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Program Adi

Halkla Iliskiler ve Tanitim

Programin Kisa
Tarihgesi

Tokat Gaziosmanpasa Universitesi Erbaa Meslek Yiiksekokulu
Pazarlama ve Reklamcilik Bélimii Halkla liskiler ve Tanitim
Programi1 2009-2010 yillarinda agilmig olup bu tarihte 6n lisans
diizeyinde egitim 6gretime baglamstir.

Programin Amaci

Halkla Iliskiler, bir organizasyonun halka déniik yiiziinii temsil ederek
kuruma kars1 tutumlari, diisiinceleri, bilgileri, algilart olusturmak ve
gelistirmek i¢in tasarlanmus iletisim faaliyetleridir. Program bu amaci
gerceklestirmek iizere firmalarin, reklam-tanitim dahil olmak {izere
tim iletisim c¢alismalarmi organize etmek ve bunun yaninda
pazarlama faaliyetlerine destek olmak iizere teknik beceriye sahip
elemanlar yetistirir.

Boliim Bagkani

Dr. Ogr. Uyesi Serhat BEKAR
serhat.bekar@aqop.edu.tr
I¢ Hat: 51 31

Mezuniyet Kosullar

Programdan mezun olabilmek i¢in 6grencinin, 120 AKTS kredisini
saglamasi ve genel not ortalamasinin 100 {izerinden en az 60 olmasi
gerekmektedir.

Olgme ve
Degerlendirme

Ogrenciler Tokat Gaziosmanpasa Universitesi On Lisans ve Lisans

Egitim Ogretim ve Smav Yonetmeligi hiikiimlerine tabidir.
Ogrenciler her ders icin en az bir ara smav bir dsnem sonu sinavina
girer. Ara smavin %40’1, donem sonu smavinin %60°1 alinarak
yapilan degerlendirme sonucunda basarisiz olan 6grenciye biitiinleme
sinav hakki verilir. Ayrica mezuniyet asamasinda bir dersten basarisiz
oldugu i¢in mezun olamayan Ogrencilere tek ders sinav hakki taninir.

[letisim

Adres: Erbaa Meslek Yiiksekokulu Miidiirliigli Gaziosmanpasa Mah.
Alisan Diktas Cad. No: 26 P.K: 60500 Erbaa/TOKAT

Telefon: 0356 725 86 92

Fax: 0356 725 86 93

e-mail: emyo@gop.edu.tr
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2023-2024 AKADEMIK TAKVIMi
GUz

Yeni Kayitlar

Ders Kayitlari (internet Uzerinden)

25-29 Eylil 2023

Danigman Onayi

25 Eylul-1 Ekim 2023

Derslerin Baglamasi 2 Ekim 2023
Ara Sinavlar 25 Kasim-3 Aralik 2023
Derslerin Bitimi 12 Ocak 2024

Yariyil Sonu Sinavlari

15-26 Ocak 2024

Yariyil Sonu Sinav Sonuglarinin Ders Sorumlularinca Sisteme Girilmesi

15-28 Ocak 2024

Butlinleme Sinavlari

29 Ocak-4 Subat 2024

Bltlinleme Sinav Sonuglarinin Ders Sorumlularinca Sisteme Girilmesi

29 Ocak-6 Subat 2024

Dénem Sonu itibariyle %10’a Giren Ogrencilerin Tespiti

8 Subat 2024

Tek Ders Sinavi

9 Subat 2024

BAHAR

Yeni Kayitlar

Ders Kayitlari (internet Uzerinden)

5-9 Subat 2024

Danigman Onayi

5-11 Subat 2024

Derslerin Baslamasi

12 Subat 2024

Ara Sinavlar

13-21 Nisan 2024

Derslerin Bitimi

31 Mayis 2024

Yariyil Sonu Sinavlari

3-14 Haziran 2024

Yariyil Sonu Sinav Sonuglarinin Ders Sorumlularinca Sisteme Girilmesi

3-19 Haziran 2024

Butunleme Sinavlari

24 — 30 Haziran 2024

Bltinleme Sinav Sonuglarinin Ders Sorumlularinca Sisteme Girilmesi

24 Haziran-3 Temmuz

2024
Dénem Sonu itibariyle %10’a Giren Ogrencilerin Tespiti 9 Temmuz 2024
Tek Ders Sinavi 10 Temmuz 2024

OGRENCIi DANISMANLARI

Ogr. Gor. Dr. Pakize KAZANCI
pakize.kazanci@gop.edu.tr
i¢ Hat: 51 40

1. Sinif

Dr. Ogr. Uyesi Serhat BEKAR
serhat.bekar@gop.edu.tr
i¢ Hat: 51 31

2. Sinif

Dr. Ogr. Uyesi Serhat BEKAR
serhat.bekar@gop.edu.tr
i¢ Hat: 51 31

Artik Y1l




OGRETIM ELEMANLARI

Dr. Ogr. Uyesi Serhat BEKAR

serhat.bekar@gop.edu.tr

ic Hat: 51 31

Calisma Alanlari: iletisim ¢alismalari, reklamcilik, tiiketici davranislari.

Ogr. Gor. Dr. Pakize KAZANCI
pakize.kazanci@gop.edu.tr
ic Hat: 51 40

Calisma Alanlari:
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PY1  Halkla iliskiler ve Tanitim alaninda temel giincel teknik ve teori bilgi yeterliligine sahip olma.

PY2 s hayati ve sosyal hayatta gerekli olan genel sosyal ve kiiltiirel bilgiye sahip olma.

PY3 Halkla iligkiler, Reklamcilik, iletisim Yénetimi ve Kurumsal iletisim alanlarinda en yeni bilgileri
iceren ders malzemeleriyle desteklenen kavramsal ve uygulamali bilgiye sahip olma.

pY4 Bireysel, sosyal ve galisma hayatinda diger insanlarla olan etkilesimde dogru ve etkili bir
iletisim icin gerekli kisilerarasi becerileri kazanabilme.

PY5  Temel ofis ve meslekleri ile ilgili bilgisayar programlarini kullanabilme.

PY6 Halkla iliskiler kavram, strateji ve taktikleri konusunda bilgi sahibi olma ve bir halkla iliskiler
projesi hazirlayabilme.

PY7 Halkla iliskiler, Reklam, Pazarlama gibi kurumsal iletisim planlarinin hazirlanmasinda gerekli
olan verileri elde etmede, arastirma yontem ve tekniklerini kullanabilme.

PY8 Reklamciligin temel kavram ve yaraticl stratejileri konusunda edinilen bilgilerden mesleki
yasamda etkin yararlanabilme.

BYY Halkla iliskiler, Reklamcilik, iletisim Yénetimi ve Kurumsal iletisim alanlarinda edindigi ileri
diizeydeki kavramsal ve uygulamali bilgileri kullanabilme.

PY10 Bireysel ve ekip Uyesi olarak mesleki gelisime yonelik iletisim alanlarinda organizasyonlar ve
etkinlikler hazirlayabilme.

PY11 Halkla iliskiler ve Tanitim ile ilgili verilerin toplanmasi, islenmesi ve kullaniimasi
asamalarinda; toplumsal, bilimsel, kiiltiirel ve etik degerlere uygun davranabilme.

PY12 Halkla iliskiler, Reklamcilik, Pazarlama iletisimi, Kurumsal iletisim ve Medya alanlarina iliskin

yasa ve mevzuatin bilincinde olup bunlara uygun davranabilmeli.




HALKLA ILISKILER VE TANITIM PROGRAMI DERSLERI]
Halkla iliskiler ve Tamitim Program 1. Simif Dersleri

1. Yanyil (Giiz Dénemi) Dersleri

Ders Kodu Ders Ad _ Ders Saati Dersi Veren Ogretim Elemanlan

Teorik Uygulama : _
AfiT101 ATATURK ILKELERI VE INKILAP TARIHI I 2 0 Ogr. Gor. izzet Bahri Atesli
TD101 TURK DiLi-1 2 0 Ogr. Gér. Faruk Toydemir
TOGU094  DEGERLERIMiZ 2 0 Ogr. Gor. Tiilay Ozer
HIT105 MATEMATIK 2 0 Odr. Gor. Ferhan Arslan
HiT107 GENEL HUKUK BILGISI 2 0 Ogr. Gér. Durmus Yakut Coskun
ENF100 BiLiSIM TEKNOLOJILERI VE OFIS YAZILIMLARI 2 2 Odr. Gor. Yasin Unal
HiT115 HALKLA ILISKILER 3 1 Ogr. Gér. Dr. Pakize Kazanci
HiT117 ILETISIME GIRIS 2 1 Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar
SEC101 SECMELI YABANCI DiL DERSLERI 3 0 Odr. Gor. Mert Giiclii
SEC103 SEC. UNiV. DERSLERI 2 0

2. Yanyil (Bahar Donemi) Dersleri

Ders Kodu Ders Adi : Ders Saati Dersi Veren Ogretim Elemanlan

Teorik Uygulama :
ALiT102 ATATURK ILKELERI VE INKILAP TARIHI II 2 0 Odr. Gor. Izzet Bahri Atesli
TD102 TURK DILi-II 2 0 Ogr. Gor. Faruk Toydemir
HiT114 ILETISIM HUKUKU 2 0 Odr. Gor. Ozge Gepni Aktag
HiT116 GENEL ISLETME 2 0 Odr. Gor. Omer Erol
HiT118 REKLAMCILIK 3 0 Odr. Gér. Dr. Pakize Kazanci
HiT120 KAMUOYU VE ETKILI ILETISIM 2 0 Odr. Gor. Ozge Gepni Aktag
HiT122 KARIYER PLANLAMA 1 0 Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar
HiT124 ILETISIM TARIHI 3 0 Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar
SEC102 SECMELI YABANCI DiL DERSLERI 3 0 Odr. Gor. Burcak Tiirk

Halkla Iliskiler ve Tamitim Programi 2. Simif Dersleri
3. Yaniyil (Giiz Donemi) Dersleri
Ders Ders Saati i greti
i Ders Kodu —— Uty:lgulama Defl Vfaren Ogretim Elemanlarn
HiT245  REKLAMCILIK UYGULAMALARI 2 1 Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar
HiT247  MARKA VE MARKA STRATEJILER] 3 0 Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar
HiT249  ETIK 2 0 Odr. Gor. Dr. Pakize Kazanci
HIT251  SIYASAL ILETiSIM 3 0 Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar
HiT253  DAVRANIS BiLiMLERI 3 0 Odr. Gér. Dr. Pakize Kazanci
SEG203  SEGMELI DERSLER 2 0
4. Yanyil (Bahar Donemi) Dersleri

Ders Ders Adi . Ders Saati Dersi Veren Ogretim Elemanlan
Kodu Teorik Uygulama : :
HiT208  MEDYA OKURYAZARLIGI 2 0 Odr. Gor. Ozge Cepni Aktag
HiT210  SUNUM TEKNIKLERI 2 0 Odr. Gor. Dr. Pakize Kazanci
HiT244  HALKLA ILISKILERDE KAMPANYA PLANLAMASI 2 0 Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar
HiT246  TUKETICI DAVRANISLARI 2 1 Odr. Gor. Dr. Pakize Kazanci
HiT248  PAZARLAMA 2 2 Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar
SEG202  |SEGMELI DERSLER I 2 2
SEG204  SEGMELI DERSLER II 2 0




DERSLER VE PROGRAM YETERLILIKLERI ILISKiSi

1.Yanyil Dersleri
Ders Kodu Ders Adi P1P2P3P4P5P6P7P8P9P10P11P12
AliT101 ATATURK ILKELERI VE INKILAP TARIHI I 1413111111 1 1
mD101 TURK DiLi-I 443334344 3 4 3
TOGU094  DEGERLERIMiZ
HIT105 MATEMATIK -1 ---1-1-13]---]-]-
HiT107 GENEL HUKUK BILGISI 221311212 3 3 5
ENF100 BILISIM TEKNOLOJILERI VE OFIS YAZILIMLARI 113242332 2 2 2
HiT115 HALKLA ILiSKiLER 5453455455 5 3
HiT117 ILETISIME GIRIS 154545115 3 5 1
SEC101 SECMELI YABANCI DiL DERSLERI == === -1-]-
SEC103 SEC. UNIV. DERSLERI e e R R T R e
2.Yanyil Dersleri
Ders Kodu Ders Adi P1P2P3P4P5P6P7P8P9P10P11P12
AliT102 ATATURK ILKELERI VE INKILAP TARIHI II 1313111111 1 1
TD102 TURK DiLi-II 5241332455 5 3
HiT114 ILETISIM HUKUKU 244213212 2 3 5
HiT116 GENEL ISLETME 1(1)-|-f-|=-|2|21|-| -] -1~
HiT118 REKLAMCILIK - 35212455 3 3 5
HiT120 KAMUOYU VE ETKILi ILETiSIM 344544444 3 4 4
HiT122 KARIYER PLANLAMA 232322222 2 2 2
HiT124 ILETISIM TARIHI 445435445 4 4 3
SEC102 SECMELI YABANCI DiL DERSLERI === f-1-1=1=1-1-]-1-]-
3.Yaniyil Dersleri
Ders Kodu Ders Adi P1P2P3P4P5P6P7P8P9P10P11P12
HiT245 REKLAMCILIK UYGULAMALARI 415242455 3 4 2
HiT247 MARKA VE MARKA STRATEJILER] 335131225 2 3
HiT249 ETIK 434444443 4 3 3
HiT251 SIYASAL ILETISIM 333324423 4 3 2
HiT253 DAVRANIS BILIMLERI 332522422 3 4 2
SEC203 SECMELI DERSLER R R
4.Yanyil Dersleri
Ders Kodu Ders Adi P1P2P3P4P5P6P7P8P9P10P11P12
HiT208 MEDYA OKURYAZARLIGI 3333333333 - -
HiT210 SUNUM TEKNIKLERL 444444444 4 4 4
HiT244 HALKLA ILISKILERDE KAMPANYA PLANLAMASI 244444344 3 3 4
HiT246 TUKETICI DAVRANISLARI 3223333333 3 3
HiT248 PAZARLAMA 214214535 3 5 5
SEG202 SEGMELI DERSLER I e I e e e e N R
SEC204 SECMELI DERSLER II e e e e I I I P R




Segmeli Dersler

Ders Kodu Ders Adi P1P2P3P4P5P6P7PSP9P10P11P12
ALM101 ALMANCA I 1 ---23-21- -5
FRA101 FRANSIZCA I 1---23-21- -5
iNG101 INGILIZCE 1 343443434 4 4 3
ALM102 ALMANCA 11 1 ---23-21- -5
FRA102 FRANSIZCA II 1 ---23-21- -5
iNG102 INGILiZCE 11 3232333332 2 3
HIT204 MUSTERI ILISKILER YONETIMI 554534555 5 5 5
HiT216 INSAN KAYNAKLARI YONETIMi 41-32--2415 - -
HiT218 MASAUSTU YAYINCILIK 3332421321 1 1
HiT221 i$ VE SOSYAL GUVENLIK HUKUKU 242522222 4 5 5
HiT222 ELEKTRONIK TANITIM 444444444 4 5 4
HiT230 UYGARLIK TARIHI 444 444445 4 4 4
HiT231 ZIYAFET VE IKRAM HIZMETLERI YONETIMI 333344444 3 4 3
HiT232 GORUNTU ISLEME TEKNIKLERI 535531523 2 1 1
HiT233 ARASTIRMA YONTEMLERI] 214511534 1 2 3
HiT234 CEVRE KORUMA 321232112 2 - -
HiT235 FOTOGRAFCILIK 34465----3 - - 4
HiT236 E-TICARET “le -l 2] -] -] - -] -
HiT237 iLK YARDIM 3223233321 2 2
HiT238 GIRISIMCILIK - - -33-4-- - - -
HiT239 KALITE GUVENCE VE STANDARTLARI - -3-----4 - 5 -
HiT240 i$ SAGLIGI VE GUVENLIGI 3233431112 2 1
HiT241 MESLEKI YABANCI DiL I 4 - 433333313 - -
HiT242 MESLEKI YABANCI DiL II 2222223333 3 3
HiT243 REKLAM ANALiZi 3343334443 3 3
HiT250 HALKLA iLiSKILER UYGULAMALARI e e e e e
HiT252 TURKIYE'NIN YONETIM YAPISI e e e e e
HiT254 POPULER KULTUR VE ILETiSIM e e e e e
HiT255 GORUNTU VE SES TEKNOLOJILER 2222312322 2 3
HiT256 ULUSLARARAST HALKLA ILISKILER e e e e e
HiT257 GUZEL SANATLAR 445454444 4 4 4
HiT259 DIKSIYON 2225131235 1 1
iSR2091 ISARET DiLi - - -3 - ---313 - -




(BIRINCI YARIYIL)

Uyum Haftasi Programi

Pazartesi

Sali

Carsamba

Persembe

Cuma

08:15
09:00

/\

09:15
10:00

/

10:15
11:00

o

11:15
12:00

13:15
14:00

14:15
15:00

15:15
16:00

16:15
17:00

cercevesinde desteklenmelidir;

Birinci sinif, birinci yariyil déneminin ilk haftasi uyum haftasi olarak yurutilmektedir. Uyum
haftasi boyunca 6grencilerin uyum siireci, asagidaki basliklar veya belirlenen baska konular

Universitenin yerlesim planinin tanitimi
Kitiphane, yemekhane, sosyal tesisler vb. hizmet binalarina ziyaret ve bu hizmetlerden
yararlanabilmek icin ayrintili bilgilendirme
Ogrenim goériilen fakiilte binasinin tanitilmasi
Ogrenim gériilen programin tanitimi

Ogrenci kultiplerine iliskin bilgilendirme
Ogrenci degisim programlarinin tanitimi (Erasmus, Farabi, Mevlana Degisim programlari)
Cift Anadal ve Yandal Egitimine iliskin bilgilendirme
Lisansistl Egitime iliskin bilgilendirme

Devam edilen okula ve programa 6zgii gerekli benzer bilgilendirme ve uyum calismalar



Ders Programi

Pazartesi Sal Carsamba Persembe Cuma Cumartesi
08:15 Bagimsiz Bagimsiz Bagimsiz . iy Bagimsiz Bagimsiz
09:00 Ogrenme Ogrenme Ogrenme Bagimsiz Ogrenme Ogrenme Ogrenme
09:15 Iletl_shl‘me"Gm;. Bagimsiz Bagimsiz . s Bagimsiz ?zjgnmsu
10:00 Dr. Ogr. Uyesi Osrenme Bsrenme Bagimsiz Ogrenme Ogrenme Ogrenme
) Serhat Bekar & & &
iletisime Giris Gene.l I-.Iu.kuk . Bilisim Teknolojileri . .
10:15 Gy e Bilgisi Bagimsiz . Bagimsiz Bagimsiz
Dr.Ogr.Uyesi | .. .. sy ve Ofis Yazihmlari s oy
11:00 Ogr. Gor. Durmus Ogrenme . " . Ogrenme Ogrenme
Serhat Bekar Ogr. Gor. Yasin Unal
Yakut Coskun
Genel Hukuk
11:15 “9tl§_|_"“\e (jlrls. ) ?I|g|s.ll Bagimsiz B|I|§|m.TeknoIoj|Ier| Bagimsiz ??glmsu
12:00 Dr. Ogr. Uyesi Ogr. Gor. Birenme ve Ofis Yazihmlari Bérenme Ogrenme
) Serhat Bekar Durmus Yakut & Ogr. Gor. Yasin Unal &
Coskun
13:15 Bagimsiz I-!_ajkla I.I.|§k|Ier "Izeger:'lerlrtuz ) “Mat:amatlk Bagimsiz |.I.I§I|IZC$-|
14:00 Sérenme Ogr. Gor. Dr. Ogr. Gor. Tilay Ogr. Gor. Ferhan Oérenme Ogr. Gor.
) & Pakize Kazanci Ozer Arslan & Mert Gugli
14:15 Bagimsiz I-!_ajkla |.|.I§kl|er "I?egetlerlrrlz ) “Mat:amatlk Bagimsiz |.I:I§I|IZCE‘-|
15:00 Birenme Ogr. Gor. Dr. Ogr. Gor. Tiilay Ogr. Gor. Ferhan Oirenme Ogr. Gor.
’ g Pakize Kazanci Ozer Arslan & Mert Giiglii
15:15 Bagimsiz I-!_ajkla I.I.lskller Bagimsiz . . Bagimsiz I-r-‘glhch-l
16:00 Osrenme Ogr. Gor. Dr. Bsrenme Bagimsiz Ogrenme Ogrenme Ogr. Gor.
) g Pakize Kazanci g & Mert Giiglii
16:15 Bagimsiz I-!_ajkla I.I.lskller Bagimsiz . . Bagimsiz ?f]glmsu
iy Ogr. Gor. Dr. ey Bagimsiz Ogrenme sy Ogrenme
17:00 Ogrenme . Ogrenme Ogrenme
Pakize Kazanci
) Tiirk Dili-1 ) At_aturk IIkeIe'rl've ) )
Bagimsiz R Bagimsiz Inkilap Tarihi Bagimsiz Bagimsiz
17:00 o Ogr. Gor. Faruk o L . o o
Ogrenme . Ogrenme Ogr. Gor. Izzet Bahri Ogrenme Ogrenme
Toydemir .
Ategsli
) Tiirk Dili-l ) At_aturk IIkeIe'rl've ) ‘B?glmsu
Bagimsiz R Bagimsiz Inkilap Tarihi Bagimsiz Ogrenme
18:00 s Ogr. Gor. Faruk e VR . o
Ogrenme . Ogrenme Ogr. Gor. Izzet Bahri Ogrenme
Toydemir Atesli

10




(IKINCI YARIYIL)

Ders Programi

Pazartesi Sali Carsamba Persembe Cuma
Kamuoyu ve Etkili
08:15 y . y s y . iiletisim Bagimsiz
09:00 Bagimsiz Ogrenme | Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme gr. Gér. Ozge Cepni Bgrenme
Aktas
Reklamcilik iletisim Tarihi KamL.leL.l ve Etkli .
09:15 P, . . A illetisim Bagimsiz
10:00 Ogr. Gor. Dr. Bagimsiz Ogrenme Dr. Ogr. Uyesi gr. Gér. Ozge Cepni Osrenme
' Pakize Kazanci Serhat Bekar gr. Gaor. Dzge Sep &
Aktas
10:15 -Bfklar.r.‘c'hk . . Ilet!.sim -r-a"h.l Genel isletme M
11:00 Ogr. Gor. Dr. Bagimsiz Ogrenme Dr. Ogr. Uyesi Osr. Gér. Omer Erol Bagimsiz
) Pakize Kazanci Serhat Bekar g or. Ogrenme
11:15 -Bfklar.r.‘c'hk . . Ilet!.sim -r-a"h.l Genel isletme .
12:00 Ogr. Gor. Dr. Bagimsiz Ogrenme Dr. Ogr. Uyesi Osr. Gér. Omer Erol Bagimsiz
) Pakize Kazanci Serhat Bekar g aor. Ogrenme
iletisim Hukuku Bagimsiz Ogrenme
13:15 . . PO . . . .
Bagimsiz Ogrenme Ogr. Gor. Ozge Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme
14:00 .
Cepni Aktas
iletisim Hukuku Bagimsiz Ogrenme
14:15 . L o . . . .
Bagimsiz Ogrenme Ogr. Gor. Ozge Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme
15:00 .
Cepni Aktas
Kariyer Planlama Bagimsiz Ogrenme
15:15 . . o ow . . . .
Bagimsiz Ogrenme Dr. Ogr. Uyesi Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme
16:00
Serhat Bekar
16:15 .. N . . Bagimsiz Ogrenme
17:00 Bagimsiz Ogrenme | Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme

11




(OUCUNCU YARIYIL)

Ders Programi

Pazartesi Sah Carsamba Persembe Cuma
gg;g OBgilar:ri:Z Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme ggir:r:z Bagimsiz Ogrenme
09:15 Bagimsiz Davranis Bilimleri Diksiyon Siyasal iletisim UReI:.:Iaanr:a"I:(rl
) 35 Ogr. Gor. Dr. Pakize Ogr. Gor. Dr. Pakize Dr. Ogr. Uyesi ~ysuiama
10:00 Ogrenme Dr. Ogr. Uyesi Serhat
Kazanci Kazanci Serhat Bekar
Bekar
10:15 | &ar I::; Dr Davranis Bilimleri Diksiyon Siyasal iletisim URelﬂlaanr:\ca"I:(rl
) gr. Bor. br. Ogr. Gor. Dr. Pakize | Ogr. Gor. Dr. Pakize Dr. Ogr. Uyesi ~ysuama
11:00 Pakize Dr. Ogr. Uyesi Serhat
Kazanci Kazanci Serhat Bekar
Kazanci Bekar
. - . oo . oo Reklamcilik
11:15 Etik Davranig Bilimleri Diksiyon Siyasal lletisim Uveulamalar:
) Ogr. Gér. Dr. | Ogr. Gor. Dr. Pakize | Ogr. Gor. Dr. Pakize Dr. Ogr. Uyesi . yguiama
12:00 i Dr. Ogr. Uyesi Serhat
Pakize Kazanci Kazanci Kazanci Serhat Bekar
Bekar
Marka ve Aragtirma Yontem ve
13:15 Marka Teknikleri (0S)/ Reklam Analizi
14:00 Stratejileri Arastirma Yontemleri | Bagimsiz Ogrenme Dr. Ogr. Uyesi Bagimsiz Ogrenme
) Dr. Ogr. Uyesi | Dr. Ogr. Uyesi ismail Serhat Bekar
Serhat Bekar ALICi
Marka ve Arastirma Yontem ve
14:15 Marka Teknikleri (0S)/ Reklam Analizi
15:00 Stratejileri Arastirma Yontemleri | Bagimsiz Ogrenme Dr. Ogr. Uyesi Bagimsiz Ogrenme
) Dr. Ogr. Uyesi | Dr. Ogr. Uyesi ismail Serhat Bekar
Serhat Bekar ALICi
Marka ve
15:15 Marka Giizel Sanatlar
) Stratejileri Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme Ogr. Gor. Arzu Bagimsiz Ogrenme
16:00 ey e "
Dr. Ogr. Uyesi S6nmez
Serhat Bekar
. Giizel Sanatlar
16:15 Bagimsiz . . . . . .. o .
17:00 Ogrenme Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme Ogr. Gor. Arzu Bagimsiz Ogrenme

S6nmez
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(DORDUNCU YARIYIL)

Ders Programi

Pazartesi Sali Carsamba Persembe Cuma
. Goriintii isleme .
08:15 Bagimsiz Ogrenme | Bagimsiz Ogrenme | Bagimsiz Ogrenme Teknikleri ??glmsu
09:00 . . . Ogrenme
Ogr. Gor. Raif Sadig
Must.?” II.|§k.|Ier| Goriintii isleme .
09:15 Yoénetimi . . . oy . . Bagimsiz
. oa Bagimsiz Ogrenme | Bagimsiz Ogrenme Teknikleri oy
10:00 Dr. Ogr. Uyesi Osr. Gor. Raif Sadi Ogrenme
Serhat Bekar gr- ) ¢
Must.‘.m II.|§k.|Ier| Medya . . Goriintii isleme Uygarhk Tarihi
10:15 Yonetimi Okuryazarhigi Bagimsiz I AR .
e e . o o Teknikleri Ogr. Gor. Fevzi
11:00 Dr. Ogr. Uyesi Ogr. Gor. Ozge Ogrenme Osr. Gér. Raif Sadi Yahsi
Serhat Bekar Cepni Aktas gl ’ ¢ 3
Must.t.erl II.|§k.|Ier| Medya . . Goriintii isleme Uygarlik Tarihi
11:15 Yonetimi Okuryazarhigi Bagimsiz I AR .
R L o e Teknikleri Ogr. Gor. Fevzi
12:00 Dr. Ogr. Uyesi Ogr. Gor. Ozge Ogrenme O#r. Gér. Raif Sadi Yahsi
Serhat Bekar Cepni Aktas gr- ) ¢ 3
Halkla iliskilerde
13:15 "S“unurp Tekmkle.rl Kampanya Pafzi\rla_fna ) 'T_}J“I(etlt:.! Davranls!arl Girisimcilik
14:00 Ogr. Gor. Dr. Pakize Planlamasi Dr. Ogr. Uyesi Ogr. Gor. Dr. Pakize B8r. Gor. Ozkan Al
) Kazanci Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar Kazanci gr- faor.
Serhat Bekar
Halkla iliskilerde
14:15 "Svunurp Teknlkle-rl Kampanya Paf:i\rla.[na ) 'I:_u“ketlt:.! Davranls!arl Girisimcilik
15:00 Ogr. Gor. Dr. Pakize Planlamasi Dr. Ogr. Uyesi Ogr. Gor. Dr. Pakize Bsr. Gor. Ozkan Al
) Kazanci Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar Kazanci gr- for.
Serhat Bekar
15:15 Bagimsiz Ogrenme | Bagimsiz Ogrenme D':afz')a"rrlair;‘aesi gl“kretclict;rDaD‘:raPnalilij: Girisimeilik
16:00 | 26 & & & - BT Y ar- Sor. Ir. Ogr. Gor. Ozkan Al
Serhat Bekar Kazanci
16:15 . . . . . . . . . -
17:00 Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme | Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme Bagimsiz Ogrenme
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HALKLA ILISKILER VE TANITIM PROGRAMI DERS PLANLARI

1. Simif Giiz Donemi Ders Planlan
AiiT101 Atatirk ilkeleri ve inkilap Tarihi |

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. 1zzet Bahri Atesli

Oda Numarasi

Z/31

Ofis Saatleri

UZEM, Persembe 17:00 — 19:00

E-posta

izzetbahri.atesli@gop.edu.tr

Ders Zamam

Persembe 17:00 — 19:00

Derslik

UZEM

Dersin Amaci

Tiirkiye Cumhuriyeti devletinin kurulus sartlarinin ve &zelliklerinin
anlagilabilmesi i¢in; Tiirk milletini Kurtulus Savasi yapmak durumunda
birakan sartlarla, Kurtulus Savasmin hangi sartlarda ve hangi ilkeler
cergevesinde gergeklestigini ve devletin hangi esaslar lizerine kuruldugunu
kavratmak; boylece devletin kurulus felsefesini bilen, devletinin ve
milletinin temel degerlerine saygili bireyler yetistirmek

Konu ve Tlgili
Kazammlar

Dersin amaci ve kaynaklari, Atatiirk ilkeleri ve inkilap dersiyle ilgili
temel kavramlar ve inkilap¢ilik ilkesi

Atatiirk ilkeleri ve inkilap tarihi-1 dersinde, Tiirk inkilabinin olus
nedenlerini, nasil gelistigini ve dayandif1 ilkelerin anlatilacagini ve
tanitilacagim kavrar.

Atatiirk ilkeleri ve inkilap tarihi-1 dersinde bagvurulacak kaynaklarin
neler oldugunu bilir.

Inkilap kavramimin ne anlama geldigini kavrar.

Devrim kavraminin ne anlama geldigini bilir.

Ihtilal kavramini tanimlayabilir.

Evrim/tekdmiil kavramlarinin ne anlama geldigini kavrar.

Islahat/reform kavramlarinin ne anlama geldigini bilir.

Isyan kavramiin ne anlama geldigini bilir.

Darbe kavramimi tanimlayabilir.

Inkilap hareketlerinin asamalar1 hakkinda fikir sahibi olur.

Tiirk inkilabinin gelisim safhalar1 ve 6zelliklerini agiklayabilir.

Atatiirk inkilaplarinin olusmasinda ortaya ¢ikan belirleyici etkenleri
aciklayabilir.

Cumhuriyet’in alt1 temel ilkesinden biri olan “inkilap¢ilik” ilkesinin
O6nemini, 6zelliklerini ve gerekliligini kavrar.

Osmanlilarin gerilemesinin i¢ sebepleri

Osmanli Devleti’nin gerilemesinin en 6nemli sebeplerinden biri olan
devlet yonetiminde meydan gelen problemlerin neler oldugunu bilir.

Bu problemlerin devletin gerilemesine nasil ve ne diizeyde etki ettigini
aciklayabilir.

Osmanli Devleti’nin toprak diizenini ve bu toprak diizeni {izerine
temellendirilen ekonomik sistemi kavrar.

Ekonomik sistemde meydana gelen bozulmalarm, devletin gerilemesi
iizerine etkilerini analitik bir sekilde degerlendirebilir.

Osmanli Devleti’nin egitim sisteminin 6zelliklerini ve sistemin nasil
isledigini bilir.

Egitim sistemindeki bozulmalarin ne tiir problemlere yol actigini ve
devletin gerilemesi lizerindeki dnemli etkilerini aciklayabilir.

Osmanhlarin gerilemesinin dis sebepleri

Osmanli Devleti’nin gerilemesine neden olan sémiirgeciligin ne zaman
ortaya ¢iktigini ve nasil gelistigini bilir.

Sanayi devrimi’nin nasil ve hangi kosullarda ortaya ¢iktigini, Osmanli

Devleti’nin gerilemesine nasil etki ettigini aciklayabilir.
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“Emperyalizm” kavraminin ne anlama geldigini ve batili devletlerin
Osmanli Devleti iizerindeki emellerinin neler oldugunu bilir.

“Sark Meselesi”’nin ne anlama geldigini agiklayabilir ve Batil1 devletlerin
Osmanli Devleti’ni paylasma projelerini bu kavram 1s181nda analitik
olarak degerlendirebilir.

Cagdas diinyanin temel kavramlari

Aydinlanma felsefesinin nasil ortaya ¢iktigini, 6zelliklerini, RGnesans ve
Reform hareketlerinin aydinlanma ¢agi iizerindeki etkilerini
degerlendirebilir.

Kaynagini Fransiz Ihtilali’nden alan, demokrasi, laiklik, milliyetcilik,
liberalizm ve sosyalizm kavramlarinin sozliik anlamlarini tanimlayabilir.

Bu kavramlarin 1789°da gerceklesen Fransiz Ihtilali’nden sonra Fransiz
Milli Meclisi tarafindan yayinlanan “Insan ve Vatandas Haklar1
Demeci”nde ne sekilde yer aldigini kavrar.

Osmanh Devleti’nde yenilesme hareketleri 1

Lale Devri’nde (1718’den sonra) gergeklestirilen yenilesme hareketlerini
aciklayabilir.

I11. Selim zamaninda yapilan yenilikleri ac¢iklayabilir.

II. Mahmut doneminde gergeklestirilen yenilesme hareketlerini
aciklayabilir.

Osmanh Devleti’nde yenilesme hareketleri 2

Tanzimat ve Islahat Fermanlarinin ne zaman, hangi kosullarda ve neden
yayinlandigini bilir.

Tanzimat ve Islahat Fermanlarinin kapsamini ve énemini kavrar.

Tanzimat ve Islahat Fermanlarin1 miiteakip, hangi alanlarda islahatlar
yapildigini agiklayabilir.

Bu fermanlarla ulasilmak istenen hedeflere neden ulasilamadigini
aciklayabilir.

Yeni Osmanlilar hareketinin nasil ortaya ¢iktigini, bu hareketin baslica
temsilcilerini ve Osmanli politik hayatina yaptiklar1 katkilar bilir.

Osmanli Devleti’nin ilk anayasasi olan Kanun-1 Esasi’nin hangi sartlarda
kabul edildigini ve I. Mesrutiyet doneminde yasanan siyasi gelismeleri
aciklayabilir.

1. Mesrutiyet doneminin nasil ve ne zaman sona erdigini bilir.

Osmanh Devleti’nin son doneminde fikir akimlari

II. Abdiilhamid déneminin siyasi atmosferi, bu donemde yasanan i¢ ve
dis politik gelismeleri agiklayabilir.

II. Abdiilhamid déneminde “Panislamizm” akiminin hangi sartlarda
ortaya ¢iktigini ve bu fikir akimindan nasil yararlanildigini kavrar.

II. Abdiilhamid doneminde gergeklestirilen 1slahatlar agiklayabilir.

“Geng Tiirkler ve Ittihat Terakki” hareketinin nasil ortaya ¢iktigini bilir.

ittihat Terakki Cemiyeti’nin benimsedigi “Osmanlicilik” siyasi akiminin
kapsamini ve hangi kosullarda ortaya ¢iktigini agiklayabilir.

II. Mesrutiyet’in ilanindan sonra benimsenmeye baslayan “Tiirk¢iiliik”
fikir akimim ve 6zelliklerini agiklayabilir.

“Baticilik” fikir akimini ve ozellikleri bilir.

Osmanh Devleti’nin yikihis1 1

Trablusgarp Savagi’nin ne zaman ve nasil bagladigini, savasin
sonuclarinin neler oldugunu aciklayabilir.

Birinci ve Ikinci Balkan Savaslarinin hangi tarihlerde ve ne sekilde
cereyan ettigini bilir; sonug¢larinin neler oldugunu kavrar.

Birinci Diinya Savagi’nin ¢ikis sebeplerini aciklayabilir.

Birinci Diinya Savagi 6ncesinde Osmanli Devleti’nin ittifak arayislarini,
savasa nasil ve hangi blokta girdigini bilir.

Birinci Diinya Savagi’nin hangi cephelerde cereyan ettigini ve bu
cephelerde yasanan gelismeleri kavrar.

Kafkas Cephesiyle baglantili olarak Ermeni meselesinin nasil ortaya
¢iktigini, devletin neden tehcir (zorunlu gog) karari aldigini ve zorunlu
gdciin hangi kosullarda gerceklestirildigini agiklayabilir.
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Osmanh Devleti’nin yikihigi 2

Birinci Diinya Savagi’nin ne zaman ve nasil sona erdigini bilir.

Savas sonunda imzalanan antlagmalar1 bilir.

Savas sonunda Osmanli Devleti ile imzalanan Mondros Miitarekesi’nin
kapsamini ve énemini agiklayabilir.

Mondros Miitarekesi’nin nasil uygulandigini ve itilaf Devletlerinin
Osmanli Devleti’nin hangi bdlgelerini isgal ettigini bilir.

Miitareke sonrast Rumlarin, Ermenilerin ve Yahudilerin iilkedeki boliicii
faaliyetlerini ve kurduklar 6rgiitleri kavrar.

Milli miicadele 1

Mondros Miitarekesi’ni miiteakip baslayan iggallerin ortadan kaldirilmasi
ve iilkenin kurtarilmasi icin diisiiniilen kurtulug ¢arelerini agiklayabilir.

Kurtulus garelerinden biri olarak diisiiniilen baris¢1 ve mandaci goriisii
savunanlarin dayanaklarinin neler oldugunu degerlendirebilir.

Bolgesel kurutulus miicadelesini savunanlarca kurulan Milli Cemiyetlerin
hangileri oldugunu, nerelerde ve hangi amaglarla kuruldugunu
aciklayabilir.

Kuva-y1 Milliye’nin (Milli Kuvvetler) hangi kosullarda tesekkiil ettigini
ve Ozelliklerini aciklayabilir.

Milli miicadele 2

Mustafa Kemal Paga’nin Anadolu’ya hangi amagla gonderildigini ve
Samsun’daki ilk faaliyetlerini kavrar.

Kongreler araciligiyla orgiitlenme déneminin baslangicinda yayimlanan
Havza Genelgesi, Amasya Tamiminin kapsamini ve 6nemini
aciklayabilir.

Erzurum ve Sivas Kongrelerinin kararlarini ve énemini aciklayabilir.

Milli miicadele 3

Son Osmanli Mebusan Meclisinin hangi tarihte toplandigini ve mecliste
cereyan eden olaylar bilir.

Son Osmanli Mebusan Meclisi tarafindan kabul edilen Misak-1 Milli’nin
nasil hazirlandigini, hangi hususlar igerdigini ve Tiirk tarihi i¢in
O6nemini agiklayabilir.

Misak-1 Millinin kabuliinden sonra ortaya ¢ikan tepkileri ve Istanbul’un
neden isgal edildigini kavrar.

Milli miicadele 4

Birinci Biiyiik Millet Meclisinin ne zaman ve hangi kosullarda acildigim
bilir.

Birinci Biiyiik Millet Meclisinin aldigi ilk kararlart ve bu kararlarin
Onemi kavrar.

Birinci Biiyiik Millet Meclisinin 6zelliklerini agiklayabilir.

Hafta-Tarih Ders Konulari Tlgiti ngf.am
Yeterligi

02-06.10.2023 Oryantasyon haftasi PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15

09-13.10.2023 Dersin amact ve kaynaklari, dersle ilgili temel| PY3-PY9-PY11-
kavramlar inkilapgilik ilkesi PY14-PY15

16-20.10.2023 Osmanlilarin gerilemesinin i¢ sebepleri PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15

23-27.10.2023 Osmanlilarin gerilemesinin dis sebepleri PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15

30-10.03-11.2023  |Cagdas diinyanin temel kavramlari PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15

06-10.11.2023 Osmanli devletinde yenilesme hareketleri 1 PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15

13-17.11.2023 Osmanli devletinde yenilesme hareketler 2 PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15

20-24.11.2023 Osmanli devletinin son donemindeki fikir| PY3-PY9-PY11-
akimlari PY14-PY15
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25 Kasim-3
Arahk 2023

Ara Sinav

9 |04-08.12.2023 Osmanli devletinin yikilist 1 PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
10(11-15.12.2023 Osmanl devletinin yikilisi 2 PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
1118-22.12.2023 Milli miicadele 1 PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
12|25-29.12.2023 Milli miicadele 2 PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
13|01-05.01.2024 Milli miicadele 3 PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
14|08-12.01.2024 Milli miicadele 4 PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15

15-26 Ocak 2024

Donem Sonu Sinavi

29 Ocak-
4 Subat 2024

Biitiinleme Smawvi

Degerlendirme

Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitap temel alinarak hazirlanacak olan
coktan segmeli bir ara sinav ve bir donem sonu sinavi araciligiyla
yapilacaktir. Ara smavin ortalamaya katkis1 % 40 dénem sonu sinavinin
ise % 60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1- Batili devletler Osmanli Imparatorlugu’nun i¢ islerine karigmak igin
asagidakilerden hangisini dayanak olarak kullanmislardir?

a- Sened-i Ittifak’1 b- Veraset Sistemini  c- Timar Sistemini

d- Devsirme Kanunu’nu e- Azinlik haklarini

2- IIk posta teskilat1 hangi padisah doneminde olusturulmustur?
a- Il. Selim b- 11. Mahmud c- II Abdiilhamid
d- 1. Ahmet e- Abdiilmecit

3- Asagidakilerden hangisi Osmanli Devleti’nin ilk anayasasidir?
a- 1908 Anayasasi b- 1876 Anayasasi (Kanun-u Esasi) c- 1921 Anayasasi
d- 1922 Anayasasi e- 1860 Anayasasi

4-“Hakimiyetin  kayitsiz sartsiz millette oldugu bir yénetim bigimi
................... ”dir.
Yukaridaki bosluga asagidaki kavramlardan hangisi gelmelidir?

a- Devletgilik b- Somiirgecilik c- Demokrasi
d- Liberalizm e- Sosyalizm
5- 1I. Abdiilhamit déneminde devlet politikasi haline getirilen, devletin

dagilmasim1 ve hilafetin niifuzunu kullanarak diinya siyasetinde giic
kazanmanin temel alindig1 fikir akimi agagidakilerden hangisidir?

a- Panislamizm b-Osmanlicilik c- Pantiirkizm
d-Turancilik e- Baticilik

Cevap Anahtari 1-e 2-b 3-b4-c5-a
ATATURK A . .
ILKELERI ve INKILAP TARIRL  Sabyri Zengin, Atatiirk Ilkeleri ve Inkilap Tarihi,
Taghan Kitap, Tokat 2016. Sorumlu Olunan
Sayfalar: Kitabin basindan 154. sayfaya kadar.
Kaynak Kitap/lar

Sabri ZENGIN

e

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

1- Kemal Atatiirk, Nutuk I-III, Istanbul 1993.
2- YOK-Komisyon, Atatiirk Ilkeleri ve Inkildp Tarihi, Ankara 1989.
3- Komisyon, Tiirkive Cumhuriyeti Tarihi I-11, AAM, yay., Ankara 2002.
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TD101 Tark Dili-I

Ogretim Elemam Ogr. Gér. Faruk Toydemir

Oda Numarasi 205

Ofis Saatleri Sali1 13:15-16:00

E-posta faruk.toydemir@gop.edu.tr

Ders Zamani Sal1 17:00 — 19:00

Derslik UZEM
Bu dersin amaci Tiirk dilinin gramer yapisini ve anlatim giicilinii

Dersin Amaci ogrencilere kavratmak, Tirk dilini daha iyi kullanma becerisini
kazandirmaktir.

Dersin amaci ve kaynaklar ve dil kavrami

Dersin temel ve yardimei kaynaklari hakkinda bilgi sahibi olur.

Hangi bilgilerin hangi kaynakta bulunabilecegini dgrenir.

Dil ve genel dilbilim hakkinda bilgi sahibi olur.

Dilin alt kollar1 ve temel kavramlar hakkinda bilgi sahibi olur.

Yapi ve koken bakimindan diller ve Tiirk¢e’nin diinya dilleri
arasindaki yeri

Diinya dillerini yapica siniflandirabilir, aralarinda iligki kurabilir.

Diinya dillerini kékence siniflandirabilir, akrabalik iligkilerini ¢6zebilir.

Dil-kiiltiir iliskisi ve dilin toplum hayatindaki yeri

Dil-Kiiltiir-medeniyet-uygarlik aralarindaki iligkiyi kavrar.

Dilin kiiltiir ve millet varligi igindeki yerini ve konumunu kavrar.

Dil-toplum, dil- ulus iliskisini kavrar.

Dilin kiiltiir ve millet varligi igindeki yerini ve konumunu kavrar.

Dil-toplum, dil-ulus iligkisini kavrar.

Yazim kurallari

Yazim kurallarimi 6grenir; 6rneklerle uygular, hatalar1 gérebilir.

Ornek metin iizerinde calismalar yapar

Noktalama isaretleri

Noktalama isaretlerini 6grenir, metin iizerinde uygular.

Sozli dildeki vurgu tonlama duraklama gibi hususlarin noktalama

Konu ve ligili isaretlerindeki karsiliklarini bilir.

Kazanimlar T ~
Sozciikte ve ciimlede anlam

Anlambilimi hakkinda bilgi sahibi olur

Sozciik ve ciimle diizeyinde anlam farkliliklarini kavrar

Anlam degismelerini, anlam daralmalarini, anlam genislemelerini, anlam
kaymalarini bilir.

Anlatim teknikleri

Tasvir, dykiileme, agiklama, 6zIii anlatim... gibi anlatim tekniklerini
Ogrenir.

Anlatim tekniklerini uygular.

Resmi yazismalar (dilekce, tutanak, rapor... vd.) 1

Resmi yazigma kurallarini belirleyen esaslar1 dgrenir.

Resmi yazigma tiirlerini 6grenir ve uygular.

Resmi yazismalar (Resmi yazilar, sozlesme, vekiletname... vd.) 2

Resmi yazigma kurallarini belirleyen esaslar1 dgrenir.

Resmi yazigsma tiirlerini 6grenir ve uygular.

Ciimlede yardimci dgeler

Yardimci dgelerin yerlerini ve fonksiyonunu dgrenir.

Yardimci Ogeleri climlede uygular ve drnekler.

Ciimlede temel dgeler

Temel 6geler olmaksizin ciimle kurulamayacagini kavrar.

Temel Ogelerin yerlerini ve fonksiyonunu dgrenir.
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Temel Ogeleri ciimlede uygular ve drnekler.

Sozciik diizeyinde dil yanhslari

Sozciik diizeyinde dil yanliglarim fark edebilir, 6rneklemeleri yapabilir.

Ciimle diizeyinde dil yanhslar:

Ciimle diizeyinde dil yanhslarmi fark edebilir, drneklemeleri yapabilir.

Hafta-Tarih

flgili Program

Ders Konular Yeterligi

1 102-06.10.2023

Oryantasyon haftasi

2 ]09-13.10.2023 Dersin amaci ve kaynaklari ve dil kavrami PY1-PY6-PY10
3 |16-20.10.2023 Yap1 ve koken bakimindan diller ve Tiirkge’nin PY1-PY6-PY10
diinya dilleri arasindaki yeri
4 123-27.10.2023 Dil-kiiltiir iliskisi, dilin toplum hayatindaki yeri PY1-PY6-PY10
5 [30-10.03-11.2023  |Noktalama isaretleri PY1-PY6-PY10
6 ]06-10.11.2023 Yazim kurallar PY1-PY6-PY10
7 ]13-17.11.2023 Sozciikte ve climlede anlam PY1-PY6-PY10
8 [20-24.11.2023 Anlatim teknikleri PY1-PY6-PY10

25 Kasim-3 Arahk
2023

Ara Simav

9 |04-08.12.2023

Resmi yazismalar (Dilekge, tutanak, rapor... vd.) PY1-PY6-PY10

1

1011-15.12.2023

Resmi yazigsmalar (Resmi yazilar, s6zlesme, PY1-PY6-PY10

vekaletname... vd.) 2

1118-22.12.2023

Ciimlede yardimci dgeler PY1-PY6-PY10

1225-29.12.2023

Ciimlede temel ogeler PY1-PY6-PY10

1301-05.01.2024

Sozciik diizeyinde dil yanliglart PY1-PY6-PY10

14108-12.01.2024

Ciimle diizeyinde dil yanliglari PY1-PY6-PY10

15-26 Ocak 2024

Doénem Sonu Sinavi

29 Ocak-

Biitiinleme Sinavi

4 Subat 2024
Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen tartigmalar
esas almarak hazirlanacak olan ¢oktan se¢meli bir vize ve bir final
araciligiyla yapilacaktir. Puanlama 100 tam puan {izerinden yapilacaktir.
Degerlendirme Soru sayist 20 oldugunda 5’er puan, soru sayisi degistiginde 100/soru

sayist seklinde her soru esit oranda degerlendirilecektir. Vizenin
ortalamaya katkist % 40 finalin ise % 60’tir. Gegme notu 100 iizerinden
60’tr.

Ornek Sorular

1-Diinyadaki dil adlarimin millet adlarinda tiiremis olmasi asagidaki
iliskilerden hangisi icin daha dogrudur?

A) dil-kiiltir B) dil-ulus C) dil-toplum D) dil-gevre E) dil-diisiince
2-Yapma dillerin toplumda tutunamamasi dilin daha ¢ok hangi
ozelligini gosterir?

A) karmasiklik  B) gizlilik  C) toplumsallik D) dogallik E)
teknik
3-Asagidakilerin hangisi kaynaklari bakimindan dil

ailelerine/gruplarina gore yanhs eslestirilmistir?
A) Ingilizce / Roman dilleri

B) Ibranice / Sami dilleri

C) Almanca / Germen dilleri

D) Sirpga/Slav dilleri

E) Tiirkge / Altay Dilleri

4- “Dil uzmanlari, dilin biitiin seslerini gostermek icin ilave isaretleri
de icine alan zenginlestirilmis alfabe kullanmirlar.” Asagidakilerden
hangisi bununla ilgilidir?

A) Resmi alfabe

B) Transkripsiyon alfabesi

C) Latin alfabesi
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D) Mahalli alfabe
E) Kiril alfabesi

5- “Bir dilin degisik bolgelerde, uzak zamanlarda ayrilms,
farkhihklan yaziya da gecirilmis degisik bicimi” ifadesi hangisi i¢in
daha dogrudur?

A) yazi dili B) agiz C) konusma dili D) sive E) lehge

Cevap Anahtari

1-b / dil, milleti olusturan en 6nemli unsurdur.

2-d / yapma diller denenmis; fakat toplumlarda tutunamamuistir. Ciinkii dil,
dogal bir varliktir.

3-a/ Ingilizce Germen dilleri grubundadir.

4-b / Transkripsiyon alfabesi, dilin biitiin seslerini gostermek i¢in ilave
isaretleri de icine alan zenginlestirilmis alfabedir.

5-¢ / lehge, bir dilin degisik bolgelerde, uzak zamanlarda ayrilmus,
Ifarkhhklarl yaziya da gecirilmis degisik bicimidir.

Kaynak Kitap/lar

Prof. Dr. Hanifi Vural, Tiirk Dili, Taghan Kitap,
Tokat, 2012

Birinci bolim (sayfa, 11-31)

Ikinci boliim (sayfa, 47-137)

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

1. Prof. Dr. Muharrem Ergin, Tiirk Dil Bilgisi, Bayrak Yayinlari,
[stanbul, 1999.

2. Prof. Dr. Tahsin Banguoglu, Tiirk¢enin Grameri, TDK Yayinlari,
Ankara, 1998.

3. Prof. Dr. Mehmet Kaplan, Dil ve Kiiltiir, Dergah Yayinlari, istanbul,
2011.

4. Faruk TOYDEMIR, Tiirk Dili-1 Ders Notlari, Erbaa-2000
5.“Tirkge Sozliik”, TDK Yayinlari, Ankara, 2013.

6. “Yazim Kilavuzu”, TDK Yayinlari, Ankara, 2012.

7. Nihad Sami BANARLL,; Tiirk¢e'nin Sirlari, Kubbealt: Nesriyati,
Ekim 2018-ISTANBUL.
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TOGU094 Degerlerimiz

Ogretim Elemam

Ogr. Gér. Tiilay OZER

Oda Numarasi

143

Ofis Saatleri

Cuma 13:15-17:00

E-posta

tulay.celik@gop.edu.tr

Ders Zamam

Carsamba 13:15- 15:00

Derslik

119

Dersin Amaci

fletisim teknolojilerindeki ilerlemelerin insan1 hizla yalnizlastirdign ve
toplumdan giderek soyutladigi bir cagda Degerler Egitimi dersinin amaci,
ogrencilerimize hem insan olarak kendi degerini anlatmak; hem de sosyal
bir varlik olarak birlikte yasadigi insanlara karst sorumluluklarini
hatirlatmaktir. Bu kapsamda hem ulusal hem de evrensel nitelik tasiyan
degerlere karsi farkindalik yaratmak dersin amaglari arasindadir. Boylece
ogrencilere kendi yasantilarmi, degerler baglaminda sorgulama ve yeniden
gbzden gecirme firsatinin da sunulacag diistiniilmektedir.

Konu ve Tlgili
Kazanimlar

Yardimseverlik

Yardimseverligin, hi¢gbir karsilik beklenmeden ihtiyaci olan i¢in yapilan
eylemler oldugunu bilir.

Toplumda sosyal adaletin ve karsilikli anlayisin gelismesi adina
yardimlagmanin dnemini kavrar.

Yardimseverlik degerinin, toplumun her bireyine birtakim sorumluluklar
yiikledigini kavrar.

Hosgorii

Her insanin dogustan gelen ya da kisisel yonelimlerinin sonucu olan
birtakim farkliliklara sahip oldugunun ve bu farkliliklarin bizleri daha iyi
ya da daha kotii kisiler yapmadigimi kavrar.

Her farklihigin, bu farkliligi paylasan insanlarin sayisindan bagimsiz
olarak esit 6l¢lide saygiy1 hak ettigini bilir.

“Hosgorii” kavraminin, “hos” olmayana kargi tahammiil goésterme degil;
farkliliklara saygi, onlar1 tanima ve kabul etme anlamina geldigini analiz
eder.

Sevgi

Bir birey olarak diinyay1 anlamada ve anlamlandirmada sevgi dilini
kullanir.

Diiriistliik

Bireylerin yasadig1 toplumda diiriist bir insan olma bilincinde hareket
etmesinin gerekliligini kavrar.

Tyilik baglaminda yasama bilincinin 6nemini kavrar.

Cevreye duyarhhk

Yakin ¢evresinde meydana gelen toplumsal sorunlarin neler oldugunu
kavrar.

Kiiresel anlamda meydana gelen sorunlarinin neler oldugunu
degerlendirir.

Toplumsal ve kiiresel sorunlara farkindalik kazandirip, ¢6ziim
Onerilerinin iiretir.

Dogal ¢evrenin 6nemini kavrar.

Sorumluluk

Bireyin hem kendisine, hem de ¢evresine (aile, tilke, diinya) kars1
sorumluluklarini kavrar.

Adalet

Adalet ve esitlik kavramlarinin ayni seyler olmadigini kavrar.

Adil bir toplum igin devletler kadar bireylere de 6nemli sorumluluklar
diistiigiinii analiz eder.
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Toplumsal gatigmalarin 6nlenmesi i¢in sosyal adaletin 6nemini analiz
eder.

Cahiskanhk

Caligkanlik ve iiretken olmanin 6nemini kavrar.

Caligkanlik ve iiretken olmanin bireye kazandirdiklarinin farkina varir.

Basarili olmus insanlarin pes etmeyen, ¢aliskan karakterde olduklarini
analiz eder

Saygi

Birey olarak diinyay1 anlamada ve anlamlandirmada saygiy1 6n planda
tutmanin énemini agiklar.

Bir birey olarak farkliliklara sayginin ne demek oldugunu analiz eder.

Tasarruf

Cevremizi kusatan tiiketim kiiltiiriine kars1 farkindalik kazanir.

Toplumun bir pargasi olarak sinirli kaynaklarla sinirsiz bir sekilde
titkketmenin miimkiin olmadigini ancak tasarrufla bir dengenin
olusabilecegini kavrar.

Vatanseverlik

Vatanseverligin, séylemle degil eylemle ilgili bir deger oldugunu kavrar.

Dogal ve kiiltiirel mirasa duyarhiligin, vatanseverligin 6nemli bir unsuru
oldugunu degerlendirir.

Vatanseverligin, bir gérev ahlaki gerektirdigini analiz eder.

Aile birligine 6nem verme

Aile olmanin 6nemini kavrar.

Ailede sevgi, sayg1, hosgori, isbirligi ve birlikteligin, mutlu bireyler igin
Onemini analiz eder.

Genel degerlendirme

Degerlerimiz dersinin kendisinde olusturdugu farkindaliklart
degerlendirir

Degerlerimiz dersinin kendisinde yarattigi davranis degisikliklerinizi
analiz eder.

Hafta-Tarih Ders Konulari llgili Pro.gvr.am
Yeterligi

1 ]04.10.2023 Oryantasyon haftasi -
2 [11.10.2023 Yardimseverlik PY4
3 ]18.10.2023 Hosgorii PY4
4 125.10.2023 Sevgi PY4
5 [01.11.2023 Diiriistliik PY4
6 ]08.11.2023 Cevreye duyarlilik PY4
7 |15.11.2023 Sorumluluk PY4
8 [22.11.2023 Adalet PY4

25 Kasim-3 Ara Sinav

Arahk 2023
9 106.12.2023 Caliskanlik PY4
10(13.12.2023 Saygi PY4
11{20.12.2023 Tasarruf PY4
12(27.12.2023 Vatanseverlik PY4
13]03.01.2024 Aile birligine 6nem verme PY4
14 {10.01.2024 Genel degerlendirme PY4

15-26 Ocak 2024  |Dénem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi

4 Subat 2024

Bu dersin degerlendirmesi, icerik olarak belirlenen temel degerlere dayal

Degerlendirme olarak hazirlanacak proje gorevleriyle gergeklestirilecektir. Proje

gorevinin ge¢gme notuna etkisi %100°diir.

Ornek Sorular

Segilen degere yonelik hazirlanan projeler su kriterlere gore
degerlendirilecektir:

1. Gerekli yazigmalarin yapilmasi

2. On hazirhik siirecinin tamamlanmasi

3. Projenin uygulanip tamamlanmasi
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4. Proje posterinin ve raporunun hazirlanmasi
5. Projenin zamaninda sinifta sunulmasi

6. Diizen ve tertip

7. Harcanan zaman ve emek

Cevap Anahtan

Kaynak Kitap/lar

https://www.youtube.com/watch?v=0SvQOb8q7fk&t=88s
https://www.youtube.com/watch?v=0KHvuUz5EzE
https://www.ntv.com.tr/saglik/hosgoru-mutlu-ediyor-basariya-ulastiriyor-
16-kasim-uluslararasi-hosgoru-gunu,RgzY plhygUu2QsG7Ywe0Yw
https://www.youtube.com/watch?v=vwAFguJL TGk
https://www.youtube.com/watch?v=U-egpNmigpY
https://www.youtube.com/watch?v=RMtE2o0My_e4
https://www.youtube.com/watch?v=Nmd-jYUiTMO
https://www.youtube.com/watch?v=t2JBPBIFR2Y
https://www.youtube.com/watch?v=XVNVrhr1pK8
http://www.cevremuhendisligi.org/index.php/cevre-aktuel/haberler/1067-
copleri-temizlemeye-tesvik-etme-trashtag (Haber 1¢“Gelmis Gegmis En
Yararli Akim #Trashtag, Copleri Temizlemeye Tesvik Eden Meydan
Okuma”)
https://siyamder.org/haberler/basin-bulteni-dunya-temizlik-gunu-lets-do-
it-haydi-yapalim-hareketi/
https://www.youtube.com/watch?v=K-lwDSy2fdw
https://www.nkfu.com/adalet-ve-esitlik-kavramlari-arasindaki-iliski/
https://gelisenbeyin.net/egitimde-adalet-ve-otesi.html

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi
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HIT105 Matematik

Ogretim Elemam

Ogr.Gor. Ferhan ARSLAN

Oda Numarasi

343

Ofis Saatleri

Persembe 13:15 - 17:00

E-posta

ferhan.arslan@gop.edu.tr

Ders Zamam

Persembe 13:15 —15:00

Derslik

119

Dersin Amaci

Bu derste dgrencilerin kendi alanlar ile ilgili Matematiksel hesaplamalar
eksiksiz yapmalarina imkan saglayacak temel Matematiksel kavramlarin
O0gretimi ve Ogrencilerin problem ¢6zme becerilerinin gelistirilmesi
amaglanmistir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Temel kavramlar-kiimeler

Kiime tanimim bilir.

Temel say1 kiimelerini tanir.

Kiimelerle kesisim-birlesim-fark islemini kavrar.

Kiimelerde tiimleyen islemini kavrar.

Kiimelerle ilgili problem ¢dziimlerini yapar.

Say1 sistemleri-iislii-koklii sayilar

Sayilarla ilgili temel iglemleri kavrar.

10’1uk ve diger say1 sistemlerini tanir.

2’lik say1 sistemi ile ilgili iglemleri yapar.

Uslii ifadelerin 6zeliklerini kavrar.

Uslii sayilarda dort islem yapabilir.

Uslii ifade bulunduran denklemlerin ¢6ziim kiimelerini hesaplayabilir.

Uslii sayilar arasinda siralama islemini 6grenir.

Koklii sayilar tanir ve rasyonel olmayan sayilar hakkinda bilgi sahibi
olur.

Koklii sayilarda dort islemi yapabilir.

Katli kok ve 6zel kok durumlarini agiklar ve tek bir kok haline
doniistiirme islemini 6grenir.

Koklii ifadelerde eslenik islemini bilir ve koklii sayilar siralayabilir.

Kok bulunduran denklemlerin ¢6ziim kiimelerini hesaplayabilir.

Ozdeslikler

Ozdeslik kavraminin tanimini 63renir.

Carpanlara ayirma tekniklerini kavrar.

Temel 6zdeslikleri (iki kare farki-tam kare a¢ilim-ii¢ terimlinin karesi-
tam kiip agilimlari-iki kiip toplami ve farki) 6grenir.

Verilen bir 6zdeslikte istenen pargayi bulma islemini kavrar.

Birinci ve ikinci derece denklemler

Denklem tiirlerini tanmir ve ¢6ziim metotlarinm kavrar.

Bir ve iki bilinmeyenli denklemlerin ¢éziimlerini yapar.

Ikinci dereceden denklemlerin ¢dziimlerini yapar.

Oran ve orant1 yardimi ile problem ¢6zme

Oran kavramin aciklayabilir.

Orant1 kavramin aciklayabilir.

Problemlerin ¢éziimiinde oran ve orantiy1 etkin bicimde kullanabilir.

Dordiincii orant1 ve orta oranti kavramini agiklayabilir.

Dogru ve ters orant1 iceren problemlerin ¢oziimiinii yapabilir.

Bilesik orantry1 kavrar ve bilesik oranti iceren problemleri ¢ozebilir.

Ortalama tiirlerini kavrar ve verilen sayilarin aritmetik, geometrik,
harmonik, kareli ve agirlikli ortalamalarim hesaplayabilir.

Yiizde hesaplar ve problem ¢oziimleri

Verilen bir sayinin yiizdelik ve bindelik oranlarini hesaplayabilir.

Yiizde ve binde islemlerini hesap makinesi yardimiyla yapabilir.
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Verilen bir kesrin yiizde ve bindelik karsiligin1 hesaplayabilir

Maliyet, kar, zarar, indirim, karli satis, zararina satis gibi kavramlarin
tanimlarini agiklayabilir.

Bir malin belirli bir yiizde ile karl1 veya zararina satis fiyatini
hesaplayabilir.

Ters orant1 igeren maliyet problemlerini kavrar, ¢6ziim yontemlerini
anlar.

Iskonto iceren kar zarar problemlerini ¢ozer.

Uriin kayb1 ya da promosyon igeren durumlarda kar zarar hesaplamalari
yapabilir.

Parcali satis igeren maliyet problemlerinde kar zarar hesaplamasi
yapabilir.

Faiz hesaplari ve problem ¢oziimleri

Faiz kavramin agiklar, teorik ve yilin giinlerine gore faiz kavramini
Ogrenir.

Basit faiz islemlerini yapar.

Enflasyon ve reel faiz iliskisini aciklar.

Basit i¢ ve basit dis faiz kavramlarim agiklar, hesaplamalarini yapabilir.

Faiz politikalarinin nasil gelistirildigine yonelik bilgi sahibi olur.

Bilesik faiz-nominal faiz ve efektif faiz kavramlarinin tanimlarim kavrar.

Bilesik faiz formiillerini 6grenir ve nerelerde kullanildigini agiklar.

Bilesik ve basit faiz arasindaki farklari 6grenir ve bu iki faiz tiiriinii
karsilastirabilir.

Nominal faiz ve reel faiz arasindaki iligkiyi 6grenir.

Efektif faiz kavramini ve kullanim yerlerini dgrenir.

Bagint1 ve fonksiyonlar

Bagint1 ve fonksiyon kavramini tanir.

Kartezyen ¢arpimi anlar.

Birehir-orten-i¢ine-sabit ve sifir fonksiyonu kavrar.

Permiitasyon fonksiyon iglemlerini 6grenir.

Bir kilmeden digerine tanimli fonksiyon sayisini hesaplar.

Fonksiyonlarla ilgili islemler

Fonksiyonlarda dort islemi kavrar.

Fonksiyonlarda ters alma ve bileske islemini kavrar.

Dogrusal ve ikinci derece fonksiyon grafikleri

Dogrusal ve daha yiiksek dereceli fonksiyonlarin grafiklerinin ¢izim
metotlarini kavrar.

Fonksiyon grafiklerini ¢izer ve yorumlar.

Verilen bir fonksiyon grafiginde istenen degerleri bulur.

Ustel fonksiyonlar

Ustel fonksiyon kavramim ve islemlerini grenir.

Ustel fonksiyonlarm grafiklerini ¢izmeyi dgrenir.

Logaritmik fonksiyonlar

Logaritma ile ilgili temel iglemleri kavrar.

10 ve “e” tabaninda logaritmalari kavrar.

Logaritmik denklemlerin ¢dziim kiimelerini hesaplar.

Logaritma fonksiyonunun grafiklerini gizer.

Ustel ve logaritmik fonksiyon grafikleri

Verilen bir iistel fonksiyonun grafigini ¢izebilir.

Verilen bir logaritmik fonksiyonun tanim kiimesini hesaplar ve grafigini
cizebilir.

Ustel ve logaritmik fonksiyon grafiklerini karsilastirir.

Hafta-Tarih Ders Konulari Tlgiti Pro.gvr.am
Yeterligi
1 |05.10.2023 Oryantasyon haftasi
2 |12.10.2023 Temel kavramlar-kiimeler PY1
3 [19.10.2023 Say1 sistemleri-iislii-koklii sayilar PY1
4 126.10.2023 Ozdeslikler PY1
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5 102.11.2023 Birinci ve ikinci derece denklemeler PY1
6 ]09.11.2023 Oran ve orant1 yardimi ile problem ¢6zme PY1
7 116.11.2023 Yiizde hesaplar1 ve problem ¢dziimleri PY1
8 [23.11.2023 Faiz hesaplar1 ve problem ¢oziimleri PY1
25 Kasim-3 Ara Simav
Arahk 2023
9 107.12.2023 Bagint1 ve fonksiyonlar PY1
10 (14.12.2023 Fonksiyonlarla ilgili islemler PY1
11(21.12.2023 Dogrusal ve ikinci derece fonksiyon grafikleri PY1
12(28.12.2023 Ustel fonksiyonlar PY1
13]04.01.2024 Logaritmik fonksiyonlar PY1
14(11.01.2024 Ustel ve logaritmik fonksiyon grafikleri PY1

15-26 Ocak 2024

Donem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen tartismalar
< . esas almarak hazirlanacak olan ¢oktan segmeli bir vize ve bir final
Degerlendirme

araciligryla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkisi1 %40 finalinki ise %
60’tir. Gegme notu 100 {izerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1.log,(log;(5x + 6)) = 2 denkleminin ¢6ziim kiimesini hesaplayiniz.

2. Gergel sayilar kiimesi lizerinde tanimli bir f fonksiyonu her x ve y
gergel sayis1 igin

flx+y)=f()+f(y) esitligini saglamaktadir. f(2) — f(1) = 10
olduguna gore

f (jc)(-g)(zt) degerini hesaplayiniz.

3. x? — ax + 16 = 0 denkleminin kokleri x; ve x,’dir. Buna gore \/% +
1

V%, = 5 olduguna goére "a" degerini hesaplayiniz.

1.Cevap: x = 15.
Cevap Anahtari 2. Cevap: 24.
3. Cevap: 17.
MESLEK YUKSEX OlUlkAIl.Kiﬂ
Meslek Yiiksekokullar1 I¢in Matematik Yazar: Prof.
Dr. H. Hilmi Hacisalihoglu, Prof. Dr. Hiiseyin
. Halilov.
Kaynak Kitap/lar

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

Temel Matematik (Meslek Yiiksekokullar: I¢in)
Yazar: Ogr. Gor. Barig Aksu
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HiT107 Genel Hukuk Bilgisi

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Durmus Yakut Coskun

Oda Numarasi

207

Ofis Saatleri

Carsamba 13:15-17:00

E-posta

yakutcoskun@gqop.edu.tr

Ders Zamam

Sal1 10:15 — 12:00

Derslik

119

Dersin Amaci

Ogrencinin; kisisel ve sosyal hayati ile ilgili hukuki hak ve sorumluluklar:
kavramasi amaglanmaktadir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Hukuk sistemleri, Tiirk hukuk sistemi, hukukun dallar1 ve
kaynaklar 1

Hukuk sistemlerini bilir.

Tiurk hukuk sistemini bilir.

Hukukun dallar ve kaynaklarini 6grenir.

Hukuk sistemleri, Tiirk hukuk sistemi, hukukun dallar1 ve
kaynaklari 2

Hukukun yaptirimlarini bilir.

Hukukun yaptirimlarinin nerden kullanilacagini 6grenir.

Tiirk yarg sistemi, yargi kuruluslari ve dava tiirleri

Tiirk yarg: sitemini 6Zrenir.

Yargi kuruluslari hangileri onlari bilir.

Dava tiirlerini 6grenir.

Hangi durumda hangi hukuk davasinin agilacagini bilir.

Hukuki olaylar, iliskiler, islemler

Hukuki olaylar hangisi bilir.

Hukuki iliskiler hangileri bilir.

Hukuki islemlerin unsurlarini bilir.

Hukuki islemlerin miieyyidelerini bilir.

Kisilik kavram, Kisilerin simflandirilmasi ve ehliyet

Kisilik kavramini bilir.

Kisilerin nasil siniflandirilacagini bilir.

Ehliyet nedir ¢esitleri nelerdir bilir.

Hak ve fiil ehliyeti ayrimini yapar.

Miras kavram ve mirascilar

Miras kavrami nedir bilir.

Yasal ve atanmug mirasgilar hangileri bilir.

Sakl1 pay nedir bilir.

Miilkiyet hakki, konusu, kapsamu ve tiirleri

Miilkiyet hakki nedir bilir.

Biitiinleyici par¢a ve eklentiyi bilir.

Tasinir ve tasinmazlarda miilkiyet hakki nasil kazanilir bilir.

Bor¢ kavrami ve sozlesme tiirleri

Borcun kaynaklar1 nedir bilir.

Borcun hiikiim ve sonuglar1 hakkinda bilgi sahibi olur.

Borcun sona erme sebeplerini bilir.

Ticaret hukuku — genel esaslar

Ticari isletme hakkinda bilgi sahibi olur.

Tacir ve tacir yardimcilarini bilir.

Ticari defterlerin hangileri oldugunu bilir.

Kiymetli evrak hukuku

Kiymetli evrak hakkinda genel bilgi sahibi olur.

Police, bono ve ¢ek nedir bilir.

Kiymetli evrak nasil devredilir bilir.
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Tiirk anayasa hukuku genel esaslar

Tiirk anayasal gelismeler nelerdir 6grenir.

Tanzimat ve 1slahat fermani dnemli gelismelerini bilir.

1921 ve 1924 anayasalar gelismeleri bilir.

1961 ve 1982 anayasal gelismeleri bilir.

Tiirk ceza hukuku genel esaslar

Ceza hukukunun kaynaklarini bilir.

Ceza sorumlulugunu kaldiran ve azaltan sebepler nelerdir bilir.

Sugun 6zel goriiniis bicimlerini 6grenir.

Tiirk is hukuku bireysel

Is hukuku kavrami ve dogusu hakkinda bilgi sahibi olur.

4857 sayil1 is kanunu hakkinda bilgi sahibi olur.

Is hukukuna hakim olan ilkeleri bilir.

Is hukukunun kaynaklarini bilir.

Bireysel is hukuku hakkinda bilgi sahibi olur.

Is sézlesmesi nedir nasil yapilir bilir.

Is sézlesmesinden dogan taraflarin borglarini bilir.

Is sdzlesmesinin sona ermesi ve sonuclar1 hakkinda bilgi sahibi olur.

Calisma siireleri nedir bilir.

Dinlenme siireleri nedir bilir.

flgili Program

Hafta-Tarih Ders Konulari N
Yeterligi
1 ]03.10.2023 Oryantasyon haftasi
2 (10.10.2023 Hukuk sistemleri, Tiirk hukuk sistemi, hukukun| PY8-PY10-PY11
dallar1 ve kaynaklari 1
3 (17.10.2023 Hukuk sistemleri, Tiirk hukuk sistemi, hukukun| PY8-PY10-PY11
dallar ve kaynaklar 2
4 124.10.2023 Tiirk yargi sistemi, yargt kuruluglan ve dava| PY8-PY10-PY11

tirleri

5 |31.03.11.2023

Hukuki olaylar, iliskiler ve iglemler PY8-PY10-PY11

6 |07.11.2023 Kisilik kavrami, kisilerin smiflandirilmast ve| PY8-PY10-PY11
ehliyet
7 114.11.2023 Miras kavrami, mirasgilar PY8-PY10-PY11
8 121.11.2023 Miilkiyet hakki, konusu, kapsami ve tiirleri PY8-PY10-PY11
25 Kasim-3 Ara Sinav
Arahk 2023
9 ]05.12.2023 Bor¢ kavrami ve sozlesme tiirleri PY8-PY10-PY11
10(12.12.2023 Ticaret hukuku - genel esaslar PY8-PY10-PY11
11(19.12.2023 Kiymetli evrak hukuku PY8-PY10-PY11
12126.12.2023 Tiirk anayasa hukuku genel esaslar PY8-PY10-PY11
13]02.01.2024 Tiirk ceza hukuku genel esaslar PY8-PY10-PY11
14 (09.01.2024 Tiirk is hukuku - bireysel PY8-PY10-PY11

15-26 Ocak 2024

Doénem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen tartigmalar
- . esas alinarak hazirlanacak olan ¢oktan segmeli bir vize ve bir final
Degerlendirme

araciligryla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkisi1 %40 finalinki ise %
60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60’t1r.

Ornek Sorular

1-) Diinyada yer alan hukuk sistemlerinden Tiirk Hukuk Sistemi hangi
sistemi benimsemistir?

a) AngloSakson Hukuk Sistemi

b) Islam Hukuku Sistemi

¢) Anglo Amerikan Hukuk Sistemi

d) Kara Avrupasi Hukuk Sistemi

e) Higbiri
2-) Bir devletin temel kurumlarinin nasil isleyecegini belirleyen, kisilerin
temel hak ve ozgiirliiklerini glivence altina alan devletin temel kanunu
asagidakilerden hangisidir?
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e)

Anayasa

Yasa

Kanun Hilkkmiinde Kararname
Tiizik

Yonetmelik

3-) Asagidakilerden hangisi hukukun yaptirimlarindan biri degildir?
a) Ceza
b) Cebri (Zorla) icra
c) Tazminat
d) Hiikiimsiizliik
e) Gegersizlik

Cevap Anahtan

Kaynak Kitap/lar

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

1-d, 2-a, 3-e,

Temel Hukuk, Hiiseyin Ertugrul- Murat Turpgu,
Nobel (2018 Yili)

Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; I. Bolim-
XIII. Bolim arasi/ 3-209 arasi

Genel Hukuk Bilgisi, Kemal Gozler.
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ENF100 Bilisim Teknolojileri ve Ofis Yazilimlari

Ogretim Elemam Ogr. Gér. Yasin Unal
Oda Numarasi 341
Ofis Saatleri Pazartesi 13:15-17:00
E-posta yasin.unal@gop.edu.tr
Ders Zamani Persembe 10:15 —12:00
Derslik 340-LAB4
Bilgi Teknolojileri kullaniminin yayginlastirilmasi, bilgisayar okur-
Dersin Amaci yazarh@imn artirilmasi, donanim, isletim sistemi, office programlar ve

Internet kullanimi konularinda deneyim sahibi olunmasidir.

Bilgisayarin donamim yapisi-birimleri

Bilgisayar donanim kavramlarinin ne anlama geldigini bilir.

Temel bilgisayar donanim bilesenlerini degerlendirebilir.

Ogrenilen donanim bilgisine gore nasil bilgisayar alacagini bilir.

Kisa yollar, genel windows islemleri, internet ve mail islemleri

Temel bilgisayar kisa yollarini bilir.

Klasor olusturma, isim degistirme, kopyalama, yapistirma, silme, ekran
cozliniirlik ayarlarini, program yiikleme, kaldirma islemlerini yapabilir.

Internette etkili arama yapabilir. Gop mailden mail génderme yapabilir.

Akademik veri tabanlarim bilir ve makale, bildiri, tez gibi bilimsel
kaynaklari indirip okuyabilir.

Kelime islemci- giris sekmesi

Yazi tipini, boyutunu, rengini ayarlamayi bilir.

Metin igindeki yazilan hizalama, satir araligi verme islemlerini yerine
getirebilir.

Metin icerisinde detayli madde numaralandirmay1 nasil yapildigim bilir.

Metin igerisinde kelime arama, degistirme islemlerinin nasil yapilmasi
gerektigini bilir.

Kelime islemci- ekle sekmesi (tablo calismalar)

Caligsmaya tablo nasil eklenecegini bilir.

Eklenen tabloyu nereden, nasil diizenleyebilecegini bilir.

Farkl1 tablo uygulamalarinin nasil yapabilecegini farkina varabilir.

Kelime islemci- ekle sekmesi (¢izimlerle ¢calisma)

Calismaya ¢izim objelerinin nasil eklenecegini bilir.

Calismadaki ¢izim objelerini nereden, nasil diizenleyecegini bilir.

Cizim araglarint hangi uygulamalarda hangi amagcla kullanabilecegini

kavrar.
Konu ve flgili Kelime islemci- ekle sekmesi (karisik uygulamalar)
Kazammlar Calismaya koprii nigin eklenecegini ve nasil eklenecegini bilir.

Calismaya nasil Ust, alt bilgi ve sayfa numarasi ekleyecegini bilir.

Calismaya nasil denklem ekleyecegini bilir.

Ekle sekmesinde 6grendigi 6zellikleri karigik uygulama tizerinde
uygulamay gerceklestirebilir.

Kelime islemci- sayfa diizeni sekmesi

Calismada kullanilan sayfada kenar bosluklarini, kagit boyutunu ve
sayfayi yatay-dikey ¢evirmeyi gerceklestirebilir

Calismadaki metinleri istenilen diizende siitunlara bolebilir.

Caligmaya filigran, sayfa rengi ve sayfa kenarlig ayarlamay bilir.

Kelime islemci- sayfa diizeni sekmesi (karigik uygulamalar)

Sayfa diizeni sekmesi ile alakali uygulamalar1 gerceklestirebilir.

Kelime islemci- bagvurular sekmesi

Caligmaya icindekiler tablosu neden ve nereden eklenecegini bilir.

Metin igerisinden dipnot nasil, nereden ve ni¢in eklendigini bilir.

Kelime islemci- gozden gegir sekmesi
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Metin igerisinde imla kurallarinin kontrolii nasil yapilacagini bilir.

Metin icerisine agiklama balonlari eklemeyi neden ve nereden yapmasi
gerektigini bilir.

Kelime islemci- bilimsel yazim kurallar

Bilimsel ¢alismalarin hangi formatta yazilmasi gerektigini bilir.

Bilimsel ¢alismalarda bildiri 6rnegi uygulamasi gergeklestirilir.

Kelime islemci- genel uygulama

Kelime Islemci icin genel tekrar uygulamasi yapilarak tiim konular tekrar
edilir ve kavramlari daha iyi kavramasi saglanir.

Sunu programimin tanitimu ve islevi, ekran 6geleri ve meniiler

Sunu programinin kullanimini kavrar.

Sunu programi meniilerini kavrar.

Etkili bir sunum nasil hazirlanir 6grenir.

Slayta programinda uygulama gerceklestirme

Etkili sunum hazirlama kurallarina gére sunum hazirlamayi kavrar.

Hesap tablolari- giris sekmesi (tablo ¢alismalari)

Yazi tipini, boyutunu, rengini ayarlamayi bilir.

Hesap tablolan iizerinde tablo nasil ¢izecegini kavrar.

Farkli tiirlerde tablo hazirlamayi bilir.

Finansal, tarihsel gibi islemleri nasil yapilabilecegini kavrar.

Hesap tablolari- ekle sekmesi (grafik ¢calismalarr)

Caligma alanina grafik eklemeyi bilir.

Farkl1 tiirdeki grafikleri hangi amag i¢in kullanacagini kavrar.

Hesap tablolari- giris-ekle sekmesi (karisik uygulamalar)

Kosullu bigimlendirme hangi amag i¢in kullanildigi kavrar.

Filtreleme hangi amag i¢in kullanildigini kavrar.

Giris ve ekle sekmesinde 6grendigi dzellikleri karisik uygulama iizerinde
uygulamayi gergeklestirebilir.

Hesap tablolari- temel formiil yazmay1 6§renme

Hesap tablolarinda formiiliin nasil yazilacagini bilir.

Temel formiilleri yazmay1 kavrar ve nerelerde kullanilacagini bilir.

Hesap tablolari- matematiksel formiilleri yazma

Matematiksel formiillerin yazimini kavrar.

Matematiksel formiilleri nerede nasil kullanilacagini bilir.

Birden fazla formiilii birlestirerek formiil yazmay bilir.

Hesap tablolari- matematiksel formiil (Karisik uygulamalar)

Ogrenilen matematiksel formiillerini farkli galigmalarda i¢ ige nasil
kullanacagim kavrar.

Matematiksel formiiller iizerine karisik uygulamay: gerceklestirebilir.

Hesap tablolari- Kosul formiilleri eger (uygulama)

Kosul formiillerinden eger formiiliiniin ne amacla kullanabilecegini
kavrar.

Eger formiiliinii kullanimin bilir, farkli ¢aligmalarda nasil kullanilacagi
kavrar.

Hesap tablolari- Kosul formiilleri i¢ ice eger (uygulama)

I¢ ice eger formiiliiniin yazimim kavrar.

I¢ i¢e eger formiiliiniin farkli ¢aligmalarda nasil kullanilacagini bilir.

Kosul formiilleriyle ilgili uygulamalari gerceklestirebilir

Hesap tablolari- Kosul formiilleri

Egersay formiiliiniin kullanimini kavrar.

Etopla formiiliiniin kullanimim kavrar.

Egerortalama formiiliiniin kullanimini kavrar.

Diiseyara formiiliiniin kullanimimi kavrar

Hesap tablolari - genel uygulama

Hesap Tablolari igin genel tekrar uygulamasi yapilarak tiim konular
tekrar edilir ve kavramlari daha iyi kavramasi saglanur.

Hafta-Tarih

Ders Konular llgili Program

Yeterligi
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1 |05.10.2023 Oryantasyon haftasi

2 [12.10.2023 Bilgisayarin donanim Yyapisi-birimleri PY5

3 119.10.2023 Kisa yollar, genel windows islemleri, internet ve PY5
mail islemleri

4 126.10.2023 Kelime islemci; dosya, giris sekmesi PY5

5 102.11.2023 Kelime islemci; ekle, ¢iz, tasarim, diizen sekmesi PY5

6 |09.11.2023 Kelime islemci; bagvurular, posta, gozden gegir, PY5
goriiniim sekmesi

7 116.11.2023 Kelime islemci; bilimsel yazim kurallari, genel PY5
uygulama

8 |23.11.2023 Sunu programi; dosya, giris, ekle, ¢iz, tasarim, PY5
gegisler sekmesi

25 Kasim-3 Ara Sinav
Aralik 2023

9 107.12.2023 Sunu programi; animasyonlar, slayt gosterisi, PY5
kaydet, gozden gegir, goriiniim sekmesi

10 [14.12.2023 Sunu programi genel uygulama PY5

1121.12.2023 Hesap tablolari; dosya, giris, ekle, sayfa diizeni PY5
sekmesi

12 (28.12.2023 Hesap tablolar1 formiiller sekmesi PY5

13|04.01.2024 Hesap tablolar1; veri, gézden gecir, goériiniim, PY5
otomatiklestir sekmesi

14(11.01.2024 Hesap tablolar1 genel uygulama PY5

15-26 Ocak 2024

Donem Sonu Sinavi

29 Ocak-
4 Subat 2024

Biitiinleme Sinavi

Degerlendirme

Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve ders notlar1 esas alinarak
hazirlanacak olan c¢oktan segmeli bir vize ve bir final araciligiyla
yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 %40 finalin ise %60’ tir. Gegme
notu 100 iizerinden 60°tir.

Ornek Sorular

1. Asagidaki uzantilardan hangisine sahip olan bir dosyayr Microsoft
Office icerisindeki programlardan herhangi biri ile agmak miimkiin
degildir?

a) docx b) pdf c) xls d) pptx e) xlsx

2. Asagidaki hangi donamim biriminde bilgiler gecici olarak
depolanir? '
a) CD b) HARDDISK ¢) DVD d) RAM e) KART OKUYUCU

3. Bir bilgisayarin calisabilmesi icin gerekli olan en temel yazihm
asagidakilerden hangisidir?

a) Programlama dilleri

b) Uygulama yazilimi

¢) Internet yazilimm

d) Mobil Yazilim

e) Isletim sistemi yazilimi

4. Asagidakilerden hangisi gecerli bir mail adresidir?
a) fatihmarash@gop.edu.tr

b) hakpinar.gop.edu.tr

¢) maksu@gop.edu.tr

d) giilhanim@gov.com.tr

e) Omer.yigit@gop.edu.tr

5. Farkh Kaydet asagidaki hangi tus kombinasyonlariyla saglanir?
a) CTRL+S b) CTRL+F3 ¢) CTRL+F12 d) F3 e) F12

6. PowerPoint dosyalarimin uzantisi nedir?

a) ppx b) xls c) pwr d) ppt e) doc
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7. Powerpoint programinda slayt gosterisi bu,
Slaydi llerlet
¥ Fare Tiklatmasinda

Otomafik Olarake |00-00 sekilde goriildiigii gibi ayarlandiysa slayt nasil

gecer?

a) Otomatik olarak

b) Tiklandiginda yada enter’a, bosluga, asagi tusa, sag tusa basildiginda
gecis yapar

¢) 0 saniye bekler ve gecer

d) Slayt1 ve powerpointi fare tiklandiginda kapatir

e) Sunum baglar ve kendiliginden biter

A | 3 | 3 | [
1 [ADSOYAD [SERTHIKASINAVI  |UYGULAMA SINAVI | DEGERLENDIRME
2 |AvsEOL 90 )
3 [ANILSARAR 54 &0
|4 |MERVEAL | L — B
5 |CeM SEZER a5 55

8. Merve Al’mn Sertifika sinavi notu 70 ve iistii ise uygulama sinavi
notuna 10 puan ekleyen degilse uygulama sinav notundan 10 puan
azaltan formiil asagidakilerden hangisidir?
a) =Eger(B4>70;C4+10; C4)
b) =Eger(C4>70;B4+10; B4-10)
¢) =Eger(C4>70;B4-10; C4+10)
d) =Eger(B4>=70,C4+10; C4-10)
e) =Eger(B4>=70,C4-10 ; C4+10)
& B C D E

1 5
2
10
12
2

- R ]
[T T -
B s B B s
WO kA

&

9. Tabloya gore “=ORTALAMA(A1:A5)” formiiliiniin sonucu
asagidakilerden hangisidir?

a)4

b) 10

c) 20

d)2

e) 3,8

10. Alttaki sekil PowerPoint calisma ortaminda yer alan boliimlerden
hangisini ifade etmektedir?

Rllld9~-0 |+
a) Durum Cubugu
b) Hizli Erisim Ara¢ Cubugu
c) Serit Yapist
d) Baslik Cubugu
e) Slayt paneli

Cevap Anahtari

1-b, 2- d, 3-¢, 4- ¢, 5-¢, 6-d, 7-b, 8-d, 9-a, 10-b

Kaynak Kitap/lar

Tokat Gaziosmanpasa Universitesi Uzaktan Egitim Sistemi iizerinden
yayinlanan ilgili dersin videolu anlatimlar1 ve canli dersler.

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

Yok dersler platformunda agik erisimde olan Atatiirk Universitesi ve
Anadolu Universitesi Ag¢ik 06gretim fakiiltelerinin  Temel Bilgi
Teknolojileri I-1T ders notlari.
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HIiT115 Halkla iliskiler

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Dr. Pakize Kazanci

Oda Numarasi

208

Ofis Saatleri

Persembe 13:15-17:00

E-posta

pakize.kazanci@gop.edu.tr

Ders Zamam

Sal1 13:15 - 17:00

Derslik

119

Dersin Amaci

Halkla iliskiler kavrami kapsaminda gerceklestirilen faaliyetler hakkinda
bilgi vererek kavramin baglantili oldugu diger alanlarla benzerlik ve
farkliliklarim ortaya koymak ve halkla iliskilerin gelisim siirecini, bu
siireci belirleyen sosyal geligmelerle birlikte anlatmak.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Kavramsal ¢erceve: halkla iligkilerin tanim ve genisleyen islevi

Halk ve iliski kavramim tanir.

Halkla iligkiler kavramini tanimlar.

Halkla iliskilerin dogusu ve etkileyen ¢evresel etkenleri grenir.

Komsu dallarla olan iligkisini ve sinirlarini bilir.

HalKla iliskilere benzer kavramlar

Tanima kavramin bilir.

Insan iliskileri kavramimi tanir.

Pazarlama ve reklamcilik hakkinda bilgi sahibi olur.

Halkla iligkilerin uygulama alanlari

Halkla iliskilerin farkli uygulama alanlarim grenir

Halkla iliskiler modelleri ve modellerin karakteristik o6zellikleri

Basin ajanst modelini ve uygulamalarini bilir.

Kamuoyu bilgilendirme modelini uygulamalarini 6grenir.

Cift yonlii asimetrik halkla iliskiler ve uygulamalarini tanir.

Cift yonlii simetrik halkla iligkiler ve mitkemmel halkla iliskiler
kavramlarini ve uygulamalarini bilir.

Halkla iliskiler uzmaninin nitelikleri

Halkla iligkiler uzmaninin sahip olmasi gereken nitelikleri bilir.

Halkla iliskilerde ortam ve araclar

I¢ halkla Iliskilerde kullanilan araclan bilir.

Dis halkla iliskilerde kullanilan araglari bilir.

Halkla iliskilerin amaci ve ilkeleri

Halkla iligkilerin isletme ve toplum agisindan amacini 6grenir.

Halkla iliskilerin temel ilkelerini 6grenir.

Halkla iliskiler uygulamalarinda hedef kitle

Ozel isletme ve kamu kurumlari igin hedef kitle kavramim tanir.

Hedef kitle gruplar1 ve hedef kitle se¢imi hakkinda bilgi sahibi olur.

Hedef kitlelere ulagsmak igin gerekli eylem, iletisim plani1 hakkinda bilgi
sahibi olur.

Spesifik hedef kitlelere ulasmak i¢in gerekli alt yapiy1 hazirlar.

Halkla iliskiler siireci

Saglikl bir halkla iligkiler siireci yiiriitmek icin gerekli agamalar1 dgrenir.

Arastirma ve planlama siireci hakkinda bilgi sahibi olur.

Uygulama ve degerlendirme siirecleri hakkinda bilgi sahibi olur.

Halkla iligkiler uygulamalarinda sosyal sorumluluk

Sosyal sorumluluk kavramini tanir.

Sosyal sorumlulugun halkla iligkiler a¢isindan dnemini bilir.

Giincel sosyal sorumluluk uygulamalarini 6grenir.

Sosyal sorumluluk uygulamalarmi spesifik hedef kitlelere gore farkli
uygulamalar yapmay1 dgrenir.

Halkla iligkiler ve iletisim
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Iletisim kavramini dgrenir.

Iletisim kavraminm halkla iliskiler acisindan 6nemini bilir.

Iletisim teknik ve ydntemlerini bilir.

Halkla iligkiler uygulamalarinda belli hedef kitlelere uygulanmasi
gereken farkl iletisim teknik ve yontemleri hakkinda bilgi sahibi olur.

Dijital cagda halkla iliskiler

Dijital ve dijital cag kavramlarini bilir.

E sosyal sorumluluk -E halkla iligkiler- kavramlarini 6grenir.

Online itibar yonetimi sosyal medya, sosyal ag kavramlarini bilir.

Kurum kimligi, kurum imaji, kurumsal itibar

Kurum kimligini olusturan bilesenleri bilir.

Kurum imaj1 kavramini ve olusturan etmenleri bilir.

Kurumsal itibar ve kriterlerini bilir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.g'r.am
Yeterligi
1 ]03.10.2023 Oryantasyon haftasi
2 110.10.2023 Kavramsal cerceve: halkla iliskilerin tanimi ve PY1-PY6
genisleyen iglevi
3 ]17.10.2023 Halkla iliskilere benzer kavramlar PY1-PY3-PY7
4 124.10.2023 Halkla iliskilerin uygulama alanlari PY2-PY4-PY6
5 131.10.2023 Halkla iliskiler modelleri ve modellerin PY1-PY6
karakteristik 6zellikleri
6 07.11.2023 Halkla iliskiler uzmaninin nitelikleri PY1-PY2
7 114.11.2023 Halkla iliskilerde ortam ve araglar PY1
8 [21.11.2023 Halkla iliskilerin amaci ve ilkeleri PY1-PY2-PY4-PY6
25 Kasim-3 Ara Sinav
Arahik 2023
9 ]05.12.2023 Halkla iliskiler uygulamalarinda hedef kitle PY1- PY6
10(12.12.2023 Halkla iligkiler siireci PY1-PY6-PY7
11{19.12.2023 Halkla  iligskiler = uygulamalarinda  sosyal PY1-PY6
sorumluluk
12 {26.12.2023 Halkla iligkiler ve iletigim PY1-PY2-PY3-PY4-
PY6-PY9
13102.01.2024 Dijital ¢agda halkla iligkiler PY1-PY2-PY6
14109.01.2024 Kurumsal kimlik- kurum imaji- kurumsal itibar PY1-PY3

15-26 Ocak 2024

Doénem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Bu dersin degerlendirilmesi, kaynak kitaplar ve 6gretim gorevlisinin ders
o . notlar1 esas alinarak hazirlanacak bir vize ve bir final araciligiyla
Degerlendirme

yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 %40 finalinki ise %60’tir. Gegme
notu 100 iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1-Asagidakilerden hangisi halkla iliskilere yakin kavramlardan
degildir?

a)Tanima

b)insan Iliskileri

c)Lobicilik

d)Reklamcilik

e) Tutundurma

2- Isletmelerin kar elde etme yiikiimliiliiklerinin yam sira toplumdaki
kisi ve kurumlara kars1 yiikiimlii olma zorunluluklarim ifade eden
kavram asagidakilerden hangisidir?

a)Halkla iliskiler

b)Sosyal sorumluluk

c)Sponsorluk

d)Kurumsal iletisim

e)Propaganda
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3-Asagidakilerden hangisi Halkla iliskiler biriminin yapmasi gereken
islerden degildir?

a)Hedef kitleye iliskin bilgi toplamak

b)Plan ve program hazirlamak

c¢)Biitge hazirlamak

d)Basin biilteni hazirlamak

e) Sirkete iliskin bilgileri kimseyle paylasmamak

4- Asagidakilerden hangisi isletmelerin birincil paydaslar1 arasinda
degildir?

a)Tiketiciler

b) Tedarikgiler

¢) Isletme rakipleri

d) Calisanlar

e) Isletme sahipleri

5-HalkKla iligkiler iiriin degil erdem anlatmaktir. (D) - (YY)

6-Asagidakilerden hangisi halkla iliskilerin 6zelliklerinden degildir?
a) Bir yonetim islevidir.

b) Bir iletisim olgusudur.

¢) Kurum ile resmi makamlarin iligkilerini diizenler.

d)Kurumun toplumla biitiinlesmesidir.

e)isletmenin sosyal sorumluluk gercevesinde diizenledigi etkinliklerdir.

7-Halkla iliskiler nedir? isletmeler icin neden 6nemlidir?

Cevap Anahtari

l-e,2-b ,3-c ,4-c,5-D, 6-c *(Tiim test sorular1 5 ‘er puandir.)

7- (Bu soru 25 puandir. Halkla iliskilerin tanimimi yapan 13 puan alacak,
isletmeler icin 6nemini agiklayabilen 12 puan alacaktir. Her ikisinin de
cevabini tam veren 25 puan alacaktir. Verilecek cevaplarda 6grencinin
kendi ciimleleriyle 6zgiir ifade etmesi tesvik edildiginden o6zii ayni
kalmakla birlikte farkli tanimlara da puan verilecektir.) Halkla iligkiler bir
isletmenin ya da bir kurumun iletisim kurmak amaciyla yiirtittiigii kamu
yararini esas alan diizenli faaliyetlerdir. Baglanti kurdugu kimselerin
anlay1s, sempati ve destegini elde etmek i¢in yaptig1 siirekli ve orgiitlenmis
bir yonetim fonksiyonudur. Kurum ve kisilerin itibar yonetimidir. Halkla
iligkiler hizmet verdigi hedef kitle ile daha etkili iletisim kurma
yontemidir. Markanin 6nem kazanmasi tiiketicinin etkisinin artmasi ve
iletisimin pazarlama diigiinceleri lizerindeki etkilesimi bu alanin 6nemini
artirmigtir. Firma direttigi mal ve hizmetleri pazara kolayca sokabilir. daha
kolaylikla finansal destek saglar. isletme duyarli oldugu hedef kitlelerle
saglikli uzun siireli iliskiler gelistirir.

Kaynak Kitap/lar

Hama iug(ue, Halkla iliskiler Nedir?, Filiz Balta Peltekoglu, Beta
Yayin Evi (2018)

Boliim 3 Sayfa:44-54;

Boliim 4 Sayfa:56-96;

Boliim 5 Sayfa:98-103.
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HALKLA ILISKILER

Isletmelerde Halkla Iliskiler, Prof.Dr.Zeyyat
Sabuncuoglu,Alfa Aktuel(2010)

Boéliim 1 Sayfa:3-29;

Boliim 2 Sayfa:49-64;

Boliim 3 Sayfa:71-77;

Boliim 4 Sayfa:81-99;

Boliim 5 Sayfa:107-120;

Boliim 6 Sayfa:125-138;

Boliim 7 Sayfa:147-168.

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

Tiirkiye’de Halkla Iliskiler Uygulamalar1, Arzu Cekirge Paksoy 1998-
Halkla iliskiler; Ahmet Kalender-Mehmet Fidan 2011-
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HiT117 iletisime Giris

Ogretim Uyesi

Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar

Oda Numarasi

125

Ofis Saatleri

Sal1 13:15-17:00

E-posta

serhat.bekar@gop.edu.tr

Ders Zamam

Pazartesi 09:15 — 12:00

Derslik

119

Dersin Amaci

Ogrencilerin iletisim ve becerileri ile ilgili temel bilgileri, ¢esitli iletisim
ara¢ ve tekniklerini nasil kullanmalan gerektigi ve etkin kullanma
yontemlerini 6grenmelerini saglamaktir,

Konu ve Tlgili
Kazammlar

iletisim biliminin kokenleri

Iletisim alaninda 6ncii ¢alismalar ogrenir.

fletisim biliminin Tiirkiye’deki onciilerini bilir.

Iletisim bilimlerinin nasil ortaya ciktigim aciklar.

Iletisim olgusu ve siireci

Tletisim kavramimi tanimlar.

Tletisimin temel 6geleri ve dzellikleri aciklar.

iletisimin diger disiplinlerle iliskisi

Tletisimin sosyoloji, psikoloji, tarih ve siyasetle iliskisini yorumlar.

Iletisimin yonetim, iletisim ve isletme, halkla iliskilerle iliskisini
degerlendirir.

Tletisimin reklam, dil, gostergebilim ve kiiltiir ile iliskisini yorumlar.

iletisim tiirleri

Sozsiiz ve sozlii iletisimi degerlendirir.

Yazil1 ve gorsel iletisimi degerlendirir.

Iletisimin baglamina gore iletisim tiirlerini analiz eder.

iletisimin islevleri

Insanlar arasinda iliski kurma islevini aciklar.

Iletisimin toplumsallastirma islevini agiklar.

Haber verme ve bilgilendirme ile ¢evreye uyum saglama iglevlerini
aciklar.

Temel iletisim modelleri

Iletisim de model kavramim dgrenir.

Iletisim siirecinde modellerin olusum siirecini agiklar.

iletisim tiirleri (araclari)

Tletisim tiirlerini agiklar.

Iletisim tiirlerindeki araglar1 ve gelisimlerini agiklar.

Tletisim tiirleri arasindaki benzerlik ve farklar1 agiklar.

Tletisim teknolojisindeki gelismeleri analiz eder.

Kitle iletisim ve Kitle iletisim araclari

Kitle iletisim olgu ve siirecini ifade eder.

Kitlesel iletisimin islevleri agiklar.

Kitle iletisim araglar1 / medya hakkinda bilgi sahibi olur.

Tiirkiye’de iletisim ve kitlesel iletisim

Kitle iletisimi ve gelisimi hakkinda bilgi sahibidir.

Sinema, radyo ve tv tiirlerini ve gelisimini aciklar.

Internet ve yeni medya

Internet kavramini tanimlar.

Internet teknolojisinin 6zelliklerini agiklar.

Internetin etkilerini analiz eder.

Tletisim ve ekonomi politik

iletisimin ekonomi politigini yorumlar.

Yenidiinya diizeni hakkinda bilgi sahibi olur.
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Medya ve kiiltiir endiistrisi konusunda gerekli olan bilgi alt yapisina
sahiptir.

Medyada yogunlasma ve tekellesme konusunu analiz eder.

Iletigim ve ideoloji

Ideoloji kavramini tanimlar.

Gramsci, ideoloji ve hegemonya konusunu agiklar.

Reklam ve ideoloji iliskisini agiklar.

Medya okuryazarhg

Medya okuryazarligi kavramini tamimlar.

Medya okuryazarliginin sorunsallan analiz eder.

Tiirkiye’de medya okuryazarligi calismalar hakkinda bilgi sahibidir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.g'r.am
Yeterligi
1 ]02.10.2023 Oryantasyon haftasi
2 109.10.2023 [letisim biliminin kokenleri PY1-PY2-PY3
3 116.10.2023 Iletisim olgusu ve siireci PY1-PY2
4 123.10.2023 fletisimin diger disiplinlerle iliskisi PY2
5 (30.10.2023 [letisim tiirleri PY2-PY4
6 06.11.2023 Tletisimin islevleri PY1-PY4
7 113.11.2023 Temel iletisim modelleri PY3
8 120.11.2023 Iletisim araclari PY3
25 Kasim-3 Ara Sinav
Aralik 2023
9 104.12.2023 Kitle iletisim ve kitle iletisim araglari PY1
10(11.12.2023 Tiirkiye’de iletisim ve kitlesel iletigim PY1
11(18.12.2023 Internet ve yeni medya PY2
12125.12.2023 Iletisim ve ekonomi politik PY3
13]01.01.2024 Iletisim ve ideoloji PY3
14108.01.2024 Medya okuryazarligi PY2-PY4

15-26 Ocak 2024

Doénem Sonu Sinavi

29 Ocak-
4 Subat 2024

Biitiinleme Sinavi

Degerlendirme

Dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar, makaleler ve derste yiiriitiilen
tartismalar esas alinarak hazirlanacak olan agik uglu soru formatinda bir
vize ve bir final araciliftyla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 % 40
finalinki ise % 60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60°tir.

Ornek Sorular

1. lletisim kavrammi tammlayiniz.
2. lletisimin 6zellikleri nelerdir?
3. lletisim ve halkla iliskiler ile olan iliskisini aciklayiniz.

4. lletisimin baglamia gére iletisim tiirlerinden 6rgiitsel iletisimi
aciklayimiz.

5. Internetin olumsuz etkileri nelerdir maddeler halinde siralayiniz.

Cevap Anahtari

1. lletisim, esas olarak simgeler araciligiyla bir kisiden ya da gruptan
digerine (veya digerlerine) bilgilerin, fikirlerin, tutumlarin veya
duygularn iletimidir.

2. lletisim olgusu ve siirecinin birtakim 6zellikleri vardir. Bunlar:
-Gonderici ve alict siirekli degisir.
-Tletisimde siireklilik vardir.
-iletisim semboliktir/simgeseldir.
-iletilerde gecisgenlik/farkl algilama vardir.
-Iletisim toplumsal bir olgudur.
-iletisim kiiltiireldir.
-Iletisim ideolojiktir.
-iletisim sinifsaldir.
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Son 50 yilin {iriinii olan halkla iligkiler alan1 ve egitiminde temel
olarak alinan bir diger alan “iletisim” alanidir. Halkla iliskilerin
temelinde iletisim olgusu yatar. Iliskinin ve halkla olan iliskinin
varligr iletisime dayanir. Neredeyse iletisim olmazsa halkla
iligkilerde olmaz denilebilir. Bu iki olgu i¢ icedir. Bir halkla
iligkilercinin 6ncelikle iyi bir iletisim egitimi almas1 gerekir. Hatta bu
nedenledir ki halkla iliskiler egitimi veren bdliim ve programlarin pek
¢ogu iletisim egitimi veren iletisim fakiilteleri ya da yiiksekokullar
igerisinde olusturulmaktadir.

Orgiitsel iletisim, bir 6rgiit; kurum ya da kurulus igerisinde olusan bir
iletigim tiiriidiir. Genelde is yasaminin gerektirdigi bu iletisim tiirt,
bir kurum ya da kurulusun igerisinde, isin goriilmesi i¢in gerekli olan
bir iletisim bigimidir. Genel olarak “hiyerarsik iletisim” tiiriine girer.
Bunun anlami kiigiik ya da biiyiik kurum ve kuruluslarda iletigimin
“iletisim ag1” igerisinde, cogunlukla ast-iist iligkisi igerisinde
yapilabilmesidir. Mesajin akigi, “st”ten “ast”a, aradaki baska
kademelerden gecerek ulagir. Bir diger deyisle, mesaj1 veren ile alan
arasinda, ara alicilar vardir. Bu durumda mesajin anlaminda bozulma
olabilecegi gibi mesajin ulagmasindaki hizda da yavaslama olur.
Ornegin, 6rgiitsel iletisimin en hiyerarsik durumunda yer aldig1 resmi
dairelerdeki iletisim bu tiir iletisimdir. Bir genel midiiriin en alt
memura iletmek istedigi bir yazili mesaj, o kurumdaki ast ile {st
arasindaki ¢esitli kademelerden, siiziilerek ve durarak gider. Bu
durum, hem mesajin igeriginin bozulmasina, degismesine hem de
zaman kaybina neden olur.

Internetin kontrolsiiz kullanim sonucu, 6zellikle ¢ocuk ve genglerde,
kimi kez de kendini denetleyemeyen yetiskinlerde 6nemli olumsuz
etkileri goriilebilmektedir. Bu sorunlarin daha ¢ok internet
bagimlilarinda  goriildiigiinii de eklemek gerekir. Internet
kullaniminin olumsuz sonuglar1 agsagidaki gibidir:

-Bagimlilik yaratma olasiligi vardir.

-Sosyallesmede sorunlar yaratir.

-Saglik sorunlari yaratir.

-Psikolojik sorunlar yaratir.

-Aile i¢i iliskilerde sorunlar yaratir.

-Egitim ve 6gretime olumsuz katkisi vardir.

-Sosyal sapmalara neden olur.

Kaynak Kitap/lar

Yardime1 Kaynaklar ve
Okuma Listesi

-Calisma yasaminda sorunlar yaratir.

reer] Prof. Dr. Aysel AZIZ, Iletisime Giris, Hiperlink
7 Yayinlari (2012)
Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar: 1 ve 15.
boliimler arasi

Nazife GUNGOR, iletisim Kuramlar ve Yaklasimlar, Siyasal Kitabevi
(2013). Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1 ve 13. bolimler arast
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ING101 ingilizce |

Ogretim Elemam Ogr. Gér. Mert GUCLU
Oda Numarasi UZEM
Ofis Saatleri UZEM, Cumartesi 13:00 — 15:00
E-posta mert.quclu@gop.edu.tr
Ders Zamam Cumartesi 13:00 — 15:00
Derslik UZEM
Bu ders sonucu &grenciler Ingilizcenin temel yapilarim kullanarak
Dersin Amaci kendilerini ifade edebileceklerdir. Bu ders &grencilere Ingilizce temel

yapilarini baslangic diizeyde (Beginner / A1) vermeyi amaglar.

Verb to be, subject pronouns, possessive adjectives, object pronouns,
family members

Kisi zamirlerini 6grenir ve 6znelere gore to be fiilini yerlestirebilir

Kisi zamirlerini kullanarak basit isim ciimleleri kurabilir.

Giinliik diyalog ornekleri verilerek sinif ici aktivite olanagi saglanir.

Aitlik zamiri ve aile tiyelerini kavrar.

Kendi aile iiyelerini tanitabilir.

Numbers, days and months

Sayilar1 6grendiginde yasini ifade edebilir. Giinleri ve aylar
6grendiginde kurabildigi ciimle ¢esitliligini artirir.

Countries

Ulkelerin égrenimi ile beraber Yes/No sorusu ile smif i¢i ¢alisma yapar.

Ulkeleri igeren metni okuyup cevaplandirabilir.

Prepositions

Giinliik ihtiyaci olan nesnelerin Ingilizcesini 6grenir ve kullanir.

Nesnelerin konumunu anlatabilmek i¢in yer edatlarini kullanir.

Yer edatlart ile sinif igi soru- cevap calismalari yapar.

A/ An & plural nouns

Tekil nesnelerin kullaniminda a / an farkliligini 6grenir.

Birden fazla nesne ifade ederken kelime ¢ogul yapabilir.

The simple present tense | (1 /you/ we / they)

Konu ve Ilgili Genis zamanda I, you, we ve they 6zneleri ile olumlu ciimle yapabilir.

Kazanimlar Fiil 6grenimini genisleterek daha fazla fiilde ciimle kullanmay1

deneyimler.

Ozneleri kullanarak negatif ve yes/ no soru ciimleleri olusturur.

“Wh-” questions

What, Where, When, How gibi soru kelimelerini 6grenir.

Present simple tense |1

Genis zamanda tgiincii tekil sahis 6zneleri ile olumlu ciimle yapabilir.

Ozneleri kullanarak negatif ve soru ciimleleri olusturur.

Daily activities

Giinliik aktivitelerle ilgili gerekli kelime 6gretiminden sonra kendisi ile
ilgili ciimle kurar.

Bos zaman aktivitelerini iceren bir metin yazabilir.

Jobs and related verbs

Meslekleri ve iliskili fiilleri 6grenir.

Meslekleri iceren metni okuyup metne ait sorulari cevaplayabilir.

Adjectives

Sifatlan 6grenerek daha uzun ciimle kurabilir.

Parts of the body & have got / has got

Viicudunun béliimlerini 6grenir.

Have got ve has got yapisini kullanarak kendini anlatir.

Giinliik diyalog calismas1 yapabilir.
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Activities with —ing & like + verbing

Bos zaman aktivitelerini dogru ciimle kaliplari ile ifade eder.

Yapmayi sevdigi aktiviteleri ifade ederken fiile —ing eklemeyi grenir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Prog}'.am
Yeterligi
1 |02-06.10.2023 Oryantasyon haftasi
2 ]09-13.10.2023 Verb to be, subject pronouns,possessive PY15-PY19
adjectives, object pronouns, family members

3 [16-20.10.2023 Numbers, days and months PY15-PY19
4 |23-27.10.2023 Countries PY15-PY19
5 [30-10.03-11.2023  |Prepositions PY15-PY19
6 06-10.11.2023 A/ An & plural nouns PY15-PY19
7 ]13-17.11.2023 The simple present tense | (1/you / we / they) PY15-PY19
8 |20-24.11.2023 “Wh-" questions PY15-PY19

25 Kasim-3 Ara Sinav

Arahk 2023
9 104-08.12.2023 Present simple tense Il PY15-PY19
1011-15.12.2023 Daily activities PY15-PY19
11(18-22.12.2023 Jobs and related verbs PY15-PY19
1225-29.12.2023 Adjectives PY15-PY19
13]01-05.01.2024 Parts of the body & have got / has got PY15-PY19
14 |08-12.01.2024 Activities with —ing & like + verbing PY15-PY19

15-26 Ocak 2024  |Dénem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi

4 Subat 2024

Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen tartigmalar

< . esas alinarak hazirlanacak olan ¢oktan segmeli bir vize ve bir final

Degerlendirme

araciliryla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 % 40 finalinki ise %
60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60’tir.

1A ?
B: Itis M-A-R-R-Y.

a) How do you spell your name?

b) What is your name?

¢) What is your surname?

d) How are you?

2. Ayse a doctor. works in a hospital.
a)is/He b) is/ She
c)are/He d) are / She

Ornek Sorular 3. Ahmet is my friend. school is in the city centre.

a) His b) Her ¢) He d) She
4. A: ? B: She is from Ankara.

a) Where is Ozge from? b) Is Ozge from Ankara?
¢) Where is Ozge? d) Is Ozge married?

5. A: is your brother? B: He’s 20 years old.

a) What  b) How ¢) Where d) What years

Cevap Anahtari l-a,2-b, 3-a ,4a ,5- b
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English for Life (Oxford University Press) +
Student’s Book + Workbook + iTools ( Digital

Teaching Resources)
Kaynak Kitap/lar

Oxford Practice Grammar by Norman Coe, Mark
Harrison, Ken Paterson (Oxford University Press)
English Grammar in Use by Raymond Murhpy
(Cambridge University Press )

Essential Grammar in Use by Raymond Murphy
(Cambridge University Press

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma L.istesi
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1. Simif Bahar Donemi Ders Planlar
AiiT102 Atatiirk ilkeleri ve inkilap Tarihi Il

Ogretim Elemam Ogr. Gor. 1zzet Bahri Atesli

Oda Numarasi Z/31

Ofis Saatleri Ders programi belirlendiginde girilecektir.
E-posta izzetbahri.atesli@gop.edu.tr

Ders Zamam Ders programi belirlendiginde girilecektir.
Derslik UZEM

Atatiirk’tin, Tirkiye Cumhuriyeti’ni kurarken yaptigi inkilaplarla,
cumhuriyetin dayandigi temel ilkelerin nasil ortaya ¢iktigini kavratmak;
gengligin bu ilkeler dogrultusunda, milletiyle biitiinlesmis bireyler olarak,
cagdas diinyada etkin yer edinebilecek seviyeye gelmesini saglamak.

Dersin Amaci

Milli miicadele

Milli miicadele donemi ayaklanmalarinin sebeplerini ve sonuglarini
kavrar.

Sevr Antlasmasi’nin milli miicadele siirecine etkilerini degerlendirir.

Kurtulus Savasi’nda cephelerde yapilan miicadeleleri analiz eder.

Milli Miicadelenin zorluklarini kavrar.

Milli birlik ve beraberligi giiclendiren unsurlarn kavrar.

Milli miicadele savasim bitiren anlasmalar

Lozan Konferansi’nin siireci ve Lozan Barig Antlagmasi’nin sagladigi
kazanimlari analiz eder.

Lozan Antlasmasim diger antlasmalarla mukayese edebilir.

Tiirk Milletinin Kurtulus Savasi siirecinde elde ettigi askeri basarilarinin
ulusal ve uluslararasi etkilerini degerlendirir.

Tiirkiye Cumhuriyeti’nin kurulusu

Milli egemenlik anlayisinin giiglendirilmesi siirecinde saltanatin
kaldirilmasim degerlendirir.

Cumhuriyetin ilan edilmesini Tiirkiye’de demokrasinin gelisimi
agisindan degerlendirir.

Halifeligin kaldirilmasi ile 3 Mart 1936’te kabul edilen kanunlarin
gerekeelerini ve toplum hayatinda meydana getirdigi degisimleri fark

Konu ve Ilgili eder.

Kazammlar Cumbhuriyetin demokratiklesmesi

Cumhuriyetin ilk yillarinda ¢ok partili hayata gegis denemeleri ve
sonuglarini degerlendirir.

Atatiirk’iin ¢ok partili siyasi hayata verdigi onemi kavrar.

Cumbhuriyetin laiklesmesi

Hukuk alanindaki gelismeleri ve degisimi analiz eder.

Egitim alaninda yapilan inkilaplari analiz eder.

Harf inkilabini1 ve Millet Mekteplerini, egitimin yayginlastirilmas: ve
¢agdas Tiurk toplumunun olusturulmasi agilarindan degerlendirir.

Milliyetcilik ilkesi

Tiirk Tarih Kurumu ve Tiirk Dil Kurumu gibi kurumlarin kurulus ve
isleyis yapisini agiklar.

Atatiirk’iin milli kiiltiir ve milli kimlik olusturmak ve gelistirmek i¢in dil
ve tarih alaninda yaptig1 caligmalar1 degerlendirir

Devletgilik ilkesi

Ekonomi alaninda yapilan inkilaplar1 degerlendirir.

Planli kalkinmanin cumhuriyet Tiirkiye’sinin kurulus stirecine yaptig1
katkilar1 anlar.

Devletgilik ilkesini analiz eder.

Tiirk tarihinin anayasalari ve 6zellikleri
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Osmanlidan cumhuriyete anayasal siirecin gelisimini analiz eder.

Cumhuriyet dénemi anayasalarinin 6zelliklerini kavrar.

Anayasalari ortaya ¢ikaran siyasi ve sosyal sartlart degerlendirir.

Toplumsal, kiiltiirel ve egitim alanlarinda yapilan inkilaplar

Toplumsal yasamin diizenlenmesi amaciyla gergeklestirilen inkilaplart
aciklar.

Tiirk egitim sisteminin hedef ve 6zelliklerini kavrar.

Tiirkiye Cumhuriyeti’nin dis politikasi

Atatiirk donemi Tiirk dis politikasinin temel ilkelerini ve amaglarini
analiz ederek Tiirk dis politikasi hakkinda ¢ikarimlarda bulunur.

Milli siyasetin unsurlarini bilir.

Tiirk dis politikasindaki geligsmeleri diinyada meydana gelen ekonomik
ve siyasi gelismeler ile birlikte degerlendirir.

Ikinci Diinya Savasi’nin sebep, siire¢ ve sonuglarim Tiirkiye’ye etkileri
acisindan degerlendirir.

Tiirkiye’nin yakin siyasi hayati ve gelismeleri 1

Tiirkiye’nin diinya iizerindeki konumunun 6neminden yola gikarak Ikinci
Diinya Savasi sonrasi degisen iilkelerarasi iligkileri degerlendirir.

Ikinci Diinya Savasi’ndan sonra Tiirkiye’de meydana gelen toplumsal,
kiiltiirel ve ekonomik gelismeleri fark eder.

1950 secimleri ve sonrasinda yasanan siyasi gelismeleri kavrar.

1960,1971 ve 1980 darbelerini sebep, siire¢ ve sonuglariyla analiz eder.

Tiirkiye’nin yakin siyasi hayat1 ve gelismeleri 2

1980 darbesi sonrasi siyasi, sosyal ve toplumsal gelismeleri analiz eder.

SSCB’nin dagilmasinin diinyaya ve iilkemize etkileri hakkinda
¢ikarimlarda bulunur.

Korfez Savaglarimin Tiirkiye’ye siyasi, sosyal, askeri ve ekonomik
etkilerini degerlendirir.

1980 sonrasi yasanan 28 Subat siireci ve 15 Temmuz darbe girisiminin
sebeplerini ve sonuglarini degerlendirir.

Jeopolitik kavrami, unsurlari ve Tiirkiye’nin jeopolitik 6nemi

Tiirkiye ve yakin gevresindeki enerji kaynaklarinin siyasi ve ekonomik
O6nemini degerlendirir.

Tiirkiye Cumhuriyeti’nin temel niteliklerine ve varligina yonelik i¢ ve dis
tehditlere kars1 korunmasi konusunda duyarl olur.

Tiirkiye-Avrupa Birligi iliskilerini tarihsel gelisimi agisindan analiz eder.

Tiirkiye’nin bolgesel ve kiiresel sistemde gelecek vizyonu ile ilgili bilgi
ve fikir sahibi olur.

Hafta-Tarih Ders Konulari Tlgili Progvr am
Yeterligi
12-16.02.2024 Oryantasyon haftasi
19-23.02.2024 Milli miicadele PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
26-01.02-03.2024  |Milli miicadele savasini bitiren anlagsmalar PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
04-08.03.2024 Tiirkiye Cumhuriyeti’nin kurulusu PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
11-15.03.2024 Cumhuriyetin demokratiklesmesi PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
18-22.03.2024 Cumhuriyetin laiklesmesi PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
25-29.03.2024 Milliyetcilik ilkesi PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
01-05.04.2024 Devletgilik ilkesi PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
13-21 Nisan 2024 |Ara Sinav
22-26.04.2024 Tiirk tarihinin anayasalar ve 6zellikleri PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15
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10 [29-04.03-05.2024  |Toplumsal, kiiltiirel ve egitim alanlarinda yapilan| PY3-PY9-PY11-
inkilaplar PY14-PY15

11 {06-10.05.2024 Tiirkiye Cumhuriyeti’nin dis politikasi PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15

12 {13-17.05.2024 Tiirkiye’nin yakin siyasi hayat1 ve gelismeleri 1 PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15

13 {20-24.05.2024 Tiirkiye’nin yakin siyasi hayati ve gelismeleri 2 PY3-PY9-PY11-
PY14-PY15

14 {27-31.05.2024 Jeopolitik kavrami, unsurlari ve Tirkiye’nin| PY3-PY9-PY11-
jeopolitik 6nemi PY14-PY15

3-14 Haziran 2024

Donem Sonu Sinavi

24-30 Haziran 2024

Biitiinleme Simmavi

Degerlendirme

Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar, ders notlart ve derste
yiiriitiilen tartigmalar esas alinarak hazirlanacak test sorularindan olusan
bir vize ve bir final araciligiyla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkist %
40 finalinki ise % 60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60°’t1r.

Ornek Sorular

1) Kurtulus Savasi’nda,

- Birinci Inénii Zaferi’nden sonra Anlasma Devletlerinin Londra’da
konferans diizenlemesi ve

TBMM’yi davet etmesi

- Sakarya Zaferi’nden sonra Fransa’nin TBMM’ yle Ankara Antlagmasi’ni
yapmasi  gelismeleriyle asagidakilerden hangisine ulasildig
savunulabilir?

A) Anlasma Devletlerinin TBMM’yi
tamdigina

B) Ingiltere’nin savasin sonuna kadar Yunanllari destekledigine

C) Halklarin dis politikada etkili olduguna

D) Uluslararasi antlagmalar1 uygulamak zorunlulugu olduguna

E) Askeri basarilarin itilaf Devletlerini TBMM’yle antlasma yapmaya
zorladigina

Sakarya Savasi’'ndan sonra

2) 1. Mustafa Kemal’e maresallik unvamnin verilmesi

II. Fransa’yla Ankara Antlagmasi’nin yapilmasi
Yukaridaki gelismeler asagidaki savaslardan hangisinin
sonuglar arasindadir?

A) Bagskomutanlik Savasi

B) Sakarya Savast

C) Birinci Inénii Savast

D) ikinci Inénii Savast

E) Eskisehir ve Kiitahya Savaslari

3) Kurtulug Savasi’nda Giircistan, Ermenistan Hiikimetleriyle Kars
Antlagmast yapilmustir.

Bu antlasmanin yapilmasinda asagidakilerin hangisinin

etkili oldugu savunulabilir?

A) Anlagma Devletlerinin 22 Mart 1922’de baris i¢in yeni kosullar
Onermesi

B) Rodos ve On Iki Ada’mn Italya’ya birakilmasi

C) Mudanya Anlasmasi’nin imzalanmasi

D) Musul’un Irak’a birakilmasi

E) Sakarya Savagi’nin kazanilmasi

4) Atatirk¢ii milliyetgilik anlayisi 1k, din ve mezhep ayrimciligina
karsidur.

Yalmz bu bilgiyle Atatiirk milliyetciliginin,

I. laik devlet anlayisin1 benimseme,

II. etnik kimliklere saygili olma,

46




III. milletin birligine ve biitinliigline 6nem verme o6zelliklerinden
hangilerine ulasihr?

A) Yalmz I B) Yalniz I O) Yalniz 111 D) Il ve 1l E) I,
I ve lll

5) Asagidakilerden hangisinin gelecegi, Lozan Antlasmasr’yla
belirlenmemistir?

A) Imroz B) Musul C) Oniki Ada D) Karaagag E)
Bozcaada
Cevap Anahtari 1-E, 2-B, 3-E,4-E,5-B
CATORKLKELERI Sabri ZENGIN, Atatiirk ilkeleri ve Inkilap Tarihi,
i Aium‘fmmﬂi Tashan Kitap, Tokat 2016.
i
Kaynak Kitap/lar i

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

Kemal Atatiirk, Nutuk I-I1I, Istanbul 1993., YOK-Komisyon, Atatiirk
Tlkeleri ve Inkilap Tarihi, Ankara 1989, Komisyon, Tiirkiye Cumhuriyeti
Tarihi I-1I., Bernard Lewis, Modern Tiirkiye'nin Dogusu, Ankara 1996.
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TD102 Tark Dili-I

Ogretim Elemam

Ogr. Gér. Faruk Toydemir

Oda Numarasi

205

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

faruk.toydemir@gop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

UZEM

Dersin Amaci

Tiirk dilinin gramer yapisini ve anlatim giiclinii 6grencilere kavratmak,
Tiirk dilini daha iyi kullanma becerisini kazandirmak; 6n lisans ve lisans
diizeyindeki 6grencilere kendilerini dogru ve etkili olarak dogru ifade
etmeyi, ana dil bilinci edindirmeyi; panel, konferans, a¢ik oturum, forum
tiirii toplantilan etkili dinlemeyi 6gretmektir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Ses bilgisi

Dersin verilmesindeki genel amagclar 6grenir.

Dersin temel ve yardimci kaynaklar hakkinda bilgi sahibi olur.

Ciimle tiirleri: anlamina gore ciimleler

Ciimle ile ilgili kavramlar bilir.

Olumlu ciimleyi, olumsuz ciimleyi bilir.

Soru ciimlesini, iinlem ctimlesini bilir.

Ciimlede anlam kaymalarini bilir.

Ciimle tiirleri: yapisina gore ciimleler

Basit ciimleyi, birlesik climleyi 6grenir.

Bagimli sirali ciimleyi, bagimli sirali climleyi ayirabilir.

Bagli (baglaclh) climleyi bilir.

Sozciik tiirleri: isim ve isim obekleri

Sozciik tiirii ile ilgili kavramlar bilir. S6zciik tiirlerini anlam, tiir ve
gorev bakimindan simiflandirir.

Ismin tammim, 6zelliklerini ve isim 6beklerinin gesitlerini bilir. Metin
igerisinde isim ve isim 6beklerini bulur.

Zamirler

Zamirin tanimini, dzelliklerini ve zamir gesitlerini bilir.

Metin igerisinde zamirleri ve zamir ¢esitlerini bulur.

Sifat ve sifat obekleri

Sifatin tanimim, 6zelliklerini ve sifat tiirlerini bilir. Metinde sifat1 ve sifat
tiirlerini bulur

Adlasmus sifatlar 6grenir metin i¢inde degerlendirir.

Zarflar

Zarfin tanimin1 ve zarf tiirlerini bilir. Metin igerisinde zarflar1 bulur.

Zarflarla yapilmis yan ciimleleri kavrar.

Eylemler

Eylemin tanimin ve dzelliklerini bilir. Isim ve eylem ayrimma varir.
Metin igerisinde eylemleri bulur.

Eylemlerin kendi i¢cinde farkli kullanimlarini 6grenir.

Ek eylemler

Ek eylem nedir, bilir. Eylemin 6zelliklerini kavrar. Metin igerisinde ek
eylemin bulur.

Ekeylemle yapilmis isim ve fil ciimlelerini kavrar.

Eylemsiler

Eylemsilerin tanimini yapar, ozelliklerini bilir.

Metin icerisinde eylemsileri bulur.

Edatlar ve iinlemler

Edat nedir, bilir. Edatin 6zelliklerini kavrar.

Edat tiirlerini bilir. Metin icerisinde edatlar1 bulur.

Baglaclar
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Baglacin 6zelliklerini kavrar. Baglag tiirlerini bilir. Metin icerisinde

edatlar1 bulur.

Edebi yazilar

Makale, deneme, fikra, elestiri, rOportaj, ani, hatira, gezi, seyahat

yazilarinin tanimim ve dzelliklerini bilir.

Sozlii tiirler

Seminer, kongre, sempozyum, panel, forum gibi s6zIii anlatim tiirlerinin

tanimini ve Ozelliklerini bilir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.gj'.am
Yeterligi

1 |12-16.02.2024 Ses bilgisi P2,P7,P10

2 |19-23.02.2024 Ciimle tiirleri: anlamina gore ciimleler pP2,pP7,P10,P15,P16,P2
1

3 |26-01.02-03.2024 Ciimle tiirleri: yapisina gore climleler pP2,pP7,P10,P15,P16,P2

4 |04-08.03.2024 Sozciik tiirleri: isim ve isim Obekleri pP2,pP7,P10,P15,P16,P2
1

5 [11-15.03.2024 Zamirler P2,P7,P10,P15,P16,P2
1

6 [18-22.03.2024 Sifat ve sifat 6bekleri P2,P7,P10,P15,P16,P2
1

7 |25-29.03.2024 Zarflar P2,P7,P10,P15,P16,P2
1

8 [01-05.04.2024 Eylemler PY2 - PY5

13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav

9 [22-26.04.2024 EK eylemler PY11- PY12

10|29-04.03-05.2024  |Eylemsiler PY10

11]06-10.05.2024 Baglaglar PY2- PY11- PY12

12 (13-17.05.2024 Edatlar ve tinlemler PY5

13]20-24.05.2024 Edebi yazilar PY9

14127-31.05.2024 Sozli tiirler PY11- PY12

3-14 Haziran 2024

Doénem Sonu Sinavi

24-30 Haziran 2024

Biitiinleme Sinavi

Degerlendirme

Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiillen tartigmalar
esas alinarak hazirlanacak olan goktan segmeli bir vize ve bir donem sonu
smavi1 aracilifiyla yapilacaktir. Vizenin katkis1 % 40 donem sonu sinavi
ise % 60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1. Asagidaki atasozlerinin hangisinde iinsiiz benzesmesinin 6rnegi
yoktur?

A) Irmaktan gegerken at degistirilmez.

B) Herkesin gectigi kopriiden sen de geg.

C) Her seyin yoklugu yokluktur.

D) lyi olacak hastamn hekim ayagina gelir.

E) Degirmen iki tastan, muhabbet iki bastan.

2. Ben giizel giinlerin sairiyim." ciimlesiyle yapisi, yiikleminin yeri ve
tiirii yoniinden asagidaki dizelerin hangisi 6zdestir?

A) Saadetten aliyorum ilhamimi.

B) Kizlara ¢eyizlerinden bahsediyorum.

C) Cocuklara mijjdeler veriyorum.

D) Babasi cephede kalan ¢ocuklara.

E) Ben iimitsizlere iimidim.

3. Asagidaki ciimlelerin hangisi yapisina gore basit, s6z dizimine gore
devrik bir ciimledir?

A) Okulda tiyatro ¢aligmasi yapmayi diistiniiyor.

B) Siiri giizel okuyanlar, toplanmis salonda.

C) Herkese laf anlatiyor, kimseyi incitmiyor.

D) Bir dergi ¢ikaracagini sdylemisti gegen giin.

E) Hikéayelerini bir kitapta topladi bu sene.
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4. Asagidakilerden hangisinde ikileme zarf fiillerle kurulmustur?
A) Sabah hizl1 hizli yiiriiyordu.

B) Bir kosede ileri geri konustular.

C) Cocuk diise kalka biiytir.

D) Isleri sonra sonra yoluna girdi.

E) Gece giindiiz demeden calist1.

5. Asagidaki ciimlelerden hangisinde fiilimsi yoktur?
A) Diin golge veren agac, bugiin ocakta yandi.

B) Giinesli bir havada yaylimiz yola g¢ikt1.

C) Giin dogarken bir 6liim riiyasiyla uyandim.

D) Yedi yiiz y1l siiren hikdyemizi dinlemis.

E) Seninle gelmesini istemez misin?

Cevap Anahtari 1-d, 2-¢, 3-¢, 4-¢, 5-b
Prof. Dr. Hanifi Vural, Tiirk Dili, Taghan Kitap,
Tokat, 2012

Kaynak Kitap/lar

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

&
i

- Prof. Dr. Muharrem Ergin, Tiirk Dil Bilgisi, Bayrak Yaynlari, istanbul,
1999.

- Prof. Dr. Tahsin Banguoglu, Tiirkgenin Grameri, TDK Yayinlari,
Ankara, 1998. )

- Prof. Dr. Mustafa Ozkan vd.; Yiiksekdgretimde Tiirk Dili Yazili ve Sozli
Anlatim, Filiz Kitabevi, istanbul, 2006. '

- Prof. Dr. Mehmet Kaplan, Dil ve Kiiltiir, Dergah Yaynlari, Istanbul,
2011.

- Ertem, Rekin - Isa Kocakaplan, Universitelerde Tiirk Dili ve
Kompozisyon

- Serdar Odac1 vd., Universiteler icin Dil ve Anlatim, Palet Yay., Konya,
2009.

-“Tirkge Sozliik”, TDK Yaynlari, Ankara, 2013.

- “Yazim Kilavuzu”, TDK Yayinlari, Ankara, 2012.
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HiT114 iletisim Hukuku

Ogretim Elemam Ogr. Gor. Ozge Cepni Aktas
Oda Numarasi 202
Ofis Saatleri Ders programi belirlendiginde girilecektir.
E-posta Ozge.cepni@gop.edu.tr
Ders Zamam Ders programi belirlendiginde girilecektir.
Derslik 119
Kitle iletisimi ile ilgili hukuki diizenlemeleri tanimak, Haberlesme
Dersin Amaci Ozgiirliigii ve Sinirlar1 hakkinda bilgi sahibi olmak, Basin-Yayin

kurallarini kavramak ve uygulamaktir.

iletisim kavram ve tiirleri

[letisim kavraminin ne oldugunu bilir.

Tletisim tiirlerini siralayabilir.

Iletisim tiirlerini aciklayabilir.

Iletisim faaliyetinin unsurlarin siralayabilir.

Kitle iletisim araglarini siralayabilir.

Kitle iletisimin 6nemi

Kitle iletisim faaliyetlerinin sinirlarim bilir.

Kitle iletisim faaliyetlerinde ilkeler/yasaklari bilir.

Kitle iletisim 6zgiirliigiiniin icerigi, sinirlandirilmasi ve basin
ozgiirligii ile iliskisi 1

Kitle iletisim 6zgiirliigii kavraminin igerigini bilir.

Kitle iletisim 6zgiirliigiiniin temel unsurlarim siralayabilir.

Kitle iletisim 6zgiirliigiiniin temel unsurlarim agiklayabilir.

Kitle iletisim 6zgiirliigiiniin icerigi, sinirlandirilmasi ve basin
ozgiirligii ile iliskisi 2

Kitle iletisim 6zgiirliigliniin simirlandiriimasini bilir.

Kisilik haklar1 dolayistyla sinirlandirmayi bilir.

Kisinin seref ve haysiyet hakkini bilir.

Kisinin 6zel hayati1 konusunda bilgi sahibi olur.

Kisinin kamusal (ortak) hayat1 konusunda bilgi sahibi olur.

Basin rejimi 1

Basinin tarihgesini bilir.

Basinin kamusal gérevlerini siralayabilir.

Basinin kamusal gérevlerini agiklayabilir.

Basin rejimi 2

Basin rejimine iligkin temel kavramlari bilir.

Konu ve Ilgili Basilmus eser sartlarini bilir.

Kazammlar Yaymm kavramini agiklayabilir.

Diisiinceyi ifade 6zgiirliigiiniin unsurlari, simirlandirilmasi ve Kitle
lletisim ozgiirliigii ile iliskisi

Diisiinceyi ifade 6zglirliigiiniin unsurlarin siralayabilir.

Diisiinceyi ifade 6zgiirliigiiniin unsurlarini agiklayabilir.

Sinirlamanin kosullarini bilir.

Diisiinceyi ifade 6zgiirliigiiniin Kitle iletisim 6zgiirliigiyle iliskisini bilir.

Radyo ve televizyon rejimi 1

Radyonun tarihgesini bilir.

Televizyonun tarihgesini bilir.

TRT’nin yapist, organlar1 ve gorevlerini bilir.

Radyo ve televizyon rejimi 2

Radyo ve televizyon iist kurulunu (RTUK) bilir.

RTUK iin gdrev ve sorumluluklarini siralayabilir.

Yayin ilkelerini bilir.
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Yayin yasaklarini bilir.

Basin yayin faaliyetlerinin denetlenmesi 1

Basin konseyini bilir.

Basin meslek ilkelerini siralayabilir.

Basin konseyine bagvuru ve sikayetleri karara baglama yolunu bilir.

Basin ilan kurumunu bilir.

Basin yayin faaliyetlerinin denetlenmesi 2

Basin ahlak esaslarim bilir.

Basimin cezai ve hukuki sorumluluk rejimini bilir.

Basin suglarini bilir.

Basin suglan tiirlerini bilir.

Internet rejimi 1

Biligim ve bilgisayar kavramlarini bilir.

Internet ve internete iliskin kavramlari bilir.

Sosyal medya kavramin bilir.

Internet rejimi 2

Sosyal medyanin 6zelliklerini siralayabilir.

Sosyal medya araglarin bilir.

Internet hukukuna iliskin uluslararas1 ve ulusal diizenlemeleri bilir.

Internetin ulusal diizenlemesi ve denetimini saglayan kurumlari bilir.

Basinin cezai ve hukuki sorumluluk rejimini bilir.

Donem sonu degerlendirme

Donem i¢i islenen konulara 6rnekler verebilir.

Islenen konulari tekrar edebilir.

Hafta-Tarih Ders Konular: llgili Pro.gvr.am
Yeterligi

1 ]12-16.02.2024 Tletisim kavram ve tiirleri

2 |19-23.02.2024 Kitle iletisimin dnemi PY1

3 |26-01.02-03.2024  |Kitle iletisim Ozgiirliigliniin icerigi, PY13
sinirlandirilmasi ve basin 6zgiirligi ile iligkisi 1

4 104-08.03.2024 Kitle iletisim Ozgiirliigliniin igerigi, PY1
sinirlandirilmasi ve basin 6zgiirligi ile iligkisi 2

5 |11-15.03.2024 Basin rejimi 1 PY?2

6 |18-22.03.2024 Basin rejimi 2 PY1

7 125-29.03.2024 Diigiinceyi  ifade  6zgiirliiglinin  unsurlari, PY1
sinirlandirilmast ve kitle iletisim 6zgiirligi ile
iligkisi

8 ]01-05.04.2024 Radyo ve televizyon rejimi 1 PY1

13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav

9 [22-26.04.2024 Radyo ve televizyon rejimi 2 PY1

10|29-04.03-05.2024  |Basin yayin faaliyetlerinin denetlenmesi 1 PY3-PY4-PY15

11]06-10.05.2024 Basin yayin faaliyetlerinin denetlenmesi 2 PY3-PY4-PY15

12(13-17.05.2024 Internet rejimi 1 PY1

13 |20-24.05.2024 Internet rejimi 2 PY1

14127-31.05.2024 Do6nem sonu degerlendirme PY1

3-14 Haziran 2024

Doénem Sonu Sinavi

24-30 Haziran 2024

Biitiinleme Sinavi

Degerlendirme

Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen tartismalar
esas alimarak hazirlanacak olan g¢oktan se¢meli bir vize ve bir final
araciligryla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkist %40 finalinki ise
%60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1)(5 Puan)
........................ kavrami toplumu olusturan bireylerin, topluluklarin
ve katmanlarm diger, birey, topluluk ve katmanlarla olan etkilesimini
ifade etmektedir.

2)(5 Puan)
Tiirkiye Radyo ve Televizyon (TRT) Kurumu kag¢ yilinda kurulmustur? a)
1965 b)1940 ¢)1990 d)1964
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3)(5 Puan)
(D)-(Y) Gazete, dergi gibi belli araliklarla ¢ikan yaymlara siiresiz yayin
denir.

4)(20 Puan)
Kitle iletisim hukukunun temel g¢er¢evesi Anayasada yer alan
diizenlemelerde belirlenmistir. Bu diizenlemeler nelerdir? 5 tanesini
yaziniz.

1)iletisim (5 Puan)

2)B (5 Puan)

3)(Y) (5 Puan)

4)Haberlesme 6zgurliigii (4 Puan) Diisiince ve kanaat 6zglirligii (4 Puan)

Cevap Anahtar Diisiinceyi yayma ve agiklama 6zgiirliigii (4 Puan) Bilim ve sanat hiirriyeti
(4 Puan)
Basin 6zgiirliigii (4 Puan)
Dr. Ogretim Uyesi Sinan BAYINDIR, Dr. Ogretim
Uyesi Ozge APIS, Ars. Gér. Oguz ERSOZ, Kitle
R fletisim Hukuku, 12 Levha Yayincilik (2018)
. KITLE ILETISIM Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; Kitabin
Kaynak Kitap/lar HUKUKU

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma L.istesi

tamami

Anadolu Universitesi acik ders kaynaklar1.
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HiT116 Genel isletme

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Omer Erol

Oda Numarasi

226

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

omer.erol@gop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

119

Dersin Amaci

Isletmecilik kavramy, ilke ve uygulamalarmi analiz etme, isletmelerin yap1
ve isleyisi hakkinda temel bilgileri 6grencilere benimsetmektir. Amacimiz
ogrencilerin de aktif katilimi1 ve sik¢a karsimiza ¢ikan basarili ve basarisiz
isletmecilik drneklerinin daha saglikli bir sekilde analiz edilebilmesidir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Isletmeciligin genel esaslar1 ve genel isletmecilik bilgileri

Isletmeyi tanmimlayabilir.

Isletmecilikle ilgili kavramlari ifade edebilir. Girisim, girisimci, yonetim,
yonetici gibi kavramlar1 6grenmistir.

Ekonomik sistemi anlayabilir.

Mal ve hizmet ayrim1 yapabilir.

Thtiya¢ kavramini anlayabilir.

Isletme girdi ve ciktilarini degerlendirebilir.

Isletme ilkelerini agiklayabilir.

isletmelerin hukuki yapilar

Isletmeleri hukuki yapilaria gére ayrima tabii tutabilir.

Kisi igsletmelerini agiklayabilir.

Sermaye sirketlerini ve 6zelliklerini ifade edebilir.

Sermaye sirketleri ile kisi isletmelerinin farkliliklarini agiklayabilir.

Kooperatif isletmelerin agiklayabilir.

Kooperatiflerin ekonomik kalkinmadaki yerini kavrayabilir.

Vakif ve deneklerin hukuken isletmecilik yapma konusundaki durumlart
ifade edebilir.

isletmelerin boliimlendirilmesi

Isletmeleri faaliyetlerine gore, biiyiikliiklerine gore ve miilkiyetlerine
gore siniflandirabilir.

Isletmelerin siiflandiriimasina neden gerek oldugunu anlayabilir.

Isletmelerin béliimlendirilmesinden kimlerin yarar saglayacagini
kavrayabilir.

Isletmelerin gesitli sekilde siniflandiriimasi ile ilgili 6lgiiler hakkinda
bilgi sahibi olmustur.

Isletmelerin cevresi

Isletmeyi cevreleyen unsurlari ayrima tabii tutabilir.

Beseri ve fiziki ¢evre unsuru ayrimi yapabilir.

I¢ ve dis gevre ayrimu yapabilecektir.

Isletmenin yerel, bolgesel, ulusal ve uluslararasi ¢evresini ifade edebilir.

Isletmelerin amaclar:

Isletmenin amaglarmin 6zelliklerini kavrar.

Genel amaglar ve 6zel amaclar seklinde ayrim yapabilir.

Topluma hizmet, devamlilik ve kar saglama amaglarini anlar ve
aralarinda iliski kurabilir.

Ozel amaglarin isletmeden isletmeye ve isletmenin faaliyeti hukuki yapist
ve miilkiyetine gore degisebilecegini kavrar.

Isletmenin fonksiyonlar1

Isletmenin fonksiyonlarini béliimlendirebilir.

Yonetim fonksiyonlarini isletmeyi bir sistem iginde ele alarak anlayabilir.
Planlama, orgiitleme, yoneltme, koordinasyon ve denetim gibi yonetim
fonksiyonlarini kavrar.
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Diger isletme fonksiyonlari; tiretim, pazarlama, muhasebe ve finansman
insan kaynaklart yonetimi ve Halkla iliskilerle ilgili genel bilgiler
kazanilmustir.

Isletmenin kurulus analizi ve planlama calismalar:

Isletme kurma ¢alismalarmi kavrar.

Isletme kurma nedenlerini 6grenmis olacaktir.

Isletme kurma ¢aligmalin1 6nemi ve yayar sagladig kesimleri
kavrayacaktir.

Kurulus ¢alismalar ile ilgili fizibilite etiitlerin anlayacaktir. Isletme
kurulusunun; hukuki, ekonomik, finansal teknik ve beseri etiitlerini
yapabilmeyi 6grenmis olacaktir.

Pazar arastirmasi, kurulus yeri arastirmasi ve talep tahminleri yapabilir
diizeye gelecektir.

Bir isletmenin yatirim kararimi vermesi ve yatirom gerceklestirme

Yatirim kavramini ve igletme kurma ¢alismalarinin bir yatirim oldugunu
ifade edebilecektir.

Yatirim tiirleri hakkinda yiizeysel fikir sahibi olacaktir. Mali yatirim ile
isletmecilik yatirimlar1 arasindaki farki algilayabilecektir.

Yapilan fizibilite calismalarinin sonucunda yatirim yapip yapmama
konusunda karar vermeyi teorik olarak kavrayacaktir.

isletmelerde biiyiikliik kavrami ve kapasite kapsami

Biiylime ve kapasite kavrami ifade edilebilir.

Biilyiimenin nedenleri aciklanabilecektir.

Biiylime sekilleri i¢ ve dig bilyiime olarak agiklanabilecektir.

Kapasite analizi sekille anlatilabilecek sekilde 6grenilmistir.

Kapasite tiirleri ve kapasiteye etki eden faktorler 6grenilmis olacaktir.

isletmeler arasi anlasmalar ve birlesmeler

Ortak harekete dayali birlesme ve igbirligi 6grenilmistir.

Hukuki ve ekonomik sonucu olan isbirligi ve birlesmeler ifade edilebilir.

Yasal ve yasal olmayan ileri derecede isbirligi anlagmalari ve birlesmeler
kavranmig olacaktir.

Cokuluslu isletmeler

Cok uluslu igletme kavrami ve kapsami ifade edilebilecek diizeyde
Ogrenilmistir.

Cok uluslu igletmelerin gelismemis ve gelismekte olan iilkelerin
ekonomik hayatina pozitif ve negatif etkileri 6grenilmis olacaktir.

Cok uluslu igletmelerin diinya ekonomisi igerisindeki rolii anlagilmis
olacaktir.

Isletmelerde teknolojinin 6nemi

Teknoloji kavrami agiklanabilir diizeyde bilgi edinilmistir.

Teknolojik gelismelerin isletmelerin gelismesine ve iilke kalkinmasina
etki kavranmustir.

Teknolojik gelismenin istihdama etkisi ve isgiiciinde nitelikli olma
konusundaki zorlayici yanlar anlagilmustir.

Yenilik ve teknoloji iliskisi

Yenilik (inovasyon) 6grenilmistir. Teknoloji iliskisi ifade edilebilir
diizeyde anlagilmustir.

Teknolojik gelisme ve yeniliklerin biiylime iizerine etkisi 6grenilmistir.

Ornek is plam ve uygulama

Isletme kurulusu 6rnekleri 1

Isletme kurulusu 6rnekleri 2

Isletme kurulusu 6rnekleri 3

Hafta-Tarih Ders Konulari Tlgiti Pro.gvr.am
Yeterligi
1 [12-16.02.2024 Isletmeciligin genel esaslari PY1
2 ]19-23.02.2024 Isletmelerin hukuki yapilari PY5
3 |26-01.02-03.2024 |isletmelerin boliimlendirilmesi PY5
4 |04-08.03.2024 Isletmelerin cevresi PY1
5 [11-15.03.2024 Isletmelerin amaglari PY4

55




6 [18-22.03.2024 Isletmenin fonksiyonlari PY5

7 125-29.03.2024 Isletmenin kurulus analizi ve planlama ¢alismalar PY5

8 |01-05.04.2024 Bir isletmenin yatirim kararini vermesi ve PY3
yatirimi gergeklestirme

13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav

9 122-26.04.2024 Isletmelerde biiyiiklik kavramn ve kapasite PY5
kapsami

10]29-04.03-05.2024  |isletmeler arasi anlasmalar ve birlesmeler PY1

11]06-10.05.2024 Cokuluslu igletmeler PY5

12 |13-17.05.2024 Isletmelerde teknolojinin dnemi PY1

13 |20-24.05.2024 Yenilik ve teknoloji iliskisi PY1

14 {27-31.05.2024 Ornek is plani ve uygulama

3-14 Haziran 2024

Donem Sonu Sinavi

24-30 Haziran 2024

Biitiinleme Simawvi

Degerlendirme

Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen tartismalar
esas almarak hazirlanacak olan yazili sinav bir vize bir final ve bir
uygulama c¢alismasi araciligiyla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkisi
%40 finalin ortalamaya katkisi1 %40, projenin %20°dir. Gegme notu 100
iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1-Girisimci olma nedenleri icerisinde asagidakilerden hangisi yer
almaz.

a-Kar elde etme istegi b-Bagimsiz ¢aligma istegi

c-Kisisel tatmin etme istegi d-Mutsuz olma istegi

e-Siklardan hepsi girisimci olma nedenlerindendir.

2-Girisimciligin bashca kolaylhiklarindan s6z edecek olursak; giinliik
yiiksek tempoda calisma, mal varhgimin risk altina alinmasi, uzun
siire mali sikint1 ¢cekebilme gibi karsilasilabilecek bir ¢ok sorunun
bulunmasidir.

a-Dogru b-Yanlis

3-“Kiiciik ihtimalle biiyiik kazan biiyiik ihtimalle de kiiciik kayip*
mantigina gore uygulanan ve girisimci icin 6nemli bir sermaye destegi
saglayan yontem asagidakilerden hangisidir.

a-Kartel b-Centilmenlik Anlagsmas1 c¢-Trost d-Risk sermayesi  e-Dis
kaynak kullanimi

4-Risk sermayesi fonunu olusturanlar icerisinde hangisi yer almaz.
a-Sahislar  b-Sirketler c-Bankalar  d-Sosyal giivenlik fonlari e-
Tiketiciler

5- Hangisi isletme biiyiikliigiinde niteliksel bir dl¢ii sayilir. )
a-Sermaye miktar1  b-Calisan sayist  c-Satiglar miktar1  d- Uretim
kapasitesi e- Pazarlik giicii

6-Cahsma siiresi isletmenin kapasitesinin belirlenmesinde 6nemli
etkenlerden birisi olup; vardiya sayisinin artirllmasi kapasite
kullammini  artirirken  tersi  durum  kapasite kullanimin
azaltmaktadir.

a-Dogru b-Yanlig

Cevap Anahtari

1d 2b 3d 4e 5e 6-a

56




m
i

v
.__GENEL
Kaynak Kitap/lar ISLETME

17

B G

Isletme Bilimlerine Giris; Soner Taslak, Mehmet Kara; Murathan
Yayevi

Yardime1 Kaynaklar |[KARALAR, Ridvan (1998), Isletme Politikasi, Anadolu Universitesi
ve Okuma Listesi Basimevi; Eskisehir.

AKTEPE, Eyiip "Genel isletme", Nobel Yayincilik, 2007

Mucuk, Ismet "Modern Isletmecilik", Tiirkmen Kitapevi, 2000

57



HIT 118 Reklamcilik

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Dr. Pakize Kazanci

Oda Numarasi

208

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

pakize.kazanci@gop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programui belirlendiginde girilecektir.

Derslik

119

Dersin Amaci

Reklam ve tanitim konusunda genel bilgiler vermek, bu konular hakkinda
on bilgiler olusturmak. Reklam kampanyalar1 ve asamalari hakkinda
ayrintili bilgilendirmek.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Reklam tamimi ve kapsami

Reklamin tanimini §grenir.

Reklamin kapsamini dgrenir.

Reklamun tarihsel gelisimi

Reklamciligin Tiirkiye’deki gelisimini 6grenir.

Reklamciligin diinyadaki gelisimini 6grenir.

iletisim ve reklam

Iletisimin tanimini kapsamini 6grenir.

Reklam iletigim siirecini kavrar.

Reklam ve giidiiler (motivasyon)

Tiiketiciyi harekete gecirecek

Reklam yonetimi

Reklam planlamasi kavramini bilir.

Reklamin hedeflerini 6grenir.

Dogal reklam

Dogal reklam konusunu &grenir.

Reklamda kullanilan sloganlar ve tiiketici zihni

Cesitli reklam sloganlarinda kullanilan dili tiiketiciyi etkileyen yonlerini

bilir.

Konumlandirma -iletisim planlamasi

Reklam mesajimi belirlemeyi dgrenir.

Reklam araglarim se¢gmeyi Ogrenir.

Reklam ajanslar1 hakkinda fikir sahibi olur.

Medya planlamasi

Medya planlamasi yapmay1 6grenir.

Medya plam kurallarim dgrenir.

Reklam araclan

Bir reklam araci olarak televizyonun 6zelliklerini 6grenir.

Icerik acisindan reklamlari 6grenir.

Renkler ve anlamlarini 6grenir.

Radyo sinema gazete vd araglarin reklam agisinda 6zelliklerini 6grenir.

Reklamin etkileri

Reklamin tiiketiciye etkisi hakkinda yorum yapar.

Reklamin ekonomiye etkisi hakkinda yorum yapar.

Reklam ve halkla iliskiler

Reklam ve halkla iligkiler arasindaki farki kavrar.

Reklamda etik

Reklamda etik hakkinda bilgi sahibi olur.

Reklam ve kiiltiir

Reklam yapilirken dikkat edilmesi gereken kiiltiirel farkliliklar1 kavrar.

Hafta-Tarih Ders Konulari Tlgiti Pro.gvr.am
Yeterligi
1 |12-16.02.2024 Reklam tamimi ve kapsami PY3-PY9-PY7
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2 |19-23.02.2024 Reklamin tarihsel gelisimi PY3-PY9-PY7
3 |26-01.02-03.2024 |iletisim ve reklam PY3-PY9-PY7
4 104-08.03.2024 Reklam ve giidiiler (motivasyon) PY3-PY9-PY7
5 [11-15.03.2024 Reklam yonetimi PY3-PY9-PY7
6 [18-22.03.2024 Dogal reklam PY3-PY9-PY7
7 125-29.03.2024 Reklamda kullanilan sloganlar ve tiiketici zihni PY3-PY9-PY7
8 |01-05.04.2024 Konumlandirma -iletisim planlamasi PY3-PY9-PY7
13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav
9 122-26.04.2024 Medya planlamasi PY3-PY9-PY7
10|29-04.03-05.2024  |Reklam araglar PY3-PY9-PY7
11 |06-10.05.2024 Reklamin etkileri PY3-PY9-PY7
1213-17.05.2024 Reklam ve halkla iligkiler PY3-PY9-PY7
13 |20-24.05.2024 Reklamda etik PY1- PY3-PY9-PY7
14 127-31.05.2024 Kiiltiir ve Reklam PY1- PY3-PY9-PY7
3-14 Haziran 2024 |Dénem Sonu Sinavi
24-30 Haziran 2024 |Biitiinleme Sinavi
Bu dersin degerlendirilmesi, kaynak kitaplar ve d6gretim gorevlisinin ders
< . notlart esas alinarak hazirlanacak bir vize ve bir final araciligiyla
Degerlendirme

yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 %40 finalinki ise %60°’tir. Gegme
notu 100 iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1-Asagidakilerden hangisi reklamin 6zellikleri arasinda yer almaz?
a)pazarlama faaliyetleri i¢inde yer alir

b)belli bir ticret karsiliginda yapilir

c)kitle iletisim araglar kullanilir

d)halkla iliskilerle esdeger anlam tasir

2- Iginde hareket unsuru olmayan yalniz tek gériintii bulunan ve spiker
tarafindan seslendirilen reklam tiirlerine ne denir?

3-Reklam1 tanimlayniz.
4-Reklamin amaglari nelerdir?

5-Bir reklam plani dogru mesajlari hedefe ulastirmak i¢in hazirlanir. Béyle
bir planin unsurlar neler olabilir?

Cevap Anahtari

1-d, (Bu soru 5 puandir.)

2-Hareketsiz reklam, (Bu soru 5 puandir.)

3-Reklam: Belirli bir kisi ya da kurum tarafindan iriin, hizmet veya
goriislerin bedeli 6denerek, yer ve zaman satin alinarak kitle iletisim
araclarinda kullanilarak {irin ve hizmetin talebini artirmak, iiriin veya
hizmetin varligindan hedef kitleyi haberdar etmek ve marka degeri
kazandirmak amaciyla yapilan bir iletisim fonksiyonudur (Bu soru 25
puandir. Ogrencinin 6zgiir ifade etmesi desteklendiginden aymi anlama
gelecek farkli tanimlamalara da puan verilecektir.)

4- a) Uriin ve hizmet hakkinda hedef kitleyi bilgilendirme fonksiyonu.
Ozellikle pazara yeni bir iiriin siiriileceginde hedef kitlenin dikkatini
cekmek ve {irliniin 6zelliklerinin ve yararlarinin anlatilmasini igerir.

b) Hatirlatma fonksiyonu: Reklam {iiriin ya da hizmeti hatirlatmali ve
unutturmamalidir.

¢) Ikna etme fonksiyonu: Rekabetin oldugu pazarlarda rakiplerin &niine
gecebilmek ve bizim iiriin ya da hizmetimizin satin alinmasini saglamak
icin hedef kitleyi ikna etme 6zelligidir.

d) Uriine ek deger katmak (marka yaratma) fonksiyonu: Markaya bir
kisilik kazandirarak marka degerini arttirma ve iirtiniin hem daha yiiksek
fiyatla satilmasini saglama, hem de talebi artirma islevleri vardir.
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e) Insanlar1 ataletten (duraganliktan) kurtarma fonksiyonu: Yani insanlart
harekete gegirmek aligverise sevk etme 6zelligi vardir (Bu soru 25 puandir.
Ogrencinin 6zgiir ifade etmesi desteklendiginden Madde isimleri harig,
maddelerin agiklandigr kisimlarda aym anlama gelecek farkli
tanimlamalara da puan verilecektir. Her madde 5 puandir.)

5-Hedef izleyici, mesaj stratejisi, medya stratejisi. (Bu soru 15 puandir.
Her madde 5 er puandir.)

Kaynak Kitap/lar

REKLA}MCILIK Reklamcilik, Gryasettin Tayfur, Nobel

T yayinevi/2008
&
ol

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

1.2.3.4.5.6.7.8. Boliimler / 1-219 Sayfalar
Reklamcﬂ.lk Kavramlar, Kararlar, Kurumlar, Dr. Miige Elden, Dr. Fiisun
Kocabas, Iletisim Yayinlari,2015.
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HiT120 Kamuoyu ve Etkili iletisim

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Ozge Cepni Aktas

Oda Numarasi

202

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

Ozge.cepni@gop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

119

Dersin Amaci

Kamuoyunun dogusu gelisimi ve Onemini &grenerek kamuoyunu
etkilemeye yonelik propaganda ve siyasal iletisim konularinda giincel
teorik ve pratik bilgiyi kavratmak.

Konu ve Tlgili
Kazammlar

Kamuoyu kavramimi tammlama

Kamuoyu kavraminin ne oldugunu bilir.

Kamuoyu kavraminin 6zelliklerini bilir.

Politika bilimi agisindan kamuoyunun tanimini yapabilir.

Diger sosyal bilimler acisindan kamuoyunun tanimini yapabilir.

Kamuoyunun tarihsel gelisimi

Kamuoyunun kokeni ile ilgili bilgilere sahip olur.

Kamuoyunun gegmiste nasil tanimlandigini bilir.

Kamuoyunun ge¢miste ve giiniimiizde nasil algilandigini
degerlendirebilir.

Kamuoyu kavraminin gegmisten giiniimiize nasil bir degisim ve doniisiim
gecirdigini bilir.

Kamuoyunun unsurlari

Kamuoyunun unsurlarini bilir.

Kapsam unsurunu agiklayabilir.

Kamu unsurunu bilir.

Oy unsurunu hilir.

Siire¢ unsurunu bilir.

Kamuoyu ile ilgili teorik yaklasimlar

Kamuoyuyla ilgili teorik yaklagimlarin neler oldugunu bilir.

Klasik teoriyi agiklayabilir.

Klasik teorinin dayandigi temel ilkeleri siralayabilir.

Modern teoriyi agiklayabilir.

Etkili gogunluk teorisini agiklayabilir.

Kuvvet teorisinin ne oldugunu bilir.

Genel olarak kamuoyunun olusmasi 1

Genel olarak kanaat olusumu ile ilgili genel bilgilere sahip olur.

Kamuoyunun olusmasinda etkili olan psikolojik faktorleri bilir.

Tutum nedir agiklayabilir.

Tutumlarin olusmasinda gerekli olan kosullar1 bilir.

Kanaat nedir bilir.

Kanaat ve tutumlari karsilastirabilir.

Genel olarak kamuoyunun olusmasi 2

Kamuoyunun olugmasinda etkili olan kurumlan bilir.

Kamuoyunun olugmasinda etkili olan kurumlardan gruplan bilir.

Kamuoyunun olugmasinda etkili olan gruplardan aile ve egitimi
aciklayabilir.

ikincil gruplari bilir.

Baski gruplarini bilir.

Baski gruplarinin gorevlerini bilir.

Baski gruplarina 6rnek verebilir.

Kanaat onderlerini bilir.

Kanaat 6nderlerinin baslica 6zelligini bilir.
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Kanaat dnderlerinin etkili olmasinin baglica nedenini bilir.

Kiiltiirel yap1 nedir bilir.

Kiiltiirel yapinin kamuoyunun olusmasindaki etkisini aciklayabilir.

Hukuki ve siyasal ortamin kamuoyunun olusmasindaki etkisini
aciklayabilir.

Kamuoyunun olusmasinda kitle iletisim araclarimin rolii

Kitle iletigsim araglarinin neler oldugunu bilir.

Medya kavramini agiklayabilir.

Kitle iletisim araglarinin kitle kiiltiirii olugturmadaki etkisini bilir.

Giindem belirleme kuramini agiklayabilir.

Suskunluk sarmali kuramini agiklayabilir.

Propaganda kavram ve tarihcesi 1

Propaganda kavramini agiklayabilir.

Propaganda kavramimin tarihgesini bilir.

Propagandanin amacini ve olusum siirecini bilir.

Propaganda kavram ve tarihcesi 2

Propagandanin kag¢a ayrildigini bilir.

Maksath propagandayi agiklayabilir.

Maksatsiz propaganday: agiklayabilir.

Propagandanin kaynaginin ne oldugunu bilir.

Reklam kavramini aciklayabilir.

Reklam ve propaganda kavramlarini birbirlerinden ayirabilir.

Politik iilkiiciiliik (ideoloji) kavramin agiklayabilir.

Propaganda ve egitim

Egitimin ne oldugunu bilir.

Propaganda ve egitimin ayristig1 noktalari siralayabilir.

Egitimin amacini bilir.

Propagandanin teknigi, stratejisi ve taktikleri

Propaganda tekniginin ve stratejisinin ne oldugunu bilir.

Propaganda taktiklerini siralayabilir.

Ad takma taktigini agiklayabilir.

Gosterigli genelleme taktigini agiklayabilir.

Transfer taktigini agiklayabilir.

Taniklik taktigini agiklayabilir.

Halktan biri taktigini aciklayabilir.

KAagit derme taktigini bilir.

Herkes yapiyor taktigini agiklayabilir.

Propagandayi kimler yapar? — Propagandanin etkinligi

Propaganday1 kimler yapar sorusuna cevap verebilir.

Cikar gruplarinin kimler oldugunu bilir.

Siyasi partilerin propaganda olusturmadaki etkisini bilir.

Bireysel propaganda nedir bilir.

Bir propagandanin neler icermek zorunda oldugunu bilir.

Propagandanin olusumunu etkilemek icin gerekli kurallar1 siralayabilir.

Yalinlik ve tek diisman kuralini bilir.

Biiyiitme ve bozma kuralimi agiklayabilir.

Tekrar kuralin bilir.

Asilama kuralin bilir.

Birlik ve bulusma kuralini agiklayabilir.

Propaganda kaynagimin nitelikleri — Propagandanin simirlar:

Propaganda kaynaginin niteliklerinin neler oldugunu siralayabilir.

Inanilirlik nedir aciklayabilir.

Propagandaci acisindan sayginlik nedir agiklayabilir.

Propagandaci acisindan sevilmek nedir aciklayabilir.

Propagandanin sinirlar1 nedir sorusunu agiklayabilir.

Propagandanin goriisiinii bir baska goriisle ¢iiriitmek ciimlesini
aciklayabilir.

Propagandaciy1 reddetmek ciimlesini agiklayabilir.
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Propagandanin goriisiinii kabul etmemek climlesini agiklayabilir.

Propagandada verilen bilgiyi esas amacindan saptirarak bozmak,
yozlastirmak ciimlesini a¢iklayabilir.

Mantiga biirlinmek ve diger savunma mekanizmalarina bagvurmay1
aciklayabilir.

Genel degerlendirme ve tekrar

Ders kapsaminda igledigimiz konular1 agiklayabilir.

Ders kapsaminda islenen konularla ilgili 6rnekler verebilir.

Hafta-Tarih Ders Konular: lgili Pro.gj'.am

Yeterligi

1 [12-16.02.2024 Kamuoyu kavramini tammlama PY1-PY2

2 |19-23.02.2024 Kamuoyunun tarihsel gelisimi PY1-PY2

3 126-01.02-03.2024  |Kamuoyunun unsurlari PY2

4 104-08.03.2024 Kamuoyu ile ilgili teorik yaklagimlar PY2

5 [11-15.03.2024 Genel olarak kamuoyunun olusmast 1 PY2- PY4

6 [18-22.03.2024 Genel olarak kamuoyunun olusmasi 2 PY2-PY4

7

25-29.03.2024

Kamuoyunun kitle PY2-PY4-PY6-PY12

araglarinin roli

olusmasinda iletigim

8 ]01-05.04.2024 Propaganda kavrami ve tarihgesi 1 PY1-PY2
13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav

9 122-26.04.2024 Propaganda kavrami ve tarihgesi 2 PY2-PY6
10|29-04.03-05.2024  |Propaganda ve egitim PY2-PY6

11 |06-10.05.2024 Propagandanin teknigi, stratejisi ve taktikleri PY?2

12 {13-17.05.2024 Propaganday1 kimler yapar? — Propagandanin PY2-PY6

etkinligi
13|20-24.05.2024 Propaganda kaynaginin nitelikleri-|  PY2-PY6-PY10

propagandanin sinirlari

14127-31.05.2024

Genel degerlendirme ve tekrar PY2-PY6

3-14 Haziran 2024

Doénem Sonu Sinavi

24-30 Haziran 2024

Biitiinleme Sinavi

Degerlendirme

Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen tartigmalar
esas almarak hazirlanacak olan ¢oktan segmeli bir vize ve bir final
araciliftyla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkist %40 finalinki ise
%60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1)“Insanlar toplumun g¢ogunlugu tarafindan diglanmak korkusu ile
fikirlerini agiga vurmaktan cekinirler”, ifadesi asagidakilerden hangisini
igerir?

a) Giinden belirleme kurami
¢) Benlik kurami

b) Suskunluk sarmali
d) Kisilik gelisim kurami

2) (D)-(Y) Propaganda bir bakima ticari reklamciligin siyasete
uygulanmasidir.

3) Kamuoyu kavrami nedir? Agiklayiniz. Kamuoyunun 3 temel 6zelligini
yaziniz.

Cevap Anahtari

Db

2)d

3) Bir iilkede yasayanlarin tiimii, 6zele karsit olarak, topluma agik ve aleni
olan her sey, herkesi ilgilendiren vs. olarak ifade edilebilir.
OZELLIKLERI: Aciklik prensibi, Dayamsmay1 gerektirir, Kararlar
kapsar
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ILETISIM VE 1.Kaynak: KAMUOYU KURAMLARI VE
'DEMOKRAS| KAMUOYU OLUSUMUNDA KiTLE

[LETISIM ARACLARI* Handan TEMIZEL #x
Makalesi

Kaynak Kitap/lar 2. KAYNAK: 143-187 SAYFALAR ARASI)

Dx. Iefan ERTEKIN

BRGUTSEL irfan ERTEKIN, Orgiitsel lletisim, Gece
ILETISIM Kitaphigi, 2017.

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma L.istesi
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HIT 122 Kariyer Planlama

Ogretim Uyesi

Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar

Oda Numarasi

125

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

serhat.bekar@gop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

119

Dersin Amaci

Kariyer Planlama dersi dgrencilerin is diinyasini, farkli sektorleri ve bu
sektorlerin gereksinimlerini tanimasini saglayarak; is diinyasina hazirlik
siirecinde kariyer planlamasinin 6nemi hakkinda 6grencilerde farkindalik
olusturmayr hedefler. Ders, 0Ogrencilerin, kisisel yetkinliklerini
kesfetmesini ve i diinyasinin beklentilerini dogru anlamasini saglayarak;
bilgi ve becerilerini, ilgili sektorlerin gereklilikleri ile paralellik arz edecek
sekilde gelistirmelerine yardimet olur.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Kariyer kavram ve kariyer gelistirme

Kariyer kavramini tammlar.

Kariyer gelistirme kavramini tanimlar.

Kariyer gelistirmenin énemini kavrar.

Kariyer yonetimini kavramim tanimlar.

Kariyer yonetiminin amaclarim kavrar.

Kariyer planlama kavramini tanimlar.

Kariyer planlamanin asamalarini kavrar.

Kariyere iliskin ¢esitli kavramlar ve kariyer merkezleri

Kariyere platosu kavramini tanimlar.

Kariyer patikasi kavramini tanimlar.

Kariyer ¢apasi kavramini tanimlar.

Kariyer merkezlerinin misyon ve vizyonunu bilir.

Kariyer merkezlerinin temel degerlerini bilir.

Kariyer merkezleri tarafindan verilen hizmetleri bilir.

Kisisel yetkinlikler

Kisisel yetkinliklerin kariyer siirecindeki 6nemini kavrar.

Kariyer siirecinde bilginin 6nemini kavrar.

Kariyer siirecinde becerinin dnemini kavrar.

Kariyer siirecinde kisiligin 6nemini kavrar.

Kariyer siirecinde zekanin 6nemini kavrar.

Kariyer siirecinde yetenegin 6nemini kavrar.

Kariyer siirecinde ilgi ve tutumun 6nemini kavrar.

Kariyer siirecinde hedef belirlemenin 6nemini kavrar.

Kariyer siirecinde yetkinligin 6nemini kavrar.

Ulusal - uluslararasi degisim programlari ve destekler

Erasmus + degisim programini tanir.

Erasmus + degisim programina basvuru sartlarini bilir.

Farabi degisim programini tanir.

Farabi degisim programi bagvuru sartlarini bilir.

Mevlana degisim programini tanir.

Mevlana degisim programina bagvuru sartlarini bilir.

Ikili is birligi anlasmalar ile yararlanilabilecek degisim programlarini
bilir.

TUBITAK, Milli Egitim Bakanlig1 ve YOK tarafindan verilen destek
programlarimni tanir.

Tletisim

Temel iletisim becerilerine sahip olmanin 6nemini kavrar.

Iletisim tiirlerini bilir ve iletisim kurallarim anlar.

Iletisim kurulmasinda ses, nefes ve tonlama gibi unsurlarin énemini bilir.
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Sosyal medya kullanimin avantajlarini bilir.

Sosyal medya kullaniminda dikkat edilmesi gereken hususlar kavrar.

Etkili iletigim tekniklerini kavrar.

Iletisimde beden dilinin dnemini bilir.

Dil §greniminin 6nemini kavrar.

Ag olusturmanin (Networking) énemini kavrar.

Ozgiiven duygusunun iletisimdeki énemini kavrar.

Espri anlayisimin iletisimdeki énemini kavrar.

Hassas beceriler (soft-skills)

Etkili sunum tekniklerini bilir.

Zaman yOnetiminin énemini kKavrar.

Stres yonetiminin is hayatindaki dnemini kavrar.

Problem ¢dzme becerilerini gelistirir.

Is hayatinda sorumluluk almanin 6nemini ve kariyer gelistirme
siirecindeki etkisini kavrar.

Analitik diislinmenin 6nemini kavrar.

Olaylara elestirel bakis agisi ile bakmanin avantajlarim kavrar.

Is hayatinda ekip ¢alismasinin 6nemini kavrar.

Is hayatinda olaylara pozitif bakis acistyla yaklasmanin énemini kavrar.

Karar alma kabiliyetinin kariyer siirecindeki 6nemini kavrar.

Sektor giinleri (sivil toplum kuruluslari)

Sivil toplum kuruluslarinin gérev ve sorumluluklarim kavrar.

Sivil toplum kuruluslarinin toplumdaki yeri ve 6nemini kavrar.

Sosyal sorumluluk projelerinde alinan gorevlerin kariyer patikasindaki
Onemini kavrar.

Sinavlar

Kariyer gelistirme siirecinde hedeflerine ulagabilmesi icin hangi merkezi
ve kurumsal sinavlar1 bagsarmasi gerektigini bilir.

KPSS’1n tiirlerini, mahiyetini ve dnemini kavrar.

Onlisans &grencileri DGS’1n mahiyetini ve 6nemini kavrar.

ALES’in mahiyetini ve dnemini kavrar.

Yabanci dil sinavlarinin mahiyetini ve dnemini kavrar.

Tip fakiiltesi 6grencileri TUS 1n mahiyetini ve 6nemini kavrar.

Dis hekimligi fakiiltesi 6grencileri DUS’1n mahiyetini ve 6nemini kavrar.

Sektor giinleri (kamu sektorii)

Kamu sektoriinii tanir.

Ilgili kamu sektdriinde yapilan is ve islemleri kavrar.

Kamu sektoriindeki kariyer olanaklarini kavrar.

I1gili kamu sektdriindeki kariyer olanaklarina ulasmanin sartlarim bilir.

Kamuda kariyerin avantajlarini ve dezavantajlarini kavrar.

Ozgecmis - kapak yazist hazirlama ve miilakatlar

Ozgegmis yazmanin énemini ve amacini kavrar.

Etkili bir 6zge¢misin 6zelliklerini bilir.

Etkili bir 6zge¢misin hangi boliimlerden olusmasi gerektigini bilir.

Ozgecgmiste yer alan boliimleri doldururken dikkat etmesi gereken
hususlart bilir.

Kapak yazisi hazirlamanin 6nemini ve amacini kavrar.

Etkili bir kapak yazis1 hazirlanmasinda dikkat edilmesi gereken hususlari
bilir.

Miilakat kavramini bilir ve dnemini kavrar.

Miilakat tiirlerini taniyarak, siirece hazirlikli olur.

Miilakatlar dncesi ve miilakat esnasinda yapilmamasi ve yapilmamasi
gerekenleri bilir.

Sektor giinleri (06zel sektor)

Ozel sektorii tanir.

ilgili 6zel sektdrde yapilan is ve islemleri kavrar.

Ozel sektdrdeki kariyer olanaklarini kavrar.

Ilgili 6zel sektoriin kariyer olanaklarina ulasmanin sartlarini bilir.
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Ozel sektdrde kariyerin avantajlarini ve dezavantajlarini kavrar.

Sektor giinleri (akademi)

Akademik hayati tanir.

Akademik hayattaki kadro ve pozisyonlar hakkinda bilgi sahibi olur.

Akademide kariyer olanaklarina ulagsmanin sartlarini bilir.

Akademik kariyerin avantajlarin1 ve dezavantajlarini kavrar.

Sektor giinleri (girisimcilik)

Girisimcilik kavramini bilir.

Girisimciligin de bir kariyer patikasi oldugunu kavrar.

Girisimci olmanin temel 6zelliklerini bilir.

Bireysel girisimcilik yetenegini dlcer.

Girisimcilere yapilan tesvik ve destekler hakkinda bilgi sahibi olur.

Genel degerlendirme

Dersin genel degerlendirmesini yapabilir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.g'r.am
Yeterligi
1 [12-16.02.2024 Kariyer kavrami ve kariyer gelistirme PY2
2 |19-23.02.2024 Kariyere iligkin gesitli kavramlar ve kariyer PY2
merkezleri
3 126-01.02-03.2024  |Kisisel yetkinlikler PY2
4 104-08.03.2024 Ulusal- uluslararasi degisim programlari ve PY2
destekler
5 [11-15.03.2024 Tletisim PY2-PY4-PY10
6 [18-22.03.2024 Hassas beceriler (Soft-Skills) PY2-PY4-PY10
7 125-29.03.2024 Sektor giinleri (Sivil Toplum Kuruluglari) PY2
8 ]01-05.04.2024 Sinavlar PY2
13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav
9 |22-26.04.2024 Sektor giinleri (kamu sektorii) P2
10]29-04.03-05.2024  |Ozge¢mis- kapak yazisi hazirlama ve miilakatlar PY?2
11]06-10.05.2024 Sektor giinleri (6zel sektor) PY?2
12(13-17.05.2024 Sektor giinleri (akademi) PY?2
13]20-24.05.2024 Sektor giinleri (girisimcilik) PY?2
14127-31.05.2024 Genel degerlendirme PY2-PY4-PY10

3-14 Haziran 2024

Doénem Sonu Sinavi

24-30 Haziran 2024

Biitiinleme Sinavi

Degerlendirme

Bu dersin degerlendirmesi, derse devam (%10), Profesyonel 6zgegmis ve
On yazi1 6rnegi hazirlama (%10), kariyer platformlarinda profil olusturma
(%10), miilakat simiilasyonu (%10), kariyer merkezi etkinliklerine katilim
(%20), kariyer danismani goriismeleri (%10) ve kaynak kitaplar ve derste
anlatilan konular esas alinarak hazirlanacak olan klasik donem sonu sinavi
(%30) araciligiyla yapilacaktir. Kariyer merkezi etkinliklerine katilim,
kariyer danigsmani goriismeleri ve donem sonu sinavinin agirlikl
ortalamasi final sinav notunu (%60) olusturacaktir.

Ornek Sorular

1. Kariyer patikasi kavramimi tanimlayarak; kendi kariyer patikanizi

olusturunuz.
2. Iletisim ag1 olusturma ¢abalarinin kariyer agisindan 6nemini tartisiniz.

Cevap Anahtari

1. Kisinin gelecekteki ¢alisma sorumluluklari ve atamalarmi karsilamak
icin kisisel egitim ve gelisim deneyimleri tasarlama stirecidir.
V.H.K.I. -> Sef -> Sube Miidiirii -> Daire Bagkan1 -> Genel Sekreter

2. Networking caligmalari iletisim agimzin biiyliyerek daha biiyiik
kesimlere ulasmamizi ve kendimizi ifade edebilmemizi saglayacaktir.
Boylelikle kariyer hayatimizda elde ettigimiz basarilardan daha fazla
bireyin haberdar olmasi saglanmig ve kabiliyetlerimiz ile ortiisen bir
pozisyonda ve/veya iicrette bir ige baslama olanagimiz artmis
olacaktir.

Kaynak Kitap/lar

Yazar/Editor: TOGU KARMER tarafindan hazirlanan kariyer rehber
kitabu.
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Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

Yazar/Editor: Erdogmus, N. (2003). Kariyer
Gelistirme, Nobel Akademik Yayincilik, Ankara.

68




HIT 124 iletisim Tarihi

Ogretim Uyesi

Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar

Oda Numarasi

125

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

serhat.bekar@gop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

120

Dersin Amaci

[letisimin amaci, tarihi ve 6nemi hakkinda bir bakis agis1 kazandirmay1
hedeflemektedir.

Konu ve Tlgili
Kazammlar

iletisim tarihinin kapsam

Toplumsal degisim ve gelisimin genel bir tarihini anlayabilecektir.

Antik ¢aglardan giiniimiize iletisim olgusu ve araglarinin gelisimini
kavrayabilecektir.

Iletisim tarihinin donemlerinin neler oldugunun farkina varabilecektir.

Sozlii kiiltiir ve toplumsal yapilar

Sozlii kiiltiir kavramim agiklayabilecektir.

Sozlii kiiltiiriin 6zelliklerini ve araclarini siralayabilecektir.

Diinyada ve Tiirklerde sozlii kiiltiirii ifade edebilecektir.

Yazinin icadi ve sosyolojik gelisimi

Yazi ve yaz sistemlerini tanimlayabilecektir.

Siimerler, Misirlilar, Mayalar gibi eski uygarliklarin yaziy1 nasil
gelistirdiklerini 6grenebilecektir.

Yazmin insan ve toplum hayatina etkisi iizerine fikir sahibi olabilecektir.

Kitap Kkiiltiirii ve toplumsal doniisiimler

Yazi ve yazi yazilan materyalleri taniyabilecektir.

Medya arac1 olarak kitabin roliinii ortaya Koyabilecektir.

Kitabin toplumsal ve kiiltiirel pratiklerini ifade edebilecektir.

Matbaa devrimi ve gazetelerin dogusu

Matbaa devriminden sonra diinyadaki gelismeleri 6grenebilecektir.

Gazeteciligin ortaya ¢ikis kosullarim anlayabilecektir.

Habercilik araglar hakkinda bilgi sahibi olacaktir.

Ag Kiiltiirii ve endiistriyel devrim: demiryollari, telgraf, telefon

Endiistri devriminin sebep ve sonuglarini 6grenebilecektir.

Demiryollarinin sanayilesmeye ve toplumsal yasama etkilerini
aciklayabilecektir.

Haberlesme araglarinin insan ve toplum hayatina etkisi tizerine fikir
sahibi olacaktir.

Fotograf ve sinemanin toplumsal tarihi

Fotograf ve sinemanin icadina gotiiren tarihsel siireci bilecektir.

Fotograf ve sinemanin gelisim siirecini dgrenebilecektir.

Sinemanin ekonomi politik ve kiiltiirel agilardan 6nemini
kavrayabilecektir.

Radyonun tarihi ve toplumsal yansimalari

Radyonun diinyadaki gelisimi hakkinda bilgi sahibi olabilecektir.

Tiirkiye'de radyo yayincilifinin gelisim asamalarini ayristirabilecektir.

Radyonun toplumsal yansimalar1 hakkinda fikir sahibi olabilecektir.

Elektronik yayincilik: televizyon Kkiiltiirii ve sosyolojisi

Televizyonun diinyadaki gelisimi hakkinda bilgi sahibi olabilecektir.

Tiirkiye'de televizyon yayinciliginin gelisim asamalarini
ayristirabilecektir.

Televizyonun toplumsal islevleri hakkinda fikir sahibi olabilecektir.

Medya ve Kitle toplumu

Kitle kavramini tammlayabilecektir.
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Kitle toplumunun nasil olustugunu ve medya ile iliskisini
Ogrenebilecektir.

Kitle kiiltiirtinii ve medyada kiiltiiriin nasil olugturuldugunu
anlayabilecektir.

Uydu yayincihig ve kiiresel kiiltiir

Uydu teknolojisinin iletigim tarihi i¢indeki 6nemini Kavrayabilecektir.

Uydu yaymciliginin kiiresel kiiltiiriin olusumundaki etkisini
anlayabilecektir.

Neo-liberal doniisiim ve medya

Neo-liberal ekonomi politikalarinin temel kavramlarini sayabilecektir.

Neo-liberalizm tarihsel gelisimini anlayabilecektir.

Neo-liberalizmin medya alaninda neden oldugu doniistimleri
kavrayabilecektir.

Enformasyon toplumu tartismalari

Enformasyon toplumu ve ilgili kavramlar tanimlayabilecektir.

Enformasyon toplumunda ekonomik, teknolojik gelismeler ve toplum
yapisi hakkinda bilgi sahibi olabilecektir.

Enformasyon toplumu iginde ortaya ¢ikabilecek psikolojik, hukuksal ve
gdzetim sorunlarinin neler oldugunu 6grenebilecektir.

Yeni iletisim teknolojileri ve toplum

Yeni iletisim teknolojilerini taniyabilecektir.

Bu teknolojilerin tarihsel siirecteki gelisimlerini 6grenebilecektir.

Tletisim teknolojilerinin toplumsal etkilerini kavrayabilecektir.

Teknolojinin gelecegine dair 6ngorii sahibi olabilecektir.

Hafta-Tarih Ders Konular: llgili Pro.gvr.am
Yeterligi
1 ]12-16.02.2024 Iletisim tarihinin kapsami PY?2
2 |19-23.02.2024 Sozli kiiltiir ve toplumsal yapilar PY?2
3 126-01.02-03.2024  |Yazmin icadi ve sosyolojik gelisimi PY?2
4 |04-08.03.2024 Kitap kiiltiirii ve toplumsal doniisiimler PY?2
5 |11-15.03.2024 Matbaa devrimi ve gazetelerin dogusu PY?2
6 |18-22.03.2024 Ag kiiltiirii ve endiistriyel devrim: demiryollari, PY?2
telgraf, telefon
7 125-29.03.2024 Fotograf ve sinemanin toplumsal tarihi PY?2
8 ]01-05.04.2024 Radyonun tarihi ve toplumsal yansimalari PY?2
11-19 Kasim 2023 |Ara Sinav
9 |22-26.04.2024 Elektronik yayincilik: televizyon kiiltiirii ve PY2
sosyolojisi
10 [29-04.03-05.2024  |Medya ve kitle toplumu PY2-PY4
11]06-10.05.2024 Uydu yayimeilig1 ve kiiresel kiiltiir PY?2
12(13-17.05.2024 Neo-liberal doniisiim ve medya PY?2
13 |20-24.05.2024 Enformasyon toplumu tartismalari PY2
14127-31.05.2024 Yeni iletisim teknolojileri ve toplum PY?2

03-14 Haziran 2024

Doénem Sonu Sinavi

24-30 Haziran 2024

Biitiinleme Siavi

Degerlendirme

Dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar, makaleler ve derste yiiriitiilen
tartismalar esas alinarak hazirlanacak olan ¢oktan se¢meli ve/veya klasik
soru formatinda bir vize ve bir final aracilifiyla yapilacaktir. Vizenin
ortalamaya katkis1 % 40 finalinki ise % 60’tir. Gegme notu 100 iizerinden
60’tr.

Ornek Sorular

1. Antik ¢aglardan giiniimiize iletisim olgusu ve araclarin agiklayiniz.
2. Sozli kiltiiriin 6zellikleri nelerdir maddeler halinde siralayimiz.
3. Kagit hangi uygarhk tarafindan icat edilmistir?

a. Misir
b. Cin

c. Siumer
d. Uygur
e. Roma
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Parsomen kelimesinin kokeni asagidakilerden hangisidir?
Bergama kentinin isminden tiiretilmistir.

Uretildigi maddenin adidir.

Derisinin kullanildig1 hayvanin adidir.

Icat eden kisinin adidir.

e. Ilk kullanan devletin adidr.

Osmanl’da ilk matbaa, ‘ekalliyet’ olarak bilinen azinhklar
tarafindan 1493 yilinda istanbul’da a¢ilmistir. Bu ilk matbaa
Osmanl tebaasi arasinda yer alan asagidaki azinhklardan hangisi
tarafindan kurulmustur?

a. Ermeniler
b. Rumlar

c. Araplar
d.

€.

oo

Yahudiler
Bulgarlar

[lkel topluluklarda kisileraras1 boyutta ilk iletisim ve haberlesme araci
olarak isaretlesmeyi kullanan insanlik, yiiksek tepeler iizerinde ates
yakarak uzaklardan goriilecek sekilde duman bulutlar1 olusturmaya
cabalamugtir. Yerlesik yasamda yazinin icadi yazili iletisim araci
olarak Once tabletin, sonra papiriis ve parsdmenin kullanilmasina
neden olmustur.

Girisimci bir orta sinifin olusmaya basladigi 15. ylizyillda Gutenberg
matbaasi ile karsilasilmistir. Matbaayla birlikte el yazmasi kitaplarin
yerini “sessiz dgretmen” olarak ifade edilen ilk kitle iletisim araci
olarak basili kitap almis ve halk kiitiiphaneleri yaninda 6zel
kiitiiphaneler de yayginlasmaya baslamistir. Kurumsal ve orgiitsel bir
yapi olarak basim sektoriiniin gelistigi 16. ve 17. yiizyillarda basili
diger iiriinler yani ilk modern gazeteler ve dergiler ile karsilagiimusgtir.
Basim sektoriinde bunlar yasanirken Sanayi Devriminin etkisiyle 19.
yiizyil sonlarina dogru iletisimi ulagima bagimli olmaktan kurtaran ve
daha da hizlanmasini saglayan bir gelisme yasanmis ve elektronik
telgraf icat edilmistir. fletisim tarihi agisindan 6nemli bir kirilma

Cevap Anahtar olarak kabul goren bu gelisme, diger elektronik kitle iletisim
araglarinin da icadina zemin ve kolaylik olusturmustur.
Sozli  kiltiir toplumlarinda, kiiltiir ve iletisim diinyas1 kimi
karakteristik 6zelliklere bagl olarak cereyan etmistir. Baldini’ye gore
sozlii kiiltiiriin temel 6zellikleri sunlardir:
a. En 6nemli duyu organi kulaktir.
b. Sozliiiletisim tiimce yapisini istiin tutmaktadir.
c. Sozliiletisim asirya kagar.
d. Sozlii iletisim yarigma bigimini tercih eder.
e. Sozli kiiltiir tutucu ve gelenekseldir.
f.  Sozlii kiiltiir tagkin ve katilimlidir.
g. Sozli kiiltiir omeostatik bir 6zellik gosterir.
h. Sozli kiiltiir insan1 soyut ve ¢oziimsel olmaktan ¢ok konumsal
bigimde diisiiniir.
3-b, 4-a, 5-d.
Iletisim Tarihi ve Sosyolojisi, Fatih Degirmenci
(Ed.), Atatiirk Universitesi Acikdgretim Fakiiltesi
Yayim (2020)
Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1. ve 14.
Kaynak Kitap/lar boliimler arasi
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Crowley, David ve Heyer, Paul (2011). iletisim Tarihi - Teknoloji, Kiiltiir,
Yardimc1 Kaynaklar  |Toplum, Ankara: Siyasal Kitabevi.

ve Okuma Listesi Jean-Noel Jeanneney (1998). Baglangicindan Giinlimiize Medya Tarihi,
cev. Esra Atuk, Istanbul: YKY.
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ING102 ingilizce Il

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Burcak Tiirk

Oda Numarasi

UZEM

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

burcak.turk@agop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

UZEM

Dersin Amaci

Bu ders sonucu &grenciler Ingilizcenin temel yapilarim kullanarak
kendilerini ifade edebileceklerdir. Bu ders dgrencilere ingilizce temel

yapilarini baslangic diizeyde (Beginner / A1) vermeyi amaglar.

Konu ve ilgili
Kazammlar

There is / there are

Evin boliimleri ve esyalarin Ingilizce karsihiklarmi bilir.

There is / are kullanilarak 6rnek climle yazar.

This/that/these ve those

This/that/these ve those yapilarini 6grenir.

Bu yapilarin nesnelerin konumuna gore ifade edildigini kesfeder.

Bu yapilan ciimle i¢inde kullanir.

Can ve can’t modal verb 1

Can / can’t modal verbler kullanilarak basit cimleler kurabilir.

Kalib1 soru ciimlelerinde kullanabilir.

Konu ile ilgili alistirmalan cevaplayabilir.

Can ve can’t modal verb 2

Adverbs (zarf) 6grenimi ile kurduklari ciimleleri gelistirirler.

Can ve can’t modal verb 3

Can ve genis zaman kullanimli ciimle kurabilir.

Writing calismasi 1

Bu haftaya kadar islenen zaman kavramlari ile ilgili karsilagtirmali
alistirmalari cevaplayabilir.

Kendilerini ifade eden metin olustururlar.

Reading calismasi 1

Ogrendikleri konular1 iceren metinleri okuyup cevaplandirabilir.

Was/were, the simple past tense

Was/were ile basit ciimleler kurabilir.

The simple past tense

Dili gegmis zamanda (the simple past tense) olumlu ciimle kurar.

Yapiy1 olumsuz ciimle kalibinda deneyimler.

Soru formlarinda ciimle kuruluslarim bilir.

Diizenli/diizensiz fiiller

Ogrendigi fiillerle gegmis zamanda ciimle kurar.

Reading calismasi 2

Simple past tense kullanilan metni okuyup sorularini cevaplandirir.

Simple past tense time expressions

Bu zaman ile kullanilan zaman zarflarini edinir.

Writing ¢alismasi 2 / simple present tense and simple past tense

Gecmis zaman kullanarak gecirdigi son tatili anlatan metin yazabilir.

Genis zaman ve geemis zamani karsilagtiran sorulari cevaplayabilir.

Hafta-Tarih Ders Konulari Tlgili Pro.gvr.am
Yeterligi
1 [12-16.02.2024 There is / there are PY1
2 ]19-23.02.2024 This/that/these ve those PY1
3 |26-01.02-03.2024 Can ve can’t modal verb 1 PY1
4 104-08.03.2024 Can ve can’t modal verb 2 PY1
5 111-15.03.2024 Can ve can’t modal verb 3 PY1
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6 |18-22.03.2024 Writing ¢aligmasi 1 PY1
7 125-29.03.2024 Reading galigmasi 1 PY1
8 ]01-05.04.2024 Was/were, the simple past tense PY1
11-19 Kasim 2023 |Ara Sinav
9 122-26.04.2024 The simple past tense PY1
10|29-04.03-05.2024  |Diizenli/diizensiz fiiller PY1
11]06-10.05.2024 Reading ¢alismasi 2 PY1
12(13-17.05.2024 Simple past tense time expressions PY1
13 {20-24.05.2024 Writing ¢aligmasi 2 / Simple present tense and PY1
simple past tense
14 (27-31.05.2024 PY1
03-14 Haziran 2024 |Dénem Sonu Sinavi
24-30 Haziran 2024 |Biitiinleme Sinavi

Degerlendirme

Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen tartismalar
esas almarak hazirlanacak olan ¢oktan segmeli bir vize ve bir final
araciligiyla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkisi % 40 finalinki ise %
60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1. Canyou a bike?
a) riding b) ride c) to ride d) rides

2.You can cook meal in the
a) livingroom b) bedroom
c) bathroom  d) kitchen

3. an Internet cafe in this town.
a) Thereare  b) Thereis
¢) There aren’t d) There be

4.Danny at work yesterday, but he __ at work today.
a) was / is b) wasn’t/isn’t
c) was /isn’t d) is/isn’t

5. Ann and Max usually sailing at weekends, but last weekend they
tennis.
a) goes / played b) go / played
c) went / play d) went / played
Cevap Anahtari 1-b, 2-d, 3-b, 4-c, 5-b
00 0 )

Kaynak Kitap/lar

English for Life (Oxford University Press) +
| Student’s Book + Workbook + iTools
(Digital Teaching Resources)

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

Oxford Practice Grammar by Norman Coe, Mark
Harrison, Ken Paterson (Oxford University Press)
English Grammar in Use by Raymond Murhpy
(Cambridge University Press)

oy

gl
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2. Smif Giiz Donemi Ders Planlan
HiT233 Arastirma Yéntemleri

Ogretim Uyesi

Dr. Ogr. Uyesi Ismail ALICI

Oda Numarasi

324

Ofis Saatleri

Sal1 13:15-15:00

E-posta

ismail.alici@gop.edu.tr

Ders Zamanm

Sal1 13:15 - 15:00

Derslik

120

Dersin Amaci

Ogrencilere temel diizeyde arastirma ve sunum tekniklerini ogretmek.
Ogrenciye sosyal bilimlerde kullamlan arastirma ydntemlerini tanitmaktir.
Bu sosyal bilim diistincesi ve ampirik arastirma arasinda baglantilar1 ihmal
etmeden gergeklestirilmeye galigilacaktir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Giris: arastirma yontemleri dersi hakkinda bilgi

Arastirmanin tanimini agiklayabilir.

Arastirma neden yapildigini bilir.

Arastirma ilgili bazi kavramlan bilir.

Bilimsel bilgi ve diger tiirleri

Bilgi, Bilim vb. kavramlar ag¢iklayabilir.

Arastirma amaglarini bilir.

Arastirma tiirlerini bilir.

Arastirmalarin planlanmasi

Planlanma asamalarim 6grenir.

Planlama yaparken dikkat edilecek hususlar1 6grenir.

Planlama siire¢lerini 6grenir.

Arastirma planlamasi - 6rneklemeler

Arastirma becerilerini gelistirir.

Arastirmaya bakis agisim gelistirir.

Arastirmalar yorumlamayi saglar.

Arastirma yontemleri 1

Arastirma yontemlerinin gerekliligini 6grenir.

Deneysel arastirmalari 6grenir.

Alan arastirmalarini 6grenir.

Arastirma yontemleri 2

Kiitliphane arastirmalarini 6grenir.

Iceriz analizi yéntemini 6grenir.

Analitik yontemleri 6grenir.

Veri ¢esitleri ve veri kaynaklari

Veri tiirlerini 6grenir.

Veri kaynaklarini 6grenir.

Veri 6l¢timiinde dikkat edilmesi gerekenleri 6grenir.

Veri toplama yontemleri

Veri toplama y6ntemlerini dgrenir.

Verilerin tasnifini 6grenir.

Icerik analizlerini 6grenir.

Anket formlarimin diizenlenmesi 1

Anket hazirlamay1 dgrenir.

Soru formlarini 6grenir.

Soru tiplerini dgrenir.

Anket formalarinin diizenlenmesi 2

Soru sorma teknikleri 6grenir.

Anketlerin olumlu yonleri 6grenir.

Anketlerin olumsuz yonleri 6grenir.

Ornekleme bilgisi ve yontemleri
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Orneklemenin ne oldugunu dgrenir.

Orneklemede yapilan hatalar1 goriir.

Ornekleme ydntemlerini dgrenir.

Verilerin diizenlenmesi ve analizi

Verilerin tasnifini 6grenir.

Tablolarin hazirlanmasini 6grenir.

Verilerin gruplandirmasini dgrenir.

Istatistiki analizleri dgrenir.

Sonuglarin yorumlanmasini 6grenir.

Istatistiksel analiz &rnekleri degerlendirebilir.

Arastirma raporlariin yazim

Raporlarin yaziliglarini 6grenir.

Kaynaklarin tasnifini 6grenir.

Raporun boliimlerini 6grenir.

Genel tekrar

Ders kapsaminda igledigimiz konular1 agiklayabilir.

Ders kapsaminda islenen konularla ilgili 6rnekler verebilir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.g'r.am
Yeterligi

1 103.10.2023 Arastirma ve temel kavramlar 1 PY1
2 ]10.10.2023 Arastirma ve temel kavramlar 2 PY1
3 [17.10.2023 Arastirmalarin planlanmasi 1 PY1
4 124.10.2023 Arastirmalarin planlanmasi 2 PY1
5 [31.10.2023 Arastirmalarin planlanmasi 3 PY1
6 07.11.2023 Veri gesitleri ve veri kaynaklari PY1
7 [14.11.2023 Arastirma yontemleri 1 PY1
8 121.11.2023 Arastirma yontemleri 2 PY1

25 Kasim-3 Ara Sinav

Arahik 2023
9 ]05.12.2023 Veri toplama yontemleri PY1
10(12.12.2023 Anket formlariin diizenlenmesi PY1
11{19.12.2023 Verilerin diizenlenmesi ve analizi 1 PY1
12 (26.12.2023 Verilerin diizenlenmesi ve analizi 2 PY1
13]02.01.2024 Arastirma raporlarinin yazimi PY1
14109.01.2024 Genel tekrar PY1

15-26 Ocak 2024

Doénem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen
tartismalar esas alinarak hazirlanacak olan ¢oktan se¢meli bir vize ve
o . ogrencilerin hazirlayacaklar1 6devlerin sunumunu yaparak alacaklari
Degerlendirme

puanlarin %60°1 final sinavi olarak degerlendirilecektir. Vizenin
ortalamaya katkis1 %40 finalinki ise %60’tir. Gegme notu 100 iizerinden
60’tr.

Ornek Sorular

1-Profesyonel bilim adamina gore, diinyayr anlama yolu ......... dir.
Aciklama, anlama, kestirim ve kontrol aracidir.” Ifadesinde bosluk hangisi
ile tamamlanmalidir?

a-Bilim b-Felsefe c-Literatiir d-Arastirma

2- Bir arastirmanin olasi sonucuna dair yapilan tahminlerin ifadesine ne
ad verilir? a-Deney b-Gozlem c-Hipotez d- Nitel ¢alisma

3- Parcalardan biitiine, Ozelden genele dogru bir gidis ydntemi
asagidakilerden hangisidir? )
a-Timevarim b-Tiimden gelim c-Goézlem d-Ornekleme

Cevap Anahtari

A
2-)C
3)A
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Kaynak Kitap/lar

ARASTIRMA YONTEM
VE TEKNIKLERI

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma L.istesi

Aragtirma Yontem ve Teknikleri, Rauf Arikan
Nobel Yaymeilik (2012)
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HIT 243 Reklam Analizi

Ogretim Uyesi

Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar

Oda Numarasi

125

Ofis Saatleri

Sal1 13:15-17:00

E-posta

serhat.bekar@gop.edu.tr

Ders Zamam

Persembe 13:15 —15:00

Derslik

120

Dersin Amaci

Ogrencilerin reklam alaninda kuramsal bilgiye dayali analiz yetenegi ve
elestirel bakis a¢is1 kazanmalar1 amaglanir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Reklam nasil tammmlamr 1

Pazarlama kavramini tanimlar.

Sirketlerin pazarlama anlayislarindaki degisimin tarihsel gelisimini
aciklar.

Modern pazarlama anlayisi ve biitiinlesik pazarlama iletisimini analiz
eder.

Reklam nasil tammmlamr 2

Giinlimiiz pazarlama anlayisinda degisen miisteriyi agiklar.

Biitiinlesik pazarlama anlayiginda reklami tanimlar.

Reklam ve pazarlama iletisimi iligkisini agiklar.

Reklam nasil tammmlamr 3

Reklam anlayisinda yasanan degisimi tarihsel olarak agiklar.

Reklam tiirlerini bilir.

Reklam ortamlarim bilir.

Reklam hedefe nasil aktarilir 1

Bir reklam mecrasi olarak radyoyu bilir.

Radyonun ortam olarak avantaj ve dezavantajlarini bilir.

Radyo reklamlarmin tiirlerini agiklar.

Radyo reklamlar anlatim formatim agiklar.

Reklam hedefe nasil aktarilir 2

Bir reklam mecrasi olarak televizyonu bilir.

Televizyon reklamlarinin tiirlerini agiklar.

Televizyon reklamlarinda kullanilan yaklasimlan bilir.

Televizyon reklamlarinda kullanilan anlatim formatlarini agiklar.

Reklam hedefe nasil aktarilir 3

Bir reklam ortami olarak gazetenin avantaj ve dezavantajlarini bilir.

Bir reklam ortamu olarak derginin avantaj ve dezavantajlarim bilir.

Bir reklam ortami olarak dogrudan postalamanin avantaj ve
dezavantajlarmi bilir.

Acgikhava reklam ortamlarim agiklar.

Acikhava reklam ortaminin avantaj ve dezavantajlarini bilir.

Acikhava reklam ortam tiirlerini bilir.

Reklam hedefe nasil aktariir 4

Transit reklam ortamlarin bilir.

Transit reklam ortaminin avantaj ve dezavantajlarim bilir.

Transit reklam ortam tiirlerini bilir.

Internet reklamlarinin avantaj ve dezavantajlarim aciklar.

Internet reklam tiirlerini bilir.

Satis yeri reklam malzemelerini bilir.

Bir reklam ortami olarak sinemanin avantaj ve dezavantajlarini bilir.

Sinemada iiriin yerlestirmenin nasil yapildigini aciklar.

Sponsorlugun avantaj ve dezavantajlarim bilir.

Sponsorlugun reklam amaglarini bilir.

Fuar ve sergilerin avantaj ve dezavantajlarini bilir.
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Fuarlarin reklam amaglarmi bilir.

Reklam nasil analiz edilir 1

Gosterge bilimsel ¢ozliimlemeyi agiklar.

Gosterge bilimsel ¢oziimlemedeki kuramcilar bilir.

Gosterge bilimsel ¢oziimlemedeki temel kavramlar: agiklar.

Gosterge bilimsel ¢oziimlemenin reklamlarda nasil ele alindigini bilir.

Reklam nasil analiz edilir 2

Psikanalitik ¢oziimlemeyi agiklar.

Psikanalitik kurama gore kisilik ve cinselligin 6gelerini bilir.

Psikanalitik kurama gore kisiligin gelisimini agiklar.

Psikanalitik ¢6ziimlemenin reklamlarda kullanimini bilir.

Reklam nasil analiz edilir 3

Ideolojik ¢oziimlemenin temel kavramlarini bilir.

Ideolojik yaklasimin reklama bakisini analiz eder.

Ideolojik yaklasimin reklamlarda nasil ele alindigin bilir.

Reklam nasil analiz edilir 4

Toplumbilimsel ¢oziimlemede temel kavramlar agiklar.

Toplumbilimsel ¢oziimleme 15181nda kitle iletisim araglarinin kullanimini
bilir.

Toplumbilimsel ¢6ziimlemenin reklamlardaki kullanimini bilir.

Feminist ¢oziimlemede temel kavramlan agiklar.

Feminist ¢dziimlemenin reklamlarda nasil kullanildigini bilir.

Reklam film analizi 1

Reklam filmi analizini yapar.

Reklam filmi analizinin asamalarini agiklar.

Reklam film analizi 2

Reklam filmi analizini yapar.

Reklam filmi analizinin agamalarini agiklar.

Reklam film analizi 3

Reklam filmi analizini yapar.

Reklam filmi analizinin asamalarim agiklar.

Hafta-Tarih Ders Konulari llgili Pro.gvr.am
Yeterligi
1 ]05.10.2023 Reklam nasil tanimlanir 1 PY?2
2 (12.10.2023 Reklam nasil tanimlanir 2 PY2-PY8
3 (19.10.2023 Reklam nasil tanimlanir 3 PY?2
4 |26.10.2023 Reklam hedefe nasil aktarilir 1 PY8
5 102.11.2023 Reklam hedefe nasil aktarilir 2 PY8
6 (09.11.2023 Reklam hedefe nasil aktarilir 3 PY8
7 (16.11.2023 Reklam hedefe nasil aktarilir 4 PY8
8 [23.11.2023 Reklam nasil analiz edilir 1 PY8-PY9
25 Kasim-3 Ara Sinav
Aralik 2023
9 (07.12.2023 Reklam nasil analiz edilir 2 PY8-PY9
10]14.12.2023 Reklam nasil analiz edilir 3 PY8-PY9
11121.12.2023 Reklam nasil analiz edilir 4 PY8-PY9
12(28.12.2023 Reklam film analizi 1 PY3-PY8-PY9
13(04.01.2024 Reklam film analizi 2 PY3-PY8-PY9
14(11.01.2024 Reklam film analizi 3 PY3-PY8-PY9

15-26 Ocak 2024

Doénem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar, makaleler ve derste yiiriitiilen
< . tartismalar esas alinarak hazirlanacak olan agik ucglu soru formatinda bir
Degerlendirme

vize ve bir final aracilifiyla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 % 40
finalinki ise % 60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60°tir.

Ornek Sorular

1. Reklam kavramini tanimlayiniz.
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Reklam tiirleri nelerdir basliklar halinde yaziniz.

Televizyon reklamlarinda uygulanan format kavrami hakkinda bilgi
vererek, benzetme format tiiriinii aciklayiniz.

Bir reklam ortami olarak derginin avantajlart nelerdir maddeler
halinde siralayiniz.

Reklam ¢oziimleme yontemlerinden biri olan “Toplumbilimsel

Coziimleme” yontemini aciklayiniz.

Cevap Anahtari

Bir mal ya da hizmetin, bedeli kimin tarafindan 6dendigi belli olacak
sekilde, genis halk kitlelerine kitle iletisim araglarindan yer ve zaman
satin alinarak tanitilmasi ¢abalarinin biitiiniinii igerir.

Reklamlarin tiirleriyle ilgili ¢ok ¢esitli siniflandirmalar vardir. Ancak
en ¢ok karsilasilan reklam tiirleri asagida siralanmistir:

e Reklami yapanlar agisindan reklamlar (iiretici reklami, araci
reklami, hizmet isletmesi reklami)

e Amag agisindan reklamlar (tiiketici reklami, araci reklami)

e Hedef pazar acisindan reklamlar (tiiketici reklami, araci reklam)

e Tasidi1 mesaj agisindan reklamlar (mal reklami, kurumsal
reklam)

e  Zaman kriterine yonelik reklamlar (hemen satin aldirmaya
yonelik reklamlar, uzun déonemde satin aldirmaya yonelik
reklamlar)

e  Cografi kriterlere yonelik reklamlar (bdlgesel reklamlar, ulusal
reklamlar, uluslararasi reklamlar, global reklamlar).

Televizyon reklamlarinda, reklam mesajinin temelini olusturacak olan
yaklasimin ne olduguna karar verildikten sonra, yaratici kisi tiim
dikkatini reklamin uygulama kismina g¢evirebilir. Karar verilen
yaklasim reklamin igerigini belirler, uygulama ise bu icerigin
aktarilma bi¢imidir. Yaklagimlar ve uygulama formatlari birbirinden
farklidir. Bagka bir ifade ile belirli bir yaklasim farkli uygulama
yollariyla anlatilabilir. Televizyon reklamlarinda reklam mesajinin
nasil aktarilacagi daha dogrusu nasil uygulanacagi kisminda anlatim
formatlar1 6nem kazanir. Bir televizyon reklaminda tek bir anlatim
format1 kullanilabilecegi gibi birka¢ formatta bir arada kullanilabilir.
Televizyon reklamlarinda kullanilan format tiirlerinden biri olan
benzetme format tiirlinii agiklayalim. Benzetme reklam formati: Cogu
reklam temsil ettikleri seylerden ¢ok daha hatirlanabilir olan birtakim
gorseller semboller iizerine insa edilir. Benzetme de sembolizmin yani
simgesel anlatimin bir formudur. Mal ya da hizmetin bir 6zelligi,
yerine getirdigi bir fonksiyon, somut bir seyle benzestirilir. Benzetme
cok karmasik olmadigi, bilinir ya da anlasilir oldugu zamanlarda
hedefkitle ile iletisim kurabilme ve hatirlanabilirlik agisindan basarili
bir tv anlatimidir. Burn enerji igecegi reklami, benzetme formatinin
kullanildig1 bir 6rnektir. Reklamda, hareketli bir miizik esliginde gece
vakti kent i¢inde binadan fiskiran alevler, alevlerin sardig1 bir diikkéan,
arabayla gece kuliibiine giden ve arabadan indiklerinde de alevler
icinde olan bir cift goriintiileri gosterilir. Uriin sadece, arabadan
indiklerinde erkek karakterin elinde goziikiir. Reklamdaki tek metin
kapanista yer alir “Parti Devam Ediyor, Burn Energy Drink, Ategler”.
Reklamda, Burn icen kisilerin alevler i¢inde betimlenmesiyle {iriiniin
Ozelligi ve ad1 arasinda bir baglant1 kurulur.

Bir reklam ortami olarak dergilerin tasidigi avantajlar su sekilde
siralanabilir:
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e Dergilerin en biiyiik avantaji hedef kitle se¢ciminde sagladiklari
kolayliktir. Ozel ilgi alanlarina yonelik dergiler ve dzel yaymlar
sayesinde spesifiklesmis hedef kitlelere ulastirilabilir.

e Alaninda referans kaynagi olarak goriilen dergilerde c¢ikan
reklamlarda, verilmek istenen mesajin okur tarafindan kabul
edilme oram yiiksektir.

e Basili reklamlarda uzun metinlerin okunmama problemi bazi
dergi reklamlarn igin gegerli degildir. Ozellikle bilgilendirici
kampanyalarda uzun reklam metinleri, hedef kitlenin dergilerine
uzun okuma siiresi ayirmasi nedeniyle okunabilecektir.

e Dergilerin arsivlenmesi nedeniyle reklam saklanir ve uzun bir
siire boyunca hedef kitlesine ulagir.

o Kaliteli kagit kullanim1 ve baski kalitesinin yiiksekligi nedeniyle
her tiirlii reklam uygulamasindan giizel sonuglar elde edilir. Bu da
reklama dikkat ¢ekilmesini artiracaktir.

e Dergiler tasinabilmesi ve her yerde (banka, bekleme salonlari,
kuaforler vb.) bulunabilmesi nedeniyle sadece satin alan kisi
tarafindan degil, ikinci hedef kitle diyebilecegimiz kisiler
tarafindan da okunur.

Toplumbilimsel c¢oziimlemede reklamin  sosyolojik  olarak
degerlendirilmesi, reklam mesajlarinin sosyolojik boyutta okunmasi
gerceklestirilir. Reklam, yaymlandigi donem iginde toplumsal rollerin
aktarimi, degerler, cinsiyet rolleri, statii gostergeleri agisindan ele
alimmakta ve bu agidan aktarilan Ogeler analiz edilmeye
calisilmaktadir. Bir reklamin analizinde toplumbilimsel ¢éziimleme
kullanimi yapildiginda reklam ve reklamda aktarilan mesaj, toplumun
deger yargilarini, ideallerini, rol kaliplarini, normlari aktaran bir
kiiltiir tiriinii olarak yansitilmaktadir. Bahsedilen temel kavramlardan
bazilar reklamlarda 6zellikle hazirlanmakta ve hedef kitlede belirli
bir toplumsal yapt olusturmak i¢in kullanilabilmektedir. Genellikle
toplumda yer alan temel ve gegerli deger yargilarinin aktarimi disinda
yeni ve farkli kavramlarin sunulmasinda da kullanilabilirler.

Kaynak Kitap/lar

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma L.istesi

et Miige ELDEN, Ozkan ULUKOK ve Sinem
Snkan Dlukok YEYGEL, Simdi Reklamlar, Iletisim Yayinlart
Simdi (2015)

Reklamlar...  Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1 ve 4.
; boliimler arasi

Miige ELDEN, Reklam ve Reklamecilik, Say Yayinlari (2016)
Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1 ve 9. boliimler arasi
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HiT 245 Reklamcilik Uygulamalari

Ogretim Uyesi

Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar

Oda Numarasi

125

Ofis Saatleri

Sal1 13:15-17:00

E-posta

serhat.bekar@gop.edu.tr

Ders Zamam

Cuma 09:15-12:00

Derslik

120

Dersin Amaci

Reklam uygulamalarindaki senaryo bilesenlerini 6grenmesini, isitsel ve
gorsel-isitsel mecralar i¢in yaratic1 senaryolar yazmalarim ve yazdiklar
senaryolarin uygulanmasindaki yontemlerin kavranmasini saglamaktir.

Konu ve Tlgili
Kazanimlar

Etkili iletisim ve yazma siireci

Yazmin ve yazmanin anlami hakkinda daha genis bilgi sahibi
olabilecektir.

Etkili yazmanin temel unsurlarini ve agamalarimi kavrayabilecektir

Etkili yazma ile ilgili baz1 temel kavramlari hakkinda bilgi sahibi
olabilecektir.

Reklam ve yaratici stratejiler

Reklamin ne oldugunu ve 6zelliklerini bilebilecektir.

Reklamlarin farkli 6zellikler dikkate alinarak nasil gruplandirildigint ve
reklam tiirlerini 6grenebilecektir.

Reklam stratejisinin reklam i¢in neden 6nemli oldugunu, reklamda
yaraticiligin ne anlama geldigini kavrayabilecektir.

Reklamcilikta hedef Kitle

Reklamlarda kimin hedef alindigim ve hedef kitlenin 6zelliklerini
Ogrenebilecektir.

Sosyo-demografik faktorler ve reklam iligkisini kavrayabilecektir.

Kiiltiirel faktorlerin reklamda neden 6nemli oldugu, psikolojik faktorlerin
neden dikkate alinmasi gerektigi ve reklami nasil etkiledigi konusunda
bilgi sahibi olabilecektir.

Basili reklam ortamlarinda metin yazarhgi I: gazete ve dergiler

Gazete ve dergilerin reklamcilik agisindan avantaj ve dezavantajlarini
Ogrenebilecektir.

Gazete ve dergi i¢in reklam metninin hazirlanmasini kavrayabilecektir.

Gazete ve dergi reklamciliginda dikkat edilmesi gereken hususlar
konusunda bilgi sahibi olabileceksinizdir.

Basili reklam ortamlarinda metin yazarhgi II: dogrudan postalama
ve el ilam

El ilan1 ve dogrudan postalama reklamlarini kavrayabilecektir.

Etkili el ilan1 ve dogrudan postalama reklami nasil hazirlanmr
bilebilecektir.

Her iki reklam tiiriiniin avantaj ve dezavantajlarin1 agiklayabilecektir.

Her iki reklam tiiriiniin kullanim alanlarin1 ve kullanim amaglarini
anlayabilecektir.

Basili reklam ortamlarinda metin yazarhg I11: satis yeri reklamciligi

Satis yeri reklamlar1 hakkinda genel bilgi sahibi olabilecektir.

Satis yeri reklamlarinin 6zelliklerini, amaglarini ve uygulanma
nedenlerini anlayabilecektir.

Satis yeri reklamlarinin avantajlarin1 ve dezavantajlarini 6grenebilecektir.

Satis yeri reklamlarinda kullanilan 6geleri ve malzemeleri bilebilecektir

Satis yeri reklam metinlerinin yaziminda dikkat edilmesi gereken
noktalar1 kavrayabilecektir.

Yayin temelli reklam ortamlarinda metin yazarhg I: radyo

Radyo reklamlarinin diger reklam araglarina (televizyon, gazete, dergi,
internet vb.) gore avantaj ve dezavantajlarini 6grenebilecektir.
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Radyo reklamlariin etkin olabilmesi i¢in nelerin yapilmasi ve nelerden
kacinilmasi gerektigini kavrayabilecektir.

Dinlediginiz bir radyo reklaminin iyi ya da kotii bir reklam oldugunu
nedenleri ile anlatabilecek, kendi yazacagimiz/yapacaginiz radyo
reklamlarinda bu bilgilerinizi kullanabilecektir.

Yayin temelli reklam ortamlarinda metin yazarhg II: televizyon

Televizyon reklamcilig1 hakkinda genel bir bilgi edinebilecektir.

Televizyon reklamlarinin avantajlarini/dezavantajlarini kavrayabilecektir.

Televizyon reklam tiirleri hakkinda bilgi sahibi olabilecektir.

Televizyon reklamciligindaki gorsel yaratim siirecinin 6gelerini
anlayabilecektir.

Televizyon reklamciliginda dikkat edilmesi gereken hususlari
degerlendirebilecektir.

Yayin temelli reklam ortamlarinda metin yazarhg I1I: sinema

Sinema reklamlarinin temel 6zelliklerini 6grenebilecektir.

Sinema reklamciligna iliskin uygulamalar hakkinda bilgi sahibi
olabilecektir.

Sinema reklamciligindaki reklam iretim siirecinin asamalarint
aciklayabilecektir.

Sinema reklamciliginin tercih edilme nedenlerini degerlendirebilecektir.

Acikhava (outdoor) ve transit reklam ortamlarinda metin yazarhgi

Agik hava ve transit reklam ortamlarinin tiirlerini, avantaj ve
dezavantajlarini 6grenebilecektir.

Agik hava ve transit reklam ortamlari igin metin yazimini
kavrayabilecektir.

Agik hava ve transit reklam ortamlarinda dikkat edilmesi gereken
hususlar konusunda bilgi sahibi olabilecektir.

Kurumsal reklamcilik uygulamalan

Kurumsal reklamin ne oldugu konusunda bilgiye sahip olabilecektir.

Kurumsal reklamin gesitleri hakkinda fikir sahip olabilecektir.

internet reklamcihig

Internet reklamciliginin 6zelliklerini ve geleneksel reklam
uygulamalarindan farkini gorebilecektir.

Internet lizerinde diizenlenecek bir reklam kampanyasinda dikkat
edilecek hususlar1 6grenebilecektir.

Kiiresel reklam metin yazarhgi

Uluslararasi reklamlarin 6zellikleri dikkate alinarak nasil reklam metni
yazilacagim ve glokalizmin ne oldugunu 6grenebilecektir.

Kiiresel 6lgekte reklam stratejisinin uluslararasi reklam i¢in neden énemli
oldugunu, uluslararasi reklamda yaraticiligin ne anlama geldigini
kavrayabilecektir.

Reklam yazarhginda giincel gelismeler

Reklamciligin sektérel unsurlar: hakkinda bilgi sahibi olabilecektir.

Reklamciligin etik kodlarini siralayabilecektir.

Hafta-Tarih Ders Konulari Tlgiti Progvr.am
Yeterligi
1 ]06.10.2023 Etkili iletisim ve yazma siireci PY3
2 [13.10.2023 Reklam ve yaratici stratejiler PY3
3 [20.10.2023 Reklamcilikta hedef kitle PY3-PY9-PY10
4 127.10.2023 Basili reklam ortamlarinda metin yazarhgi I: PY3-PY7
gazete ve dergiler
5 103.11.2023 Basili reklam ortamlarinda metin yazarhg: II: PY3-PY8-PY9
dogrudan postalama ve el ilan1
6 |10.11.2023 Basili reklam ortamlarinda metin yazarhig IIIL: PY3-PY8-PY9
satig yeri reklamciligt
7 117.11.2023 Yayin temelli reklam ortamlarinda metin yazarlig PY8-PY9
I: radyo
8 124.11.2023 Yaym temelli reklam ortamlarinda metin PY8-PY9

yazarligi II: televizyon
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25 Kasim-3 Ara Simav
Arahk 2023
9 108.12.2023 Yaym temelli reklam ortamlarinda metin PY8-PY9

yazarligi III: sinema

1015.12.2023

Acgikhava  (outdoor) ve transit reklam PY11-PY12
ortamlarinda metin yazarlig

11(22.12.2023 Kurumsal reklamcilik uygulamalari PY3-PY7-PY8-PY9
12(29.12.2023 Internet reklamcilig PY3-PY7-PY8-PY9
13]05.01.2024 Kiiresel reklam metin yazarlig PY3-PY7-PY8-PY9
14(12.01.2024 Reklam yazarliginda giincel gelismeler PY3-PY7-PY8-PY9

15-26 Ocak 2024

Donem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar, makaleler ve derste yiiriitiilen
tartismalar esas alinarak hazirlanacak olan agik uglu soru formatinda bir
Degerlendirme vize ve bir final araciligiyla yapilacaktir. Ayrica ders uygulamasi olarak

ogrenciler reklam senaryosu yazarak uygulama yapacaklardir. Vizenin
ortalamaya katkis1 % 40 finalinki ise (yazili sinav + uygulama %50 +
%50) % 60°tir. Gegme notu 100 iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1. Reklam kavramini tanimlayiniz.

2. Reklamin fonksiyonlari nelerdir agiklayimiz.

3. Reklami yapanlar agisindan reklam tiirleri nelerdir agiklayiniz.

4. Reklam yazarligim tanimlayarak aciklayimiz.

5. Reklam yapilan ortamlar arasinda yer alan televizyondaki reklam

tiirleri nelerdir aciklayiniz.

Cevap Anahtari

1. Bir malin, bir hizmetin veya fikrin bedeli verilerek ve bedelin kimin
tarafindan 6dendigi anlasilacak bicimde yapilan ve yiiz ylize satis
disinda kalan tanitim faaliyetleridir.

2. Reklamin bir iletisim bi¢imi olarak yerine getirmeye calistig1 bazi
temel fonksiyonlart s6z konusudur. Bunlar: bilgilendirme fonksiyonu,
ikna etme fonksiyonu, hatirlatma fonksiyonu, deger katma ve orgiitiin
diger fonksiyonlarina yardimci olmak seklinde siniflandirilabilir.

3. Bilgilendirme fonksiyonu: ozellikle yeni bir iriin ya da iriin
kategorisinin pazara ¢iktig1 zamanlarda, yeni iirline hedef kitlenin
dikkatinin cekilmesi, yeni iriiniin ozelliklerinin, yararlarinin dile
getirilmesi gibi birincil talebi olusturma amaciyla bagvurulmaktadir.
Ikna etme fonksiyonu: &zellikle ikincil talep yaratma amaciyla
rekabetin yogun yasandigi ortamlarda, markanin bilinirligini, tercih
edilirligini arttirmak, tiiketicilerin belli iriin ve markalarla ilgili
tutumlarini, algilarin etkilemek ve degistirmek ve s6z konusu mal ya
da hizmetleri denemeye ikna etmek amacimi tasir. Hatirlatma
fonksiyonu: iiriiniin olgunluk dénemine eristigi ya da mevsimsel
talebin s6z konusu oldugu iiriinler i¢in (dondurma, vantilator vb. gibi)
talebin olmadig1 dénemlerde de iiriiniin ve markanin hatirlanmasini,
tiikketicinin beyninde canli tutulmasini, tiiketicilerin {irlini diistintir
olmalarim1 saglamak {iizere kullanir. Deger katma fonksiyonu:
reklamcilar markalara bir kisilik, 6zel bir anlam katma cabasi
icindedirler. Markalarin rakiplerine gore daha o6zellikli, yeni moda,
prestijli, belli bir stili olan, giiglii ve Gistiin goriinmesini saglama ¢abasi
reklamin deger katma fonksiyonuna isaret eder. Orgiitiin diger
amaglarina yardimci olma fonksiyonu: reklamin kurumun diger satig
ve tutundurma ¢abalari iginde yer alan kupon, ¢ekilis, dogrudan satis
gibi fonksiyonlarmin amaglarina yardim etme ve destek verme
iglevini tistlenir.
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Reklami yapanlar agisindan reklamlar {i¢ ana grupta incelenebilir.
Bunlar; iiretici reklami, aract reklami ve hizmet isletmesi reklamidir.
Uretici reklam, iiriiniin iiretimini yapan kurulusun {iriinii tanitmak
amactyla yaptig1 reklamlardir ve genel reklam olarak da adlandirilir.
Arac1 reklaminda ise, {irlinii bizzat tiretmeyip satigini yapan toptanci,
perakendeci ve araci kurumlarin kendi kurumlarini ve sattiklart
iirtinlerin neler oldugu hakkinda bilgileri verdikleri reklamlardir ve
lokal reklamlar kapsamina girer. Hizmet isletmesi reklami ise, banka,
sigorta sirketleri gibi hizmet ireten ve satan sirketlerin yaptiklar
reklamlardir.

Reklam yazar1 bugiin, reklam metni yaziminin yani sira, markanin
nereye yazilacagl, mecrayla birlikte pazarlama ve satis fikirlerinin
neler olmasi gerektigi gibi sorulara cevap bulan yaratict kisidir.
Reklam yazari, hazirlanan reklamdaki fikri bulan ve bu fikri
uygulamada en ince detayma kadar c¢alisan kisi olarak karsimiza
ctkmaktadir. Giiniimiiz reklamcilik ¢aligmalarinda, yaratici biiyiik
fikri bulan kisi olmasi nedeniyle reklam yazari1 kavrami da yaratici
yazar ya da reklam yazar1 olarak adlandirilabilmektedir (10 Puan) . Iyi
bir reklam yazar1 olarak dikkat edilecek birka¢ husus vardir. ilk
olarak, iyi bir reklam yazari ¢ok okumali ve her seyden haberdar
olmalidir. Yine kullandig1 diler ¢ok iyi hakim olmali, mesaj1 ¢ok kisa,
basit ve net bir bigimde hedef kitleye sunabilmeli, hedef kitlede
beklenen davranisi gerceklestirebilmelidir. Tiim bunlarin yani sira
insanlan ¢ok iyi anlamali ve iyi bir gozlem yetenegine de sahip
olmalidir.

Giiniimiizde televizyonda dort tir reklam yer almaktadir. a.
Hareketsiz Reklamlar: icinde hareket unsuru bulunmayan, sadece tek
bir gorintii iizerine seslendirme yapilarak gergeklestirilen
reklamlardir. Genellikle 10 sn.lik siirelerde olup, net ve kisa ifadelerle
verilmek istenen mesajin aktarimina yardimci olurlar. b. Hareketli
Reklamlar: Miizik ve s6z ya da yalmzca biri esliginde cesitli
goriintiilerle diizenlenen, ig¢inde dramatik unsurlar1 barindirabilen,
sahneler olusturabilen ve son agamada kurgu ve miksi gergeklestirilen
reklamlardir. 15, 20, 30, 45, 60 ve 90 sn’ler gibi siirelerde
hazirlanabilirler. ¢. Ozel Tamtict Reklamlar: Kiiltiir, sanat, egitim ve
turizm gibi cesitli alanlarda bilgilendirici, egitici, eglendirici yapida
hazirlanan ve reklam mesajlarinin programin sadece basinda ve
sonunda ter aldigi reklamlardir. 10 ile 40 dakika arasinda
hazirlanabilirler. d. Program Goriintiileri Uzerinde Yer Alan Bant
Reklamlar: Bilgisayar teknolojisinden yararlanarak hazirlanan
animasyonlar ve ¢esitli gorsellerin televizyonda yayinlanmakta olan
programlar {izerine bant seklinde ya da ekranin herhangi bir yerinden
iiriin ya da markanin logosunun goriintii lizerine yerlestirilmesiyle
gerceklestirilir.

Kaynak Kitap/lar

Ed. Cetin Murat Hazar, Reklam ve Reklam
Yazarhig, Atatiirk Universitesi Acikdgretim
Fakiiltesi Yayinlar1 (2021)

Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1 ve 14.
boliimler arasi

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

Ersel SERDARLI, Reklam Yazmak, Beslenme Saati Kitaplari (2008)
Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1 ve 5. boliimler arast
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HIT 247 Marka ve Marka Stratejileri

Ogretim Uyesi

Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar

Oda Numarasi

125

Ofis Saatleri

Sal1 13:15-17:00

E-posta

serhat.bekar@gop.edu.tr

Ders Zamam

Pazartesi 13:15 — 16:00

Derslik

120

Dersin Amaci

Halkla iligkiler ve pazarlama alaninda 6nemli bir kavram olan “marka”nin
ne anlama geldigi ve neden giliniimiizde bu kadar 6nemli oldugunun
anlagilmasimi amaglamaktadir. Ayni zamanda Ogrencilerin markanin
bilesenlerini bilmeleri ve bu dogrultuda bir markanin nasil yonetildigini
anlamalar1 ve yorumlayabilmeleri amag¢lanmaktadir.

Konu ve Tlgili
Kazanimlar

Marka kavraminin ortaya cikisi ve tarihsel siireci

Marka kavramim tanimlar.

Markanin tarihsel gelisimini agiklar.

Markalasma siirecini bilir.

Marka olmanin 6nemi

Tiirkiye i¢in marka olmanin dnemini kavrar.

Isletmeler icin marka olmanin 6nemini agiklar.

Tiiketiciler i¢in marka olmanin 6nemini agiklar.

Marka ile iliskili temel kavramlar 1

Marka kimligi, marka kisiligi ve marka imajini tanimlar.

Marka bilinirligi, marka sadakati ve marka degerini tanimlar.

Marka ile iligkili temel kavramlar 2

Marka farkindaligl, marka denkligi kavramlarini tanimlar.

Marka konumlandirmayi agiklar.

Marka yonetim stratejileri

Marka y6netimi stratejilerini bilir.

Marka yayma stratejilerini bilir.

Marka pazarlama stratejilerini bilir.

Markanin korunmasi

Markanin korunmasi genel ger¢evede agiklar.

Marka basvurusu ve tescil islemlerini bilir.

Marka tescilinin marka sahibine sagladigi haklari bilir.

Markalarin korunma siiresini bilir.

Markanin kullanilmasi zorunlulugunu bilir.

Markanin hiikiimsiizliige diistiigii durumlar bilir.

Kisisel marka ve marka sehir

Kisisel markay1 tanimlar.

Kisisel marka olmanin ilkelerini bilir.

Marka sehri tanimlar.

Marka sehir olmanin gereklerini bilir.

Marka stratejileri 1

Marka olmanin kurumsal olmayla basladigini bilir.

Marka olmanin kendisi olmayla basladigini bilir.

Marka olmanin glokal olmayla basladigin bilir.

Marka stratejileri 2

Marka olmanin sosyal sorumlu olmayla bagladigini bilir.

Marka olmanin iyi bir hikayeye sahip olmayla basladigini bilir.

Marka olmanin devrim yapmayla basladigini bilir.

Marka stratejileri 3

Marka olmanin trend olmayla basladigini bilir.

Marka olmanin sponsor olmayla bagladigini bilir.
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Marka olmanin dinamik logoya sahip olmayla basladigini bilir.

Marka stratejileri 4

Marka olmanin en olmayla basladigin bilir.

Marka olmanin sembol olmayla basladigini bilir.

Marka olmanin her yerde goriiniir olmayla basladigim bilir.

Marka stratejileri 5

Marka olmanin lovemark olmayla bagladigini bilir.

Marka olmanin kaliteli olmayla bagladigini bilir.

Marka olmanin farkli olmayla basladigini bilir.

Marka stratejileri 6

Marka olmanin inovasyon yapmayla basladigin bilir.

Marka olmanin bir maskota sahip olmayla basladigini bilir.

Marka olmanin internette etkin olmayla basladigini bilir.

Marka stratejileri 7

Marka olmada maskota sahip olmanin gerekliligini bilir.

Marka olmanin internette etkin olmayla iligkisini agiklar.

Marka olmanin ilk olmayla ilgisini bilir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.g'r.am
Yeterligi

1 ]02.10.2023 Marka kavraminin ortaya ¢ikisi ve tarihsel siireci PY1-PY2
2 109.10.2023 Marka olmanin énemi PY1-PY2
3 ]16.10.2023 Marka ile iligkili temel kavramlar 1 PY1
4 123.10.2023 Marka ile iligkili temel kavramlar 2 PY1
5 [30.10.2023 Marka yonetim stratejileri PY1
6 106.11.2023 Markanin korunmasi PY12
7 ]13.11.2023 Kisisel marka ve marka sehir PY1-PY2
8 [20.11.2023 Marka stratejileri 1 PY1-PY2

25 Kasim-3 Ara Sinav

Arahik 2023
9 104.12.2023 Marka stratejileri 2 PY1-PY2
10(11.12.2023 Marka stratejileri 3 PY1-PY2
11(18.12.2023 Marka stratejileri 4 PY1-PY2
12(25.12.2023 Marka stratejileri 5 PY1-PY2
13(01.01.2024 Marka stratejileri 6 PY1-PY2
14108.01.2024 Marka stratejileri 7 PY1-PY2

15-26 Ocak 2024

Doénem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar, makaleler ve derste yiiriitiilen
- . tartismalar esas alinarak hazirlanacak olan a¢ik uglu soru formatinda bir
Degerlendirme

vize ve bir final araciligiyla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 %40
finalinki ise % 60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60°tir.

Ornek Sorular

Marka kavramini tanimlayiniz.

Marka cesitleri nelerdir aciklayiniz.

Marka tescilinin marka sahibine sagladigi haklar nelerdir aciklayiniz.
Marka yayma stratejilerinden marka genislemesi nedir aciklayiniz.

Tiiketiciler i¢in markanin 6nemi nedir aciklayiniz.

Cevap Anahtari

1
2
3
4.
5
1

Bir firma veya grubun mal ve hizmetlerinin belirlenmesini, rakiplerin
mal ve hizmetlerinden ayirt edilmesini saglayan bir isim, terim, isaret,
sembol veya dizayn ya da bunlarin bilesimidir.

Markalar ¢esitli bagliklar altinda siniflandirilmistir. a) Ortak marka:
Uretim veya ticaret veya hizmet isletmelerinden olusan, bir grubun
mal veya hizmetlerini diger isletmelerin mal veya hizmetlerinden ayirt
etmeye yarayan isarettir. b) Garanti markasi: marka sahibinin kontrolii
altinda bir¢ok isletme tarafindan o isletmelerin ortak ozelliklerini,
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iiretim usullerini, cografi menselerini ve kalitesini garanti etmeye
yarayan isarettir. ¢) Ticaret markasi: Bir isletmenin imalatin1 ve/veya
ticaretini yaptig1 mallari, bagka isletmelerin mallarindan ayirt etmeye
yarayan isarettir. d) Hizmet markalari: Bir igletmenin hizmetlerini
diger isletmelerin hizmetlerinden ayirt etmeye yarayan isarettir.
Birden fazla gergek veya tiizel kisi, birlikte kullanmak istedikleri
markay1 ticaret markasi ve/veya hizmet markasi olarak ad veya
unvanlarini bagvuru formu iizerindeki bagvuru formu sahibi boliimiine
birlikte yazarak bagvuru yapabilirler.

Markalarin tescili zorunlu olmamakla birlikte, tescil marka {izerindeki
haklar1 ispatlayan ve marka ihlalini engelleyen en dnemli aragtir. Bu
nedenle faaliyette bulunulan biitiin {ilkelerde marka tescili dnemle
tavsiye edilmektedir. Markanin tescil olmasindan itibaren marka
sahibine haklar saglar (5 Puan). Bunlar; 1.Marka tescili, sahibine,
markay1 tek basina kullanma hakki ve izinsiz kullanilmasini dnleme
yetkisi verir. 2. Markanin tescil kapsamina giren ayni veya hizmetlerle
ilgili olarak karistirma ihtimali olan, tescilli markanin itibarindan
dolay1 haksiz avantaj elde edecek veya tescilli markanin ayirt edici
karakterine zarar verecek nitelikteki herhangi bir isaretin izinsiz
kullanimini 6nleme hakki verir. 3.Tescilli bir marka bagkasina devir
edilebilir, miras yolu ile intikal edebilir, kullanma hakki lisans konusu
olabilir, rehin verebilir veya teminat gosterebilir. 4.Tescil olmayan
markalar, markalarin tescili korunmasi hakkindaki yasalarla getirilen
haklardan ve korumadan yararlanamazlar.

Ayni sektoriin birden fazla {irliniinii ayn1 marka icine sokmaktadir.
Ornegin Volkswagen otomobil markas1 orta segment tiiketicilere
otomobil sunmak i¢in kurulmusken, bugiin tim segmentlerde
otomobil iiretmektedir. Ustelik tim bu segmentlerdeki modellerine
giiclii isimler (polo, golf, bora ...) vererek, onlar1 da markalagtirmustir.
Elidor’un sampuan niteligi tagimayan bakim kompleksi c¢ikarmasi
marka genislemesidir. Beymen, iist gelir gruplarmi hedefleyen
perakendecilik firmasidir. Magazalarinda diinyaca {inlii markalar
satarken, kendi ad1 ile de {irlin satmaktadir. Beymen bazi kategorilerde
uzman magazacilik da yapar. Bu magazalarina verdigi isimlerde
mutlaka Beymen adimt kullanir. Cocuklar i¢in Beymen Kids,
yoneticiler igin Beymen Club, gencler i¢in Beymen Studio, ev
ihtiyaglari i¢cin Beymen Home adinda magazalar1 da vardir.

Tiiketici igin marka, yon bulmasina yarayan bir isarettir. Uriinlerin
sessiz kalabaligiyla kargi karsiya kalan tiiketici, bir bakista {irlinlerin
degerini belirleyememekte ve ne yapacagina sasirmamaktadir. Bu
noktada markalar ve fiyatlar bu kargasaya ¢6ziim getirmekte,
tiiketiciyi yonlendirmektedir. Degisen diinyada, markalar iiriiniin
nadir bulunur kalitesini ve kaliciligini sembolize etmektedirler.
Tiiketiciler satin aldiklar1 {irinii begenmisler ve kendileriyle
Ozdestirmislerse; o {riinii yani markayr tekrar satin alirlar.
Begenmemislerse o iiriinii ya da markay1 satin almaktan kaginirlar. Bu
sebeple giiniimiize de bir¢ok insan i¢in; Benetton giyinmek, BMW
arabaya binmek, Rolex saat takmak bir ayricaliktir. Bunlarin yani sira
marka; tiketicinin mamulii tanimasini ve tekrar satin almasin
kolaylastirir.  Tiiketiciye alig-veriste kolaylik saglar. Tiiketicinin
iirine iliskin yedek parga ve aksesuar almasim kolaylastirir.
Tiiketicinin korunmasina yardimei olur. Uriinlerin ya da hizmetlerin
kalitesini degerlendirmede yardimet1 olur.
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Mehmet Akif CAKIRER, Marka Yo6netimi ve
Marka Stratejileri, Ekin Yayinevi (2013)
Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1 ve 2.

Kaynak Kitap/lar bdliimler arast

MARKA YONETIMI
il
MARKA STRATEJILERI

&

Ferruh UZTUG, Markan Kadar Konus! Marka Iletisim Stratejileri,

MediaCat. (2003)
Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1 ve 12. bdliimler arasi

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi
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HIT 249 Etik

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Dr. Pakize Kazanci

Oda Numarasi

208

Ofis Saatleri

Persembe 13:15-17:00

E-posta

pakize.kazanci@gop.edu.tr

Ders Zamam

Pazartesi 10:15 — 12:00

Derslik

120

Dersin Amaci

Isletme orgiitlerinin i¢ ve dis gevresiyle is ahlaki ve sosyal sorumluluk
dogrultusunda iligkiler gelistirme ve siirdiirmenin geregini kavrama, bunun
yol, yontem ve araglarini 6grenme.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Etik

Etik kavramini 6grenir.

Etikle ilgili temel kavramlart d6grenir.

Etik ve ahlak iligkisi (ayrimi)

Ahlak kavramim bilir.

Ahlak ve etik arasindaki farki kavrar.

Ahlaki degerleri 6grenir.

Ahlak yasasini kabul etmeyen yaklagimlari 6grenir.

Ahlaki gelisim siireci

Etik kurallar 1

Toplumsal yasamda kisilerin uymak zorunda olduklari etik kurallari bilir.

Etik kurallar 2

Toplumsal yasamda kisilerin uymak zorunda olduklari etik kurallari bilir.

Etik toplum iliskisi

Etik degerlere uygun davranislarin sonuglarini 6grenir.

Bireyde etik davranisi etkileyen faktorleri 6grenir

Etik kod kavramini ve neleri igerdigini dgrenir.

Etik sistemler

Eylemin ahlakiligini belirleyen farkli yaklagimlart 6grenir.

Etik tiirleri

Bireysel etik kavramini 6grenir.

Is etigi, calisma etigi, orgiitsel etik kavramlarim bilir.

Meslek etigi

Meslek kavramini 6grenir.

Meslek etigi kavramini 6grenir.

Genel olarak meslek etik ilkelerini kavrar.

Reklam ve etik

Reklamda kadin, erkek ve ¢ocuklar i¢in uyulmasi gereken konular bilir.

Tiiketim kiiltiirii kavramim 6grenir.

Reklam ve tiiketim kiiltiirii arasindaki baglant1 hakkinda fikir sahibi olur.

HalKla iliskiler ve etik

Halkla iliskiler etiginin standartlarini1 6grenir.

Isletmenin paydaslarini ve etik kapsaminda degerlendirilmesini kavrar.

Mesleki yozlasma ve etik dis1 davramislarin sonuglari

Isletme acisindan uygun olmayan bazi davranislar1 dgrenir.

Mesleki yozlasma kavramim ve sonugclarini grenir.

Sosyal sorumluluk

Sosyal sorumlulugun tanimim bilir.

Sosyal sorumluluk tiirlerini 6grenir.

Ekonomik ve hukuki sorumluluklari 6grenir.

Ahlaki ve goniillii sorumluluklari kavrar.

Isletmenin sorumlu oldugu kisi ve gruplar

Isletmelerin sosyal sorumlu oldugu yénleri bilir.
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Personele, hissedara, miisteriye karsi sorumluklar kavrar.

Topluma, dogal ¢evreye karst sorumluluklarini 6grenir.

Devlete ve rakiplerine kars1 sorumluluklarini grenir.

Uluslararas: ahlak yasalan

Atina yasasimn icerigini 6grenir

Helsinki bildirgesini 6grenir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.gj'.am
Yeterligi
1 102.10.2023 Etik PY11
2 109.10.2023 Etik ve ahlak iliskisi (ayrimi) PY11
3 [16.10.2023 Etik kurallar 1 PY11
4 123.10.2023 Etik kurallar 2 PY11
5 [30.10.2023 Etik toplum iliskisi PY11
6 [06.11.2023 Etik sistemler PY11
7 [13.11.2023 Etik tiirleri PY2-PY11
8 [20.11.2023 Meslek etigi PY2-PY11
25 Kasim-3 Ara Sinav
Aralik 2023
9 104.12.2023 Reklam ve etik PY2-PY11
1011.12.2023 Halkla iligkiler ve etik PY2-PY11
11(18.12.2023 Mesleki yozlagsma ve etik dist davranislarin PY2-PY11
sonuglari
12125.12.2023 Sosyal sorumluluk PY2-PY11
13(01.01.2024 Isletmenin sorumlu oldugu kisi ve gruplar PY2-PY11
14108.01.2024 Uluslararasi ahlak yasalari PY2-PY11
15-26 Ocak 2024  |Dénem Sonu Sinavi
29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Bu dersin degerlendirilmesi, kaynak kitaplar ve 6gretim gorevlisinin ders
o . notlar1 esas alinarak hazirlanacak bir vize ve bir final araciligiyla
Degerlendirme

yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 %40 finalinki ise %60’tir.
Gegme notu 100 {izerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1-Etik nedir?

2-Ahlak nedir?

3-Ahlak yasasim kabul etmeyen goriisler hangileridir?
4-Sosyal sorumluluk tiirleri nelerdir

Cevap Anahtari

1-Etik ya da ahlak felsefesi, felsefenin dogru ve yanlis kavramlarini
inceleyen, savunan ve sistemlestiren bir dahdir. Etik bilimi iyi ve kotii,
dogru ve yanlis, erdem ve ahlaksizlik, adalet ve ceza gibi kavramlar
aciklayarak insan ahlakinin sorularina ¢6ziimler arar. Ahlak felsefesi: etik
olarak formiile edilebilir. (Bu soru 25 puandir. Ogrencinin &zgiir ifade
yeteneginin  gelistirilebilmesi igin ayni anlama gelebilen farkli
tanimlamalara da puan verilecektir)

2-Ahlak Insanlarin birbirleriyle veya devletle olan iliskilerinde
kendilerinden yapmalari istenen davraniglarla toplum diizenini saglayan
bir kurallar ve normlar biitiiniidiir, yani toplumsal bir olgudur. (Bu soru 25
puandir. Ogrencinin 6zgiir ifade yeteneginin gelistirilebilmesi i¢in ayni
anlama gelebilen farkli tanimlamalara da puan verilecektir)

3-Hedonizm, anarsizm, bencillik, fayda ahlaki (Bu soru 20 puandir. Her
madde 5 puandir)

4-Ekonomik sorumluluk, hukuki sorumluluk, ahlaki sorumluluk, sosyal
sorumluluk (Bu soru 20 puandir. Her madde 5 puandir)
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1-Meslek etigi, Dog. Dr. Mensure Kolgak (2012)
Murathan yayinevi
1,2,3,4,5,6,7 boliimler 1-206 sayfalar.

SLETMA. 2-Isletmelerde Halkla iliskiler Prof. Dr. Zeyyat
HALK

S D ncuoglu 2008-Alfa aktiiel 9 Bolim/197-222
sayfalar

ve Okuma Listesi

Kaynak Kitap/lar
3-Halkla iliskiler ve Reklam Uzerine Etik Degerlendirmeler, Idil
Sayimer-Pinar Eraslan Yaymoglu 2007-Beta Yaymevi
8-9-10 Bolimler 283-406 sayfalar

Yardimer Kaynaklar | Teoride ve Pratikte Halkla iliskiler, Irfan Erdogan, Erk yayinlar1,2006,

ANKARA
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HIT 251 Siyasal iletisim

Ogretim Uyesi

Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar

Oda Numarasi

125

Ofis Saatleri

Sal1 13:15-17:00

E-posta

serhat.bekar@gop.edu.tr

Ders Zamam

Persembe 09:15 — 12:00

Derslik

120

Dersin Amaci

Dersin temel amaci siyasal iletisim alammi 6grencilere tanitmak, segmen
davranigiyla ilgili bilgiler vermek ve siyasal kampanya calismalarin
yapabilmeleri icin gerekli teorik alt yapiy1 olusturmaktir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Olgu, siirec ve kavram olarak siyasal iletisim

Siyasal iletisim ve ilgili kavramlar bilir.

Siyasal iletisimin gelisimini kavrar.

Siyasal iletisimde rol ve fonksiyonlari kavrar.

Siyasal iletisimin onciilii olarak siyasal propaganda

Propaganda kavramini bilir.

Propagandanin 6zellikleri ve ayirt edici vasiflarini agiklar.

Propaganda yontem ve tekniklerini bilir.

Siyasal iletisim cercevesinde kamuoyu ve kamuoyu arastirmalari

Kamuoyu kavramini tanimlar.

Diinyada ve Tiirkiye’deki kamuoyu arastirmalarinin gelisimini agiklar.

Kamuoyu arastirmalarinin medya ve siyaset iizerindeki etkilerini bilir.

Siyasal secimler ve siyasal katihm

Se¢im kavrami ve kurumu hakkinda bilgi sahibi olur.

Se¢im sistemleri ve tiirlerini bilir.

Siyasal katilim, katilim tiirlerini bilir.

Siyasal iletisim siireci ve aktorleri

Siyasal iletisim siirecini bilir.

Siyasal iletisim aktorlerini agiklar.

Etki arastirmalari ve siyasal iletisimi kavrar.

Siyasal pazarlama ve siyasal kampanya yonetimi

Siyasal pazarlama ve siyasal kampanyalarin gelisimini bilir.

Siyasal kampanya uygulamasi ve etki eden faktorleri bilir.

Siyasal kampanyalarda uyulmasi gereken kurallar ve hazirlik asamalarini
bilir.

Diinyada ve Tiirkiye'de siyasal kampanyalar

Diinyada siyasal kampanyalarin gelisimi hakkinda bilgi sahibi olacaktir.

Tiirkiye’de siyasal kampanyalarin gelisimini 6grenecektir.

Siyasal kampanyalarda kullamlan ikna stratejileri

Ikna kavramini tanimlayabilecektir.

Siyasal kampanyalarda kullanilabilecek stratejileri 6grenebilecektir.

Siyasal kampanyalarda kullamlan yontem ve teknikler

Siyasal kampanyalarda kullanilan iletigim tiirlerini 6grenecektir.

Siyasal kampanyalarda kullanilan iletisim yontem ve tekniklerini
bilecektir.

Siyasal iletisimde kullanilan araclarin gelisimi ve 6nemi hakkinda bilgi
sahibi olunacaktir.

Siyasal reklamcilik uygulamalari

Siyasal reklamcili§in ne anlama geldigi, islevleri ve tiirleri bilinecektir.

Diinyada ve Tiirkiye'de siyasal reklamciligin gelisimiyle ilgili iliskiyi
kavrayabilecektir.

Kitle iletisim araglarinin ayriminin farkinda olarak biitiin mecralardaki
siyasal reklamcilik uygulamalarini anlayip 6grenebilecektir.

Siyasal imaj
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Siyasetin kisisellesmesi kavramini tanimlayabilecektir.

Aday imajimin kavram ve dzelliklerini agiklayabilecektir.

Aday imajinin 6nemini kavrayabilecektir.

Aday imaj1 hakkinda degerlendirme yapabilecektir.

Siyasal imaj - secim miizikleri

Siyasetin kisisellesmesi kavramini tanimlayabilecektir.

Aday imajimin kavram ve dzelliklerini aciklayabilecektir.

Aday imajimin 6nemini kavrayabilecektir.

Siyasal miizigin tanimini1 yapabilecektir.

Miizigin tarihsel olarak siyasal alana nasil niifuz ettigini dgrenebilecektir.

Tiirkiye'de donemsel olarak siyasal alanda ve kampanyalarda kullanilan
secim miizikleri hakkinda bilgi sahibi olabilecektir.

Sivil toplum hareketleri, lobicilik ve kamu diplomasisi

Kamu diplomasisini agiklayabilecektir.

Sivil toplumun ve sivil toplum kuruluslarinin olusum ve gelisim siirecini
aciklayabilecektir.

Lobicilik yontem ve tekniklerini sayabilecektir.

Dijital siyaset: yeni medya ve siyasal iletisim

Web 2.0 kavramini anlayabilecektir.

Sosyal medya ve siyaset iliskisini kavrayabilecektir.

Siyasal iletisim 2.0’1n geleneksel siyasal iletisimden farklarini
siralayabilecektir.

Hafta-Tarih Ders Konular: llgili Pro.gvr.am
Yeterligi
1 ]05.10.2023 Olgu, siire¢ ve kavram olarak siyasal iletisim PY2
2 (12.10.2023 Siyasal iletisimin Onciili  olarak siyasal PY2
propaganda
3 19.10.2023 Siyasal iletisim ¢ergevesinde kamuoyu ve PY1-PY2
kamuoyu arastirmalari
4 126.10.2023 Siyasal se¢imler ve siyasal katilim PY1-PY2
5 102.11.2023 Siyasal iletisim siireci ve aktorleri PY1-PY2
6 109.11.2023 Siyasal pazarlama ve siyasal kampanya yonetimi PY1-PY2-PY6
7 116.11.2023 Diinyada ve Tiirkiye'de siyasal kampanyalar PY1-PY2
8 [23.11.2023 Siyasal kampanyalarda kullanilan ikna stratejileri PY1-PY2-PY8
25 Kasim-3 Ara Sinav
Arahk 2023
9 107.12.2023 Siyasal kampanyalarda kullanilan yontem ve| PY1-PY2-PY6-PY10
teknikler
10(14.12.2023 Siyasal reklamcilik uygulamalari PY1-PY2-PY3
11(21.12.2023 Siyasal imaj PY1-PY4-PY9
12(28.12.2023 Siyasal imaj - se¢im miizikleri PY1-PY2
13(04.01.2024 Sivil toplum hareketleri, lobicilik ve kamu PY1-PY2-PY9
diplomasisi
14111.01.2024 Dijital siyaset: yeni medya ve siyasal iletisim PY1-PY2

15-26 Ocak 2024

Doénem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar, makaleler ve derste yiiriitiilen
tartismalar esas alinarak hazirlanacak olan ¢oktan se¢meli ve/veya klasik
Degerlendirme soru formatinda bir vize ve bir final aracilifiyla yapilacaktir. Vizenin

ortalamaya katkis1 % 40 finalinki ise % 60’tir. Gegme notu 100 iizerinden
60’tr.

Ornek Sorular

1. Siyasal iletisim kavramimi tanimlayimz.

2. Siyasal iletisimin rol ve fonksiyonlar1 nelerdir?

3. Propagandanin 6zellikleri ve ayirt edici vasiflari nelerdir?
4

Bir topluluk igerisinde goriis birliginin bulunmasi haline ne ad verilir?
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5. Belli bir zamanda belli bir tartigmali sorun karsisinda, bu sorunla
ilgilenen kisiler grubuna ve gruplarina hakim olan kanaate ne ad

verilir?

Cevap Anahtar1

1. Siyasal iletisim, bir siyasal goriis ya da organin etkinlikte bulundugu
siyasal sistem igerisinde kamuoyu giivenini ve destegini saglamak -
dolayisiyla iktidar olabilmek- zaman ve konjonktiir gereklerine gore
reklam, propaganda ve halkla iligkiler tekniklerinden yaralanarak
stirekli bir bigimde gerceklestirdigi tek ve/veya ¢ift yonlil iletigim
¢abalaridir.

2. Siyasal sistem i¢in dnemli bir islevi bulundugu goriisiinden hareketle
siyasal iletisimin en temel rolii; siyasal miicadelenin konusu
olabilecek her tiirlii temayr biinyesine katip siyasal tartismanin ige
kapanmasini 6nlemek olarak belirtilebilir. Boylelikle siyasal iletisim,
kapal1 bir siyasal sistem yerine agik bir sistemin devamliligina katki
sunmus olur. Siyasal iletisimin istlendigi bu temel rolii yerine
getirebilmesi igin de {ic 6nemli fonksiyonu yerine getirmektedir.
Bunlardan ilki, ortaya ¢ikan yeni tartisma konulari, politikacilar ve bu
konuda baslica rol oynayan medyalarin tanimlanmasina yardimci
olmak; ikincisi, siirece dahil olmalarina vesile oldugu yeni konu,
politikact ve medyalarla ilgili olarak bir tiir mesruiyet saglamak;
ligiinciisii de artik ¢catisma konusu olmaktan ¢ikan veya iizerinde belli
bir uzlasma olusmus olan temalarin giindemden diismesini
kolaylastirmaktadir.

3. Propagandayla ilgili yapilmig olan tamimlamalardan hareketle bu
kavramin belli basli 6zelliklerini ayirt edici yonlerini belirlemek
miimkiindiir.

e Bilingli ve Maksatl Bir Faaliyet Olmasi

e  Planli Bir Girigsim Olmast

e Toplulugu Hedef Almasi

e Tek Elden ve Merkezi Bir Sekilde Yonetilmesi

e Tek Yonlii Bir iletisime Dayanmasi

e Kitle Iletisim Araglarindan Yararlanmasi

5

Kaynak Kitap/lar

S R iyasal Iletisim, Raci Tascioglu (Ed.) Atatiir
Siyasal Il Raci T lu (Ed.) Atatiirk
\ Universitesi A¢ikodgretim Fakiiltesi Yayini (2019)
i - Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1. ve 14.

Siyass betm

i | 118
ifi | ifi | i

B

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

-Tokgdz, Oya (2020). Siyasal iletisimi anlamak. Istanbul: Imge Kitabevi.

-Aziz, Aysel (2011). Siyasal iletisim. Istanbul: Nobel Yaym Dagitim,

95




HiT 253 Davranis Bilimleri

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Dr. Pakize Kazanci

Oda Numarasi

208

Ofis Saatleri

Persembe 13:15-17:00

E-posta

pakize.kazanci@gop.edu.tr

Ders Zamam

Sal1 09:15 - 12:00

Derslik

120

Dersin Amaci

Davranig Bilimleri dersi ile 6grencilerin “davranis”in altinda yatan
biyolojik, psikolojik, sosyolojik, ekonomik, politik nedenleri analiz ederek
insan davranigini tahlil edebilme ve davramis degisikligi yaratabilme
becerisi kazanmalar1 amag¢lanmaktadir.

Konu ve Tlgili
Kazammlar

Davranis bilimleri iizerine

Davranis kavramini 6grenir.

Davranis bilimlerini olusturan bilimleri dgrenir.

Davranig bilimleri tarihgesini bilir.

Kiiltiir

Kiiltiir, alt kiiltiir kavramlarim 6grenir.

Temel kiiltiirel degerleri bilir.

Temel kiiltiirel 6geler ve davranig iliskisini bilir.

Toplumsallasma

Rol, statii kavramlarini 6grenir.

Toplumsallagma aracilart hakkinda fikir edinir.

Kisilik

Kisilik kavramina dair farkli kuramlari bilir.

Kisinin gegirdigi psikososyal evreleri dgrenir.

Sosyal etki ve uyma |

Etki tizerindeki ortamsal faktorleri kavrar.

Etki tizerindeki kisisel faktorleri bilir.

Etki iizerindeki kiiltiirel faktorleri 6grenir.

Sosyal etki ve uyma Il

Uyma davranigini 6grenir.

Itaat ve uyma arasindaki farki kavrar.

Gegmiste gerceklestirilmis uyma ile ilgili deneylerden haberdar olur.

Gruplar

Grup kavramini bilir.

Grup tiirlerini bilir.

Insanin gruplara katilma motivasyonlarmi dgrenir.

Grubun birey, bireyin grup iizerindeki etkilerini 6grenir.

Liderlik kavramini agiklar.

Statii ve rol, liyakat, kidem kavramlarini bilir.

Ogrenme

Ogrenme kavramim bilir.

Ogrenmeye iligkin kuramlari 6grenir.

Ogrenmeyi etkileyen faktérleri dgrenir.

Ogrenme stillerini bilir.

Tletisim ve empati: sosyal bir beceri olarak empati

Tletisim kavramni bilir.

Empati kavramini kavrar.

Temel iletisim becerilerini agiklar.

Gelismis iletisim becerilerini agiklar.

Engellenme, ¢atisma ve savunma mekanizmalari

Savunma mekanizmalarimin neler oldugunu bilir.

Savunma mekanizmalarinin nasil ortaya ¢iktigini bilir.
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Motivasyon

Motivasyon kavramim agiklar.

Motivasyon ve kisilik arasindaki baglantilar

Motivasyonun énemini bilir.

Duygular

Kisiye ait temel duygular bilir.

Duygunun islevlerini bilir.

Yasa gore duygularin gelisimini dgrenir.

Toplumsal cinsiyet

Toplumsal cinsiyet kavramini bilir.

Toplumun kadina yiikledigi rolleri bilir.

Toplumun erkege yiikledigi rolleri bilir.

Pozitif ayrimcilik kavramini dgrenir.

Stres ve catisma

Stres ve gatisma hakkinda bilgi sahibi olur.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.g'r.am
Yeterligi
1 ]03.10.2023 Davranig bilimlerine giris PY3-PY9-PY7
2 |10.10.2023 Kiiltiir PY3-PY9-PY7
3 ]17.10.2023 Toplumsallagsma PY3-PY9-PY7
4 124.10.2023 Kisilik PY3-PY9-PY7
5 [31.10.2023 Sosyal etki ve uyma | PY3-PY9-PY7
6 07.11.2023 Sosyal etki ve uyma Il PY3-PY9-PY7
7 114.11.2023 Gruplar PY3-PY9-PY7
8 121.11.2023 Ogrenme PY3-PY9-PY7
25 Kasim-3 Ara Sinav
Arahik 2023
9 |05.12.2023 Tletisim ve empati: sosyal bir beceri olarak empati PY2-PY10-PY8

10]12.12.2023

Engellenme, catisma ve savunma mekanizmalari PY2-PT4-PY11

11]19.12.2023

Motivasyon PY2-PT4-PY11

12126.12.2023

Duygular PY11

13]02.01.2024

Toplumsal cinsiyet PY2-PY4

14109.01.2024

Stres ve gatigma PY2-PY11

15-26 Ocak 2024

Doénem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Bu dersin degerlendirilmesi, kaynak kitaplar ve 6gretim gorevlisinin ders
o . notlar1 esas alinarak hazirlanacak bir vize ve bir final araciligiyla
Degerlendirme

yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 %40 finalinki ise %60’tir.
Geg¢me notu 100 {izerinden 60°tir.

Ornek Sorular

1- Bir organizmada yer alan ve organizma tarafindan yapilan her turlu
eyleme ..o, denir.

2-Max Scheler’e gore kisilikli insanin 4 6zelligini yaziniz.

3-Uyma ve itaat nedir?

4-Insanlar gruplara neden katilir?

Cevap Anahtari

1-Davranis, (Bu soru 5 puandir)

2- Gii¢ld, tutarli, sorumlu, bagimsiz (Bu soru 20 puandir. Her madde 5
puandir.)

3-Uyma kisinin goniilli olarak ya da zorla toplumca kendine dayatilan
davranislar1 gerceklestirmesidir. itaat ise kisinin bir otorite figiiriiniin
sOylem ve isteklerine beklentilerine uymasidir. (Bu soru 20 puandir. Her
bir tanim 10 puan olarak degerlendirilecektir.)

4-Benzerlerine yakin olma istegi, iliski, etkilesim kurma istegi, ortak
amaci gerceklestirme istegi, sosyal kimlik kazanma istegi, giivenlik, gii¢
istegi, hayata anlam kazandirma, statii elde etme istegi (Bu soru 25
puandir. Her bir madde i¢in 3 puan, tamamini yazan ise 25 puan alacaktir.)
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Davranig Bilimleri, Mehmet Zencirkiran, Dora
DRANI yayinevi (2017)
BII,I._I\[ILERI_ 1,2,3,4,5.6.7.8,10,14 boliimler — 1-187, 243-278,

Kaynak Kitap/lar G| 377-406 sayfalar.

Dogan Cl'icelolu, Yeniden insana- Davranig Bilimleri ve Orgiitsgl
Davranig-Yard.Do¢.Dr.Aydin YILMAZER-Ogr.Gor.Cemal EROGLU

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

98



HIT 257 Glzel Sanatlar

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Arzu Sénmez

Oda Numarasi

202

Ofis Saatleri

Carsamba 13:15-17:00

E-posta

arzu.sonmez@agop.edu.tr

Ders Zamam

Pazartesi 15:00 — 17:00

Derslik

120

Dersin Amaci

Giizel sanatlara yonelik bilgi aktarnmi  ve estetik bakis agisi
kazandirmaktir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Sanata yonelik tammlamalar

Sanatin ve sanat¢inin ne anlama geldigini bilir.

Gilizel Sanatlarin tanimin yapabilir.

Estetigin tanimim yapabilir.

Tasarimin ve stilin tantmin1 yapabilir.

Giizel sanatlarin simflandirilmasi

Plastik sanat dallarin bilir.

Fonetik sanat dallarim bilir.

Dramatik sanat dallarini bilir.

isitsel (fonetik) sanatlar

Edebiyatin sanata yansimalarini kavrar.

Miizigin sanata yansimalarini kavrar.

Dramatik (ritmik) sanatlar

Sanatin tiyatroya yansimalarini bilir.

Pandomim sanatinin ne oldugunu bilir.

Opera ve dansin hangi sanat dalina girdigini bilir.

Sanata yardimeci bilim dallari

Arkeoloji, filoloji ve epigrafinin ne oldugunu bilir.

Niimizmatik palegrafi kronolojinin ne oldugunu bilir.

Cografya, tarih, felsefe, psikoloji ve sosyolojinin sanata nasil yardimci
olduklarini kavrar.

Sanatin dogusu

Sanatin nasil, nerede, ortaya ¢iktigini bilir.

Sanatin hangi zamanda ve hangi sartlarda ortaya c¢iktigini bilir.

Tiirkiye’de giizel sanatlarin gelisimi

Tiirkiye’de giizel sanatlart ne zaman kuruldugunu bilir.

Tiirkiye’de giizel sanatlar1 kim tarafindan kuruldugunu bilir.

Gorsel sanat ve alt dallar:

Natiirmort, portre, nii ve figiiratif resmin ne oldugunu bilir.

Hat tezhip minyatiir grafiti sanatinin ne oldugunu bilir.

Heykel ve grafik sanati ve alt dallar1

Heykel sanatinin gelisimi hakkinda bilgi edinir.

Rolyefin ne oldugun bilir.

Animasyon ve illiistrasyonun ne oldugunu bilir.

Sanat akimlari

Sanat akimlarinin nasil, ne zaman ve nerelerde ortaya ¢iktigini bilir.

Klasizmin realizmin, empresyonizmin ve ekspresyonizmin ne oldugunu
bilir.

Siirrealizmin, ekspresyonizmin, sembolizmin ve soyut sanatin ne
oldugunu bilir.

Modern sanatlar

Modern sanatlarin nasil, ne zaman, nerelerde ortaya c¢iktigini bilir.

Fovizm kiibizmin ve Dadaizmin ne oldugunu bilir.

Soyut ekspresyonizmin, Siirrealizmin ne oldugunu bilir.
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Cagdas sanatlar

Cagdas sanatlarin nasil, ne zaman, nerelerde ortaya ¢iktigini bilir.

Pop-art, op-art sanatinin ne oldugunu bilir.

Minimalizmin ve kavramsal sanatin ne oldugunu bilir.

Osmanhda sanat

Osmanlida sanatin ne zaman, nerede ve nasil ortaya ¢iktigini bilir.

Osmanli donemindeki Tiirk ressamlar bilir.

19.yiizy1l sonrasi sanat akimlari

Sanat akimlarimn ¢ikis nedenlerini bilir.

Sanat akimlarimin hangileri oldugunu bilir.

Akimlarin 6ncii sanat¢ilarini ve eserlerini bilir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.g'r.am
Yeterligi

1 |05.10.2023 Sanata yonelik tanimlamalar PY1
2 ]12.10.2023 Giizel sanatlarin siniflandirilmasi PY1
3 119.10.2023 Isitsel (fonetik) sanatlar PY1
4 126.10.2023 Dramatik (ritmik) sanatlar PY1
5 102.11.2023 Sanata yardimci bilim dallari PY1
6 ]09.11.2023 Sanatin dogusu PY1
7 116.11.2023 Tiirkiye’de giizel sanatlarin gelisimi PY1
8 [23.11.2023 Gorsel sanat ve alt dallar PY1

25 Kasim-3 Ara Sinav

Aralik 2023
9 107.12.2023 Heykel ve grafik sanati ve alt dallar PY1
10(14.12.2023 Sanat akimlari PY1
11(21.12.2023 Modern sanatlar PY1
12|28.12.2023 Cagdas sanatlar PY1
13(04.01.2024 Osmanlida sanat PY1
14111.01.2024 19.yiizy1l sonrasi sanat akimlari PY1

15-26 Ocak 2024

Doénem Sonu Sinavi

29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Bu dersin degerlendirmesi klasik yazili yoklama olarak bir vize ve bir final
Degerlendirme olacak sekilde yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkist % 40, finalin ise

%60’ tir. Gegme notu 100 iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1. Giizel sanatlar1 tanimlayiniz?
2. Grafik sanati alt dallarinm1 yazimz?
3) Fonetik sanat nedir?

Cevap Anahtari

1) Duygu ve diistinceleri ¢izgi boya, hacim ya da ses gibi anlatim
araclartyla baskalarma hissettirebilmektir

2) Karikatiir, illiistrasyon, animasyon, ¢izgi film, amblem, logo.

3) Malzemesi dildir, sestir. Sanat¢1 bu malzemeyi kullanir, bundan yeni bir
sey yaratir; muizik, siir, edebiyat, tiyatro, opera, dans.

Kaynak Kitap/lar

Adnan Turani -
e Sezer TANSUG, Cagdas Tiirk Sanati, Adnan
lz H%Xé ! TURANI Diinya Sanat Tarihi
J y

: ; 4 Kaynak Kitap Cagdas Tiirk Sanat1 Sezer Tansug
[ARIHI Remzi Kitabevi-1999

Diinya sanat Tarihi Adnan Turani-Remzi kitabevi
1999 1.2.3.4.5.6.7.8 12.13.14.boltimler

Remzi Kitabevi

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma L.istesi

Cagdas sanatlar dergisi, Ders notlari.
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HiT 259 Diksiyon

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Dr. Pakize Kazanci

Oda Numarasi

208

Ofis Saatleri

Persembe 13:15-17:00

E-posta

pakize.kazanci@gop.edu.tr

Ders Zamam

Carsamba 09:15 — 12:00

Derslik

120

Dersin Amaci

Bu dersin amaci, Tiirkgeyi giizel kullanma, fonetik diksiyon kavramlarinin
actlimin etkili bir sekilde aktarmak ve kisinin hitabetini giiclendirmektir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Nefes egzersizleri 1

Nefes egzersizleri yaparak dogru nefes almayi 6grenir.

Nefes egzersizleri ile diyaframi kullanabilir.

Nefes egzersizleri 2

Dogru nefes sayesinde dogru sesler cikarabilir.

Dil, dudak, cene egzersizleri

Dil egzersizleri sayesinde dili daha esnek kullanabilir

Cene egzersizleri sayesinde ¢eneyi daha etkili kullanabilir.

Harflerin dogru telaffuz edilmesine katki saglamis olur.

Ses organlar1 tamtinm ve egzersizleri

Ses organlarmi tanir.

Soluk alma ve soluk verme egzersizleri yaparak dogru nefes alir.

Nefes gelistirme egzersizleri yaparak dogru sesleri ¢ikarabilir.

Alfabede yer alan harflerin telaffuzu 1

Alfabede yer alan harfleri dogru telaffuz edebilir.

Harfleri dogru bogulmayabilir.

Harflerin hece i¢inde uzun ya da kisa telaffuzlarini bilir.

Alfabede yer alan harflerin telaffuzu 2

Unlii ve iinsiiz harflerin dogru sdylenislerini bilir.

Alfabede yer alan harfleri dogru telaffuz edebilir.

Tekerleme calismasi, 6rnek metin iizerinde telaffuz ¢calismasi 1

Tekerleme ¢alismalariyla telaffuz hatalarim giderebilir.

Ormek metin ¢alismasi iizerinde edindigi teorik bilgileri uygulayabilir.

Tekerleme calismasi, 6rnek metin iizerinde telaffuz calismasi 2

Tekerleme ¢alismalariyla telaffuz hatalarim giderebilir.

Halkla iligkilerin temel ilkelerini 6grenir.

Telaffuzla ilgili hatalarmi diizeltebilir.

Teorik bilgi ile pratigi birlestirebilir.

Galat-1 meshurlarin ve yanhs telaffuz edilen kelimelerin incelenmesi

Dogru bilinen yanlis kullanimlari 6grenir.

Yaygin yanlis kullanilan deyimlerin dogru kullanimlarini 6grenir.

Yanlis telaffuz edilen kelimelerin dogru kullanimlarini 6grenir.

Yanlis telaffuz edilen kelimelerin dogru kullanimlarini 6grenir.

Ses kusurlar1 ve ¢oziimleri

Ses kusurlari ve ¢ozlimlerini dgrenir.

Ses kuvvetsizligini ortadan kaldirabilir.

Ses titrekligini ortadan kaldirabilir.

Vurgu ve durak ile ilgili calisgmalar

Vurgu nedir 6grenir.

Konusmada monotonlugun oniine gecebilir.

Daha giiclii bir hitabete sahip olur.

Tonlama ve ile ilgili calismalar

Tonlama nedir bilir.

Tonlama ¢aligmalartyla daha etkili konusabilir.
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Konusmada duygu ve anlatimu giiclendirebilir.

Ornek metin calismalar: 1

Ornek diyalog metinleri sayesinde akic1 konusabilir.

Konugmada duygu ve anlatimi giiclendirebilir.

Ornek metin calismalari 2

Teorik bilgiyi pratige dokebilir.

Teorik bilgiler 1s181nda telaffuz hatalarini tespit edebilir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.gj'.am
Yeterligi
1 [04.10.2023 Nefes egzersizleri 1 PY4
2 [11.10.2023 Nefes egzersizleri 2 PY4
3 [18.10.2023 Dil, dudak, ¢ene egzersizleri PY4
4 125.10.2023 Ses organlari tanitimi ve egzersizleri PY4
5 |01.11.2023 Alfabede yer alan harflerin telaffuzu 1 PY4
6 [08.11.2023 Alfabede yer alan harflerin telaffuzu 2 PY4
7 115.11.2023 Tekerleme c¢alismasi, Ornek metin tizerinde PY4
telaffuz galigmasi 1
8 122.11.2023 Tekerleme c¢aligmasi, Ornek metin tizerinde PY4
telaffuz galismasi 2
25 Kasim-3 Ara Sinav
Aralik 2023
9 106.12.2023 Galat-1 meshurlarin incelenmesi PY4
10]13.12.2023 Ses kusurlan ve ¢oziimleri PY4
11{20.12.2023 Vurgu ile ilgili calismalar PY4
12127.12.2023 Tonlama ile ilgili ¢alismalar PY4
13]03.01.2024 Ornek metin ¢alismalari 1 PY4
14110.01.2024 Ornek metin ¢alismalar 2 PY4
15-26 Ocak 2024  |Dénem Sonu Sinavi
29 Ocak- Biitiinleme Sinavi
4 Subat 2024
Bu dersin degerlendirilmesi, kaynak kitaplar ve 6gretim gorevlisinin ders
o . notlar1 esas alinarak hazirlanacak bir vize ve bir final araciligiyla
Degerlendirme

yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 %40 finalinki ise %60’tir.
Gegme notu 100 {izerinden 60°tir.

Ornek Sorular

1)Tiirkcede genellikle siddet vurgusu hangi hecede olur?
a) Ik b) Ugiincii ¢) Son d) ikinci

2) (10 Puan)

Kalin sesleri ince seslerden ayiran nitelige ne ad verilir?
a) Yikseklik b)Siddet ¢)Tin1 d)Pes ses

3) (10 Puan)

Asagidaki kelimelerin telaffuzlarini yaziniz.

Hakem

Degil

Ayar

Aferin

Lanet Her Kelime 1 Puan

Lakap

Zarar1

Miitevazi

Asik

Bakiye

Cevap Anahtari

1-c, (10 Puan) 2-a, (10 Puan)
3- Hakem (a Kisa) Diil -Ayar (a Kisa)- Aaferin -Laanet -Lakap (a Kisa) -
Zarar1 (a Kisa) -Aasik -Bakiye (a Kisa) (20 Puan)
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NUZHET SENBAY

Soz Niizhet Senbay, S6z ve Diksiyon Sanati, Yap1 Kredi

Diksiyon Yayinlar1 (2008)
Sanati

Kaynak Kitap/lar

Dogan Ciiceloglu, Yeniden Insana- Davranis
Bilimleri ve Orgiitsel Davranis-Yard.Dog.Dr.Aydin

Yardimc1 Kaynaklar Yl LMAZER-Ogr. Gor.Cemal EROGLU

ve Okuma Listesi

103



2. Sinif Bahar Donemi Ders Planlari
HIT 204 Musteri iliskileri Yonetimi

Ogretim Uyesi

Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar

Oda Numarasi

125

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

serhat.bekar@gop.edu.tr

Ders Zamanm

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

120

Dersin Amaci

Isletmelerde Miisteri Iliskileri Yonetimi’nin calisanlar, miisteriler ve
yoneticiler agisindan anlamini, igerigini, Ozelliklerini ve Onemini
kavratmaktir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Miisteri iliskileri yonetimi kavrami, tammmi, gelisimi ve ozellikleri

Miisteri iligkileri yonetimi tanimi ve kavramini agiklayabilecektir.

Miisteri iligkileri yonetiminin hedefleri ve 6zelliklerini kavrayabilecektir.

Miisteri iligkisi yonetimine katilan taraflar ve rolleri hakkinda bilgi sahibi
olabilecektir.

Miisteri iliskileri yonetimi pazarlama karmasini bilebilecektir.

Miisteri iliskileri yonetimi bilesenleri ve modelleri

Miisteri iliskileri yonetimini olusturan bilegenler hakkinda bilgi sahibi
olabilecekitir.

Miisteri iliskilerindeki farkli sistemleri tantyabilecek ve bunlarin
katkilarini ifade edebilecektir.

MIY gelistirmede yardimci olacak modeller hakkinda bilgi sahibi
olabilecektir.

Miisteri iliskileri yonetimine gecis ve uygulama siireci

Miisteri iligkileri yonetimine gecis siirecinde yapilmasi gerekenler
hakkinda bilgi sahibi olabilecektir.

Miisteri iligkileri yonetiminin uygulama asamalarini taniyabilecektir.

Yonetici, maliyet ve gelir, verimlilik ve etkinlik gibi kavramlari
anlayabilecektir.

Miisteri iliskileri yonetimi uygulama siireclerini agiklayabilecektir.

Miisteri iligkileri yonetiminin unsurlari

Bilgi ve teknolojilerinin kapsami hakkinda bilgi sahibi olabilecektir.

Bilgi teknolojisi araglar1 ve dzelliklerini taniyabilecektir.

Orgiitsel degisimde neler yapilmasi gerektigini anlatabilecektir.

Miisterilerle iletisim ve deger yaratmak

Tletisim kanallarinin zenginliginin farkina varabilecektir.

Miisterilerle gergeklesen iletisim bigimlerini anlayabilecektir.

Deger kavramini ve miisteri degerini izah edebilecektir.

Miisteriler tarafindan yapilan deger tanimlamalarini yapabilecektir.

Miisteri kazanma, elde tutma ve miisteri yasam boyu degeri
olusturma

Isletmeler i¢in miisteri kazanmanin énemini aciklayabilecektir.

Isletmeler i¢in miisteri elde etmenin dnemini dgrenebilecektir.

Miisteri elde etme modellerini anlayabilecektir.

Isletmeler i¢in miisteri yasam boyu degeri olusturmanin gerekliligini
anlayabilecektir.

Miisteri iligkileri yonetiminde taraflarla iliskiler

MIY iliskiler agim tanimlayip aciklayabilecektir.

Tedarikgilerle iligkiler ve kapsamini bilebilecektir.

Aracilar ve isletme baglantilarini aciklayabilecektir.

Caliganlar ile iliskiler kurma ve gelistirmede yapilabilecekleri
Ogrenebilecektir.
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Miisteri iliskileri yonetiminin diger kavramlarla olan iligkisi

Toplam kalite yonetiminin MiY agisindan dnemini kavrayabilecektir.

MIiY de veri tabanlh pazarlama kullaniminin etkisini gorebilecektir.

Orgiit kiiltiiriiniin MIY uygulamalar1 agisindan arz ettigi dnemi
kavrayabilecektir.

MIiY de halkla iliskilerin sagladig1 katkiy1 segebilecektir.

Miisteri iliskileri yonetimi ve e-ticaret

Miisteri iligkileri yonetimini ve e-ticareti tanimlayabilecektir.

E-ticaret ve geleneksel ticaret arasindaki farklan ayristirabilecektir.

E-ticaretin araglarini, taraflarini, tiirlerini ve e-ticaretin avantajlarini
kavrayabilecektir.

Miisteri iligkileri yonetimi ve e-ticaret arasindaki iligkiyi
kavrayabilecektir.

Miisteri itirazlari ve sikayet yonetimi

Miisteri itirazlan ve kargilanmast ile ilgili bilgiler 6grenebilecektir.

Sikayet yonetimi kavramini bilebilecektir.

Sikayet eden miisteri dzelliklerini bilebilecektir.

Sikayet siirecini kavrayabilecektir.

MIiY’de basarisizhk nedenleri

MIiY'de basarisizlik yasanmasinda etkili olan nedenleri
aciklayabilecektir.

MIY basarisinda 6nemli etkisi olan unsurlari kavrayabilecektir.

Basarisiz ve bagarili MIY uygulamalari ve ¢dziim yollarimni
yorumlayabilecektir.

Satis yonetimi

Satis kavramini anlayabilecektir.

Satis yonetimi ve gorevlerini kavrayabilecektir.

Satis yonetim siirecini degerlendirebilecektir.

Miisteri iliskileri yonetimi sektor uygulamalari

Giincel MIY uygulamalarim 6grenebilecektir.

Hangi sektorlerde MIY uygulamalarimn nasil gergeklestirilecegini
degerlendirebilecektir.

Ornek uygulamalar ile MIY’in isletmelere saglayabilecegi rekabet
avantajlar1 hakkinda bilgi edinebilecektir.

Diinyada ve Tiirkiye’de MIY uygulamalar1 hakkinda bilgi sahibi
olabilecektir.

Miisteri iliskileri yonetiminin o6lciilmesi ve yatirimin geri doniisii
(roi)

Miisteri iligkilerinin dl¢imiinde kullanilan 6lgiimlerin kapsamini
Aciklayabilecektir.

Miisteri iliskileri 6lgtimiinde kullanilan tekniklerin 6zelliklerini
belirleyebilecektir.

Miisteri iliskileri 6lgiimiinde kullanilan teknikler anlatabilecektir.

Miisteri iligkilerinde yatirimin geri doniisiiniin (roi) hesaplanmasinda
dikkate alinmasi gereken noktalar1 kavrayabilecektir.

Hafta-Tarih Ders Konulari Tlgiti Progvr.am
Yeterligi

1 |12-16.02.2024 Miisteri iliskileri yOnetimi kavrami, tanimi, PY4
gelisimi ve 6zellikleri

2 |19-23.02.2024 Miisteri iliskileri yonetimi bilesenleri ve PY4
modelleri

3 |26-02.1-03.2024 Miisteri iliskileri yonetimine gecis ve uygulama PY4
siireci

4 |04-08.03.2024 Miisteri iligkileri yonetiminin unsurlari PY7

5 [11-15.03.2024 Miisterilerle iletisim ve deger yaratmak PY4

6 |18-22.03.2024 Miisteri kazanma, elde tutma ve miisteri yasam PY4
boyu degeri olusturma

7 125-29.03.2024 Miisteri iligkileri yonetiminde taraflarla iliskiler PY4
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8 |01-05.04.2024 Miisteri iliskileri yonetiminin diger kavramlarla PY3
olan iliskisi
13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav
9 122-26.04.2024 Miisteri iligkileri yonetimi ve e-ticaret PY7
10 [29-03.04.05.2024  |Miisteri itirazlan ve sikdyet yonetimi PY12
11 |06-10.05.2024 Miy’de basarisizlik nedenleri PY7
12 |13-17.05.2024 Satis yonetimi PY7
13 |20-24.05.2024 Miisteri iligkileri yonetimi: sektdr uygulamalar PY7
14|27-31.05.2024 Miisteri iligkileri yOnetiminin Olglilmesi  ve PY7
yatirimin geri doniisii (roi)

3-14 Haziran 2024

Donem Sonu Sinav

24-30 Haziran 2024

Biitiinleme Simmavi

Degerlendirme

Dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar, makaleler ve derste yiiriitiilen
tartismalar esas alinarak hazirlanacak olan agik ug¢lu soru formatinda bir
vize ve bir final araciligiyla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 % 40
finalinki ise % 60°tir. Gegme notu 100 iizerinden 60°tir.

Ornek Sorular

1. Misteri iliskileri yonetimi kavramini tanimlayiniz.

2. Miisteriyi elde tutmanin yararlar nelerdir agiklayiniz.

3. Miisteri itirazlarinin nedenleri nelerdir, aciklayiniz.

4. Misteri iligkileri yonetimindeki basarisizlik nedenlerini nelerdir,

aciklayimz.
5. Satis elemanlarinin satisla ilgili gérevleri nelerdir, aciklaymiz.

Cevap Anahtari

1. MIY; miisteriyi kazanmak, muhafaza etmek ve sadik hile getirmek igin
miisteri-merkezli kiiltiiriin olusturulmasi ve bunun orgiit genelinde
yiriitillmesi, olarak ifade edilebilir.

2. Isletmeler icin miisteriyi elde tutmanin yararlarn su sekilde ifade
edilebilir:
e  Miusterileri masraflarindan tasarruf etme,
e Mevcut miisteriler agisindan bir kar garantisi olursa, planlanan
harcamanin en aza indirgenmesi miimkiindiir,
e  Miisteri basina gelir diizeyi arttikca, daha fazla harcarlar,
e  Maliyetler daha uzun siirelere ve daha ¢cok miisteriye yayilabilir,
e  Var olan miisteriler, yenilerinin gelmesine sebep olabilir.

3. Miisteri itirazlarinin nedenleri su sekildedir:
e Isletmeye veya satis elemanina duyulan giivensizlik,
Zaman kisithgi,
Finansal darlik,
Ihtiyag siddetinin zay1fligi,
Miisterinin {iriin veya bilgi hakkinda diisiik bilgisi,
Etiketleme veya ambalajlamadaki eksiklikler (iriiniin fiyatinin
veya bazi niteliklerinin bulunmamast).

4, MIY’de basarisizlik nedenleri su sekilde siralanabilir:

e  MIY uygulamadan énce stratejik planlar hazirlanmamast,

e  Miisteri merkezli bakis agisimin kazanilmamasi,

e Isletmenin orgiit yapisimin  miisteri  merkezli  sekilde
orgiitlenmemesi,

e  MIY’i stratejiden ziyade teknolojik yatirim olarak gérmek,

e  MIY faaliyetlerinin dogru sekilde dlgiilmemesi,

e Miisteri yasam boyu degerini dogru belirleyememe ve dogru
miisteri portfoyii olusturamama,

e Ust yonetimin MIY uygulamalarim yeterince desteklememesi,

e s siireglerinin yeniden yapilandiriimamasi,
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e  Miisteri bilgisinin dneminin anlagilmamasi, veri tabanlari, veri
isleme ve pazarlama ¢abalar arasinda baglanti kurulamamasidir.

5. Satig elemanlarinin satisla ilgili ¢esitli goérevleri vardir: Plan - Program
Yapma, Temsil, Gézlem - Pazar Arastirmasi, Miisteriyi Ikna Etme, Sorun
Co6zme, Rapor Yazmadir.

Kaynak Kitap/lar

Sevtap UNAL (Ed.), Miisteri Iliskileri Yénetimi,
Atatiitk  Universitesi A¢ikogretim  Fakiiltesi
Yayin (2020).
Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1 ve 14.
boliimler arasi.

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma L.istesi

Satista ve Pazarlamada

MUSTERI {LISKILERI
YONETIMI (CRM)

Prof. Dr. Yavuz Odabas:

Yavuz ODABASI, Satista ve Pazarlamada
Miisteri Iliskileri Yonetimi (CRM), Aura
Kitaplar1 (2015).

Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1 ve 7.
boliimler arasi.
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HiT208 Medya Okuryazarhg

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Ozge Cepni Aktas

Oda Numarasi

202

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

Ozge.cepni@gop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

120

Dersin Amaci

Medyay1 tanimak ve medya iletilerini anlamlandirmak gergevesinde
medyanin, okuryazarlik kavramlarinin ve medya okuryazarliginin
yeniden degerlendirilmesidir.

Konu ve Tlgili
Kazammlar

Medya okuryazarhgi neden gereklidir? Medya okuryazarhginin
diinyadaki gelisimi

Medya okuryazarlig1 dersini tanir.

Medya okuryazarliginin diinyadaki gelisimini bilir.

iletisime giris

Iletisimi tanimlayabilir.

Iletisim 6gelerini siralayabilir.

Tletisim tiirlerini bilir.

Kitle iletisimi ve medya

Kitle iletisimi tanimlayabilir.

Kitle iletisim araglarina 6rnek verebilir.

Kitle iletisimin birey a¢isindan 6nemini degerlendirebilir.

Medyamin hayatimizdaki yeri

Medyay1 tanimlayabilir.

Medyanin iglevlerini siralayabilir.

Medyanin 6nemini kavrar.

Televizyon

Televizyon nedir bilir.

Televizyonun tarihsel gelisim siirecini bilir.

Televizyonun yararlarini siralayabilir.

Televizyonun zararlarini siralayabilir.

Aile- ¢ocuk ve televizyon

Televizyonun aile lizerindeki etkilerini agiklayabilir.

Televizyonun ¢ocuk tizerindeki etkilerini agiklayabilir.

Ailenin ¢cocuga dogru televizyon izleme aligkanligini nasil kazandirmasi
gerektigini bilir.

Radyo

Radyo nedir tanimlayabilir.

Radyonun tarihsel gelisim siirecini agiklayabilir.

Radyoyu teknik agidan tanimlayabilir.

Gazete

Gazete nedir bilir.

Tarihsel siirecte gazetenin gelisimini agiklayabilir.

Gazete haber 6rneklerini analiz eder.

Internet (sanal diinya)

Internet nedir bilir.

Internetin tarihsel siirecini aciklayabilir.

Internetin yaralarim sayabilir.

Internetin zararlarim sayabilir.

Internetin birey ve toplum i¢in dneminden bahseder.

Sosyal medya ve birey

Sosyal medya nedir bilir.

Sosyal medyanin birey ve toplum i¢in neminden bahseder.
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Sosyal medyanin etkilerini agiklayabilir.

Medyada dil farklihig:

Medyada dil kullaniminin nasil oldugunu bilir.

Medyanin dil kullanim drneklerini analiz eder.

Medyada dogru Tiirk¢e kullanimi igin nelere dikkat edilmesi gerektigini
bilir.

Gorsel izleme ve yorumlama 1

Soyleyis bozukluklari érnekleri verebilir.

Medyada sdyleyis bozukluklarini analiz edebilir.

Gorsel izleme ve yorumlama 2

Medyada yapilan yazim yanliglarini 6rneklerini inceler.

Deyim ve atasozlerin dogru kullanimini bilir.

Medyada anlatim bozukluklarina érnek verebilir.

Genel donem degerlendirmesi/tekrar

Ders kapsaminda igledigimiz konulari agiklayabilir.

Ders kapsaminda islenen konularla ilgili 6rnekler verebilir.

Hafta-Tarih Ders Konulari Tlgili Pro.gf.am
Yeterligi
1 |12-16.02.2024 Medya okuryazarligi neden gereklidir? Medya
okuryazarliginin diinyadaki gelisimi
2 ]19-23.02.2024 Iletisime giris PY1
3 [26-02.1-03.2024 Kitle iletisimi ve medya PY13
4 104-08.03.2024 Medyanin hayatimizdaki yeri PY1
5 [11-15.03.2024 Televizyon PY?2
6 [18-22.03.2024 Aile- cocuk ve televizyon PY1
7 [25-29.03.2024 Radyo PY1
8 [01-05.04.2024 Gazete PY1
13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav

9 [22-26.04.2024 Internet (sanal diinya) PY1
10 [29-03.04.05.2024  |Sosyal medya ve birey PY3-PY4-PY15
11]06-10.05.2024 Medyada dil farklilig1 PY3-PY4-PY15
12(13-17.05.2024 Gorsel izleme ve yorumlama 1 PY1
13]20-24.05.2024 Gorsel izleme ve yorumlama 2 PY1
14 |27-31.05.2024 Genel donem degerlendirmesi/tekrar PY1

3-14 Haziran 2024

Doénem Sonu Sinav

24-30 Haziran 2024

Biitiinleme Sinavi

Degerlendirme

Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen tartigmalar
esas almarak hazirlanacak olan ¢oktan segmeli bir vize ve bir final
aracilityla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 % 40 finalinki ise %
60’tir. Gegme notu 100 tizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1.Asagidakilerden hangisi medya araglarini asirt kullanan bir ailenin
yasayacag1 sorunlardan biri degildir?

a) Aile bireyleri arasindaki iligkiler zayiflar

b) Birey, aile i¢erisinde yalnizlasmaya basglar

¢) Sevgi ve paylasma duygulari azalir

d) Aile bireyleri arasinda empati kurma becerileri gelisir

2)Asagidaki medya araglarindan hangisi glinlimiizde digerlerinden daha
az kullamlmaktadir?

a)internet b) Akilli telefon c) Televizyon

d) Gazete

3) (D)-(Y) Cok fazla t.v seyretmek ve bilgisayar oyunu oynamak saglik
problemlerine yol acabilir.

Cevap Anahtari

1)D
2)D
3)D
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MEDYS
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Kaynak Kitap/lar
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{LKOGRETIM MEDYA OKURYAZARLIGI DERSI OGRETMEN EL
KITABI, T.C. RADYO VE TELEVIZYON USTKURULU
ANKARA-2007

KARACAN
ARMAGANI

=

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma L.istesi

Yeni Medyada

0 - Rt
Ao Spiey COCUK ve ILETISIM
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HiT210 Sunum Teknikleri

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Dr. Pakize Kazanci

Oda Numarasi

208

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

pakize.kazanci@gop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

120

Dersin Amaci

Ders 6grencinin sunum hazirlama i¢in gereken bilgiyi edinmesini ve
sunum yapabilme yetenegini kazandirmayi amaglar. Cesitli teknikler
kullanarak sunum hazirlamay1, hitap yeteneklerini gelistirmeyi, heyecan
kontroliinii, kendi beden dilini tanimay1 6grenerek etkili sunum yapma
becerisi ve deneyimi edindirmeyi amaglar.

Konu ve Tlgili
Kazammlar

Sunum tamimlari, amag ve hedefler

Sunum kavramin tanimlar.

Etkili sunum kavramini 6grenir.

Sunum yapmanin gerekgelerini bilir.

Sunus kaygisi ve kaygiyla basa ¢ikma

Stres kaygi kavramlarini bilir.

Kaygi ile miicadele yollarini 6grenir.

Sunum korkusunu yenmek i¢in yapilabilecekleri dgrenir.

Sunusun bilesenleri

Sunumda 6nemli olan faktorleri bilir.

Yapacag hazirlikta sunum bilesenlerini géz 6niinde bulundurur.

Sunusun amaclari

Sunumun yapilis nedenlerini kavrar.

Etkili bir sunumun 6zelliklerini 6grenir.

Sunum tiirleri

Satis i¢in sunumu bilir.

Egitim amacli sunumu bilir.

Ikna edici sunumu bilir.

Dinleyiciler

Dinleyicini roliinii kavrar.

Dinleyicinin ihtiyaglarini 6grenir.

Sunusu hazirlama

Sunumun yer ve zamanlamasi konusunu kavrar.

Sunuma yardimc1 materyalleri tanir.

Veri toplama, metni hazirlama, prova yapma hakkinda bilgi edinir.

Sunum metni hazirlama

Kronolojik/zamansal siraya uymayi 6grenir.

Neden sonug iliskisine dikkat eder.

Giris, kilit gelisme, sonug kuralli metin yazmay1 6grenir.

Sunusta sesin dogru ve etkili kullamimi

Ses ve sesin Ozelliklerini bilir.

Sesle ilgili egzersiz yapar.

Sunumda sézsiiz iletisim, beden dili kullanimi

G0z ve bas hareketleri, beden duruguna dikkat eder.

Yiiz ifadeleri, mesafe, temas 6nemli noktalari bilir.

Beden dilinin anlamlarini 6grenir.

Sunumda soru sorma ve cevap verme

Acik uclu kapali uglu sorulan ve sorma amaglarint 6grenir.

Nasil yanit verilmesi gerektigini bilir.

Konusmactya sorulacak soru tiirlerini ve amaglarini 6grenir.

Sunumun kapanisi, konusmacinin bitis konusmasi
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Ozetleme nasil yapilir §grenir.

Kapanista yapilan hatalari bilir.

Sunumun basarisim1 6l¢cme ve degerlendirme

Sunusun basarisini degerlendirme kriterlerini bilir.

Ornek sunumlarin incelenmesi

Sunumu basgariya gotiirecek unsurlari 6rnek sunumlar {izerinden
degerlendirir.

Hafta-Tarih Ders Konular1 Tlgili Pro.gj‘.am
Yeterligi
1 |12-16.02.2024 Sunum tanimlari, amag ve hedefler PY3-PY10
2 |19-23.02.2024 Sunus kaygisi ve kaygiyla basa ¢cikma PY3-PY10
3 [26-02.1-03.2024 Sunusun bilesenleri PY3-PY10
4 104-08.03.2024 Sunusun amaglari PY3-PY10
5 ]11-15.03.2024 Sunum tiirleri PY3-PY10
6 [18-22.03.2024 Dinleyiciler PY3-PY10
7 125-29.03.2024 Sunusu hazirlama PY3-PY10
8 101-05.04.2024 Sunum metni hazirlama PY3-PY10
13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav
9 122-26.04.2024 Sunusta sesin dogru ve etkili kullanimi PY3-PY10
10(29-03.04.05.2024 Sunumda s6zsiiz iletisim, beden dili kullanim1 PY3-PY10
11]06-10.05.2024 Sunumda soru sorma ve cevap verme PY3-PY10
12]13-17.05.2024 Sunumun  kapanisi, konusmacinin  bitis PY3-PY10
konusmasi
13]20-24.05.2024 Sunumun basarisini 6lgme ve degerlendirme PY3-PY10
14127-31.05.2024 Ornek sunumlarm incelenmesi PY3-PY10
3-14 Haziran 2024 |Dénem Sonu Sinavi
24-30 Haziran 2024 |Biitiinleme Sinavi
Bu dersin degerlendirilmesi, kaynak kitaplar ve 6gretim gorevlisinin ders
o . notlar1 esas alinarak hazirlanacak bir vize ve bir final araciligiyla
Degerlendirme

yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 %40 finalinki ise %60’tir. Gegme
notu 100 iizerinden 60°tir.

Ornek Sorular

1-Sunumun bilesenleri nelerdir?
2-Sunum neden yapilir?

3-Yazili metnin boliimleri nelerdir?
4-S6zsiiz mesajlar hangi yollarla verilir?
5-So6zsiiz iletisimin dnemi nedir?

Cevap Anahtari

1. Ne tiir sunus yaparsak yapalim, genel olarak bir sunus
etkinliginde yedi unsur 6n plana ¢ikmaktadir. Bunlar; konusmaci,
mesaj veya ileti, kanal, dinleyici veya katilimci, geribildirim,
giriiltii ve baglam veya durum olarak siralanabilir (Bu soru 25
puandir. Her madde 3 puan tamamini yazan 25 puan alacaktir.)

2. Bilgilendirmek- ikna etmek, Etkilemek- Egitmek, Yetistirmek-
Miisteri edinmek, Satis yapmak- Eglendirmek (Bu soru 20
puandir. Her madde 4 puan tamamini yazan 20 puan alacaktir.)

3. Giris, kilit disiince, gelisme, sonug ya da kapanmig (Bu soru 20
puandir. Her madde 5 puan tamamim yazan 20 puan alacaktir.)

4. Sozsiiz mesajlar jestler, goz ve bas hareketleri, beden durusu, yiiz
ifadeleri, mesafe, temas gibi beden dili 6geleriyle ifade edilir (Bu
soru 25 puandir. Her bir yol 4 puan tamamini yazan 25 puan
alacaktir)

5.  Bumesajlar, diismanlik, sikinti, giiven, saldirganlik, hoglanma ve
benzeri gergek duygu ve tavirlari yansitmak konusunda, sdylenen
kelimelerden ¢ok daha 6nemli rol oynarlar. S6ze dokiilmeyen bu
mesajlar, 6zellikle diger insanlar iizerinde yaratilan ilk izlenim
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sirasinda son derece 6nemlidir. Bir aragtirmaya gore kisiler arasi
iletisimde sozciikler %10, ses tonu %30, Beden dili ise %60
etkilidirr Bu durum bize so0zsiiz iletisim yOntemlerini
kullanmanin iletisimin kalitesi ve bagarist agisindan ne kadar
onemli oldugunu hatirlatmaktadir (Bu soru 25 puandir.
Ogrencinin 6zgiir ifadesi desteklendiginden kendi ciimleleri ile
yazacaklart ayni1 anlama gelen tiim cevaplar kabul edilecektir.)

Kaynak Kitap/lar

S6z ve diksiyon sanati, Niizhet SENBAY,2009,
Yap1 Kredi yayinlari

NUZHET SENBAY

Soz

D‘Eksiyon 1-140 Sayfalar
Sanati

Etkili sunum teknikleri, Aysen Temel Eginli, Demet Giiriiz, Detay
Yayncilik, 2010.

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

1-Sunum teknikleri ders notlari, Ogr. Gor. Fikret CEYLAN.2016
1-36 sayfalar
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HiT230 Uygarlik Tarihi

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Fevzi Yahsi

Oda Numarasi

225

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

fevzi.yahsi@qgop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

120

Dersin Amaci

Sosyal ve kiiltiirel gelismelere bagh olarak degisen toplumsal yapinin
tarihsel gelisimini, medeniyetler tarihi ¢ercevesinde aktarmaktir.

Konu ve Tlgili
Kazammlar

Eski mezopotamya tarihi

Mezopotamya medeniyetleri hakkinda genel bilgi sahibi olur.

Siimer imparatorlugu ekonomik, dinsel ve sosyal yasamini agiklayabilir.

Akadlar ve Babiller ekonomik, dinsel ve sosyal yasamini agiklayabilir.

Eski mezopotamya uygarhgi

Donemin hukuki yapisi hakkinda bilgi sahibi olur.

Donemin dini yapisi hakkinda bilgi sahibi olur.

Ddénemin bilimi, sanati, yazisi hakkinda bilgi sahibi olur.

Eski mezopotamya devlet yonetimi

Eski Misir tarihi ve uygarlig

Misir uygarliginin bilimsel katkilarini agiklayabilir.

Misir uygarliginin dinsel geleneklerini agiklayabilir.

Eski Masir tarihi ve uygarhgi

Misir tarihini genel hatlariyla agiklayabilir.

Donemin bilimi, sanati, yazist hakkinda bilgi sahibi olur.

Eski Anadolu uygarlhiklar:

Hitit uygarligi devlet yonetimi ve dinsel geleneklerini agiklayabilir.

Eski Anadolu’daki sosyal ve kiiltiirel olgular1 agiklayabilir.

Eski Yunan tarihi ve uygarhgi

Minos ve Miken uygarliklan kiiltiirel yapisimi agiklayabilir.

Yunan mitolojisi ve efsaneleri hakkinda genel bilgi sahibi olur.

Eski Roma tarihi

Roma da kraliyet ve cumhuriyet dénemlerini agiklayabilir.

Roma’daki kiiltiirel yapiy1 agiklayabilir.

Roma mitolojisi ve efsaneleri hakkinda genel bilgi sahibi olur.

Eski Roma uygarhgi

Roma kentleri hakkinda bilgi sahibi olur.

Eski Roma dinleri hakkinda bilgi sahibi olur.

Ortacag Avrupa tarihi

Erken Ortagag, Asil Ortacag ve Geg Ortagag tarihi hakkinda bilgi sahibi
olur.

Ortacag Avrupa devletleri hakkinda genel bilgiye sahip olur.

Ortacag Avrupa uygarhgi

Ortacagdaki ekonomik ve sosyo kiiltiirel yapiy1 aciklayabilir.

Dogu Roma tarihi

Bizans kavrami ve siyasal diigiincesini aciklayabilir.

Dogu Roma uygarhgi

Bizans kiiltiir ve uygarhig1 hakkinda genel bilgi sahibi olur.

islam tarihi

Islam cografyasindaki ekonomik ve sosyal yasam aciklayabilir.

Islamiyet’ten énce Arabistan hakkinda bilgi sahibi olur.

Islamiyet’in dogusu hakkinda bilgi sahibi olur.

Islam medeniyeti

Emeviler donemi hakkinda bilgi sahibi olur.
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Abbasiler hakkinda bilgi sahibi olur.

Islam medeniyetinin bilimsel katkilarini agiklayabilir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Prog}'.am

Yeterligi

1 [12-16.02.2024 Eski mezopotamya tarihi PY4-PY5

2 |19-23.02.2024 Eski mezopotamya uygarligi PY4-PY5

3 [26-02.1-03.2024 Eski mezopotamya devlet yonetimi PY4-PY5

4 104-08.03.2024 Eski Misir tarihi ve uygarhigi PY5-PY8

5 |11-15.03.2024 Eski Anadolu uygarliklar PY4

6 [18-22.03.2024 Eski Yunan tarihi ve uygarligi PY4

7 [25-29.03.2024 Eski Roma tarihi PY5

8 |01-05.04.2024 Eski Roma uygarligi PY5

13-21 Nisan 2024  |Dénem Sonu Sinavi

9 122-26.04.2024 Ortagag Avrupa tarihi PY8

10(29-03.04.05.2024 Ortagag Avrupa uygarligi PY8

11 |06-10.05.2024 Dogu Roma tarihi PY6-PY8

12 |13-17.05.2024 Dogu Roma uygarlig PY4- PY5

1320-24.05.2024 Islam tarihi PY4

14 |27-31.05.2024 Islam medeniyeti PY4

3-14 Haziran 2024

Donem Sonu Sinavi

24-30 Haziran 2024

Biitiinleme Sinavi

Degerlendirme

Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen
tartismalar esas alinarak hazirlanacak olan ¢coktan se¢meli ve agik uglu
sorulardan olusan bir ara sinav ve bir yartyil sonu sinavi araciligryla
yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 %40 finalinki ise %60’t1r.
Gegme notu 100 iizerinden 60°tir.

Ornek Sorular

1. Hititlerde soylular meclizine ne ad verilir? (10 Puan)
a) Pankus
b) Bule
¢) Rubaum
d) Nam-Ra
e) Omphalos
2. Asagidakilerden hangisi Siimer sehir devletlerinden biri
degildir?
a) Ur
b) Uruk
c) Lagas
d) Babil
e) Umma
3- Tapinak-ev anlamina gelen Siimer yapit1 hangisidir ?
A) Lahit
B) Piramit
C) Mastaba
D) Ziggurat
E) Kaya Mezarlar

4- Istar Kapisi, Babil Kulesi ve Babil Asma Bahgeleri hangi kral
doneminde yapilmistir ?
A) Salmanasar
B) Nabukadnezar
C) Hammurabi
D) Urukagina
E) Nabopolassar

5- Hangisi Eski Misirlilarda kullanilan yazi tiplerinden biri degildir?
A) Hiyeratik
B) Demotik
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C) Kopt Yazist
D) Hiyeroglif
E) Civiyazisi

Cevap Anahtan 1-A  2-D 3-D 4-B 5-E
Uygarik Tarii Yazar/Editor: Taciser Sivas —Uygarlik Tarihi
2016
Sorumlu olunan béliimler: 1-14
Kaynak Kitap/lar

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

Uygarlik Tarihi / Hiiseyin Gazi Topdemir
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HIT 232 Gérinti isleme Teknikleri

Ogretim Elemam Ogr. Gor. Raif Sadig

Oda Numarasi 142

Ofis Saatleri Ders programi belirlendiginde girilecektir.
E-posta raif.sadic@gop.edu.tr, raif.sadic@gmail.com
Ders Zamam Ders programi belirlendiginde girilecektir.
Derslik LAB2

Bu ders ile 6grenciye, goriintiilerde genel diizenlemeler yapma yeterliligi

Dersin Amaci
kazandirilacaktir.

Tarayicilar ve dijital fotograf makineleri iizerinden goriintiileri
aktarma islemi

Tarayici ve fotograf makinelerini tanir.

Gorlintliyli tanimlar.

Goriintiileri sayisal ortama aktarilmasini 6grenir.

Goriintii isleme programlari

Goriintii isleme programlarini tanir.

Uygulama alanlarina gére dogru goriintii isleme programlarini belirler.

Goriintii isleme programinda arag paletleri 1

Program arayiiz kavramini bilir.

Goriintii isleme programindaki araglari ¢alisma mantigini bilir.

Cizim ve boyama araglarini gesitlendirir.

Goriintii isleme programinda arac paletleri 2

Nesneler ile araglart iligkilendirir.

Uygun arag se¢imini yapar.

Gorinti isleme programindaki araglari tanir.

Katman olusturma yontemleri 1

Katmanlar tanir.

Katman olusturmay1 6grenir.

Birden fazla katman olusturur.

Katman olusturma yontemleri 2

Konu ve Tlgili Katmanlar i¢in efekt meniisiinii 6grenirler.

Kazanimlar Katmanlari bir araya getirerek goriintii olustururlar.

Kanal olusturma

Renkleri 6grenir.

Kanallar1 tanirlar.

Yeni kanal agarlar.

Spot renk olusturur.

Filtre uygulamalar 1

Filtreleri 6grenir.

Filtre uygulamalar 2

Filtreleri goriintiiler tizerinde uygularlar.

Dekupe islemleri 1

Pentool aracini tanir.

Dekupe islemleri 2

Dekupe yapilacak nesnelerin sinirlarini tanimlar.

Dekupe islemleri 3

Dekupe islemini basari ile tamamlar.

Dekupe edilmis farkli nesneleri bir araya getirir.

Path Uygulamalari

Path ile poligonlar olusturur.

Poligonlar iizerindeki degisiklikleri diizenler.

Genel tekrar

Ders kapsamindaki uygulamalar1 gergeklestirir.
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Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Progiam
Yeterligi
1 (12-16.02.2024 Tarayicilar ve dijital fotograf —makineleri PY1-PY7
iizerinden goriintiileri aktarma islemi
2 |19-23.02.2024 Goriintii isleme programlar PY1-PY7
3 126-02.1-03.2024 Goriintii isleme programinda arag paletleri 1 PY1-PY7
4 104-08.03.2024 Goriintii isleme programinda arag paletleri 2 PY1-PY7
5 |11-15.03.2024 Katman olusturma yontemleri 1 PY1-PY7
6 [18-22.03.2024 Katman olusturma yontemleri 2 PY1-PY7
7 |25-29.03.2024 Kanal olusturma PY1-PY7
8 101-05.04.2024 Filtre uygulamalarn 1 PY1-PY7
13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav
9 122-26.04.2024 Filtre uygulamalart 2 PY1-PY7
10(29-03.04.05.2024  |Dekupe islemleri 1 PY1-PY7
11 |06-10.05.2024 Dekupe islemleri 2 PY1-PY7
1213-17.05.2024 Dekupe iglemleri 3 PY1-PY7
13]20-24.05.2024 Path uygulamalari PY1-PY7
14 127-31.05.2024 Genel tekrar PY1-PY7
3-14 Haziran 2024 |Dénem Sonu Sinavi
24-30 Haziran 2024 |Biitiinleme Sinavi
Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen tartigmalar
< . esas almarak hazirlanacak olan ¢oktan se¢meli bir vize ve bir final
Degerlendirme

araciliryla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 % 40 finalinki ise %
60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1-

Asagidakilerden hangisi goriintiiyii sayisal ortama aktarmak i¢in
kullanilan cihazdir?

A) Monitor
B) Klavye

C) Tarayici
D) Mause

E) Yazsici
Asagidakilerden tabanli isleme
programidir?

A) lllustrator

B) Flash

C) Corel Draw

D) Photoshop

E) Indesign

hangisi  pixel goriinti

Asagidakilerden hangisi photoshop programinda yeni katman
acma kisa yoludur?

Ctrl+B

Ctrl+Shift + N

Ctrl+Alt +O

Shift+Alt+G

CtrlI+A

Cevap Anahtart

Kaynak Kitap/lar

Photoshop

Photoshop CS5, Turgut Ozseven , Murathan Yayinevi
(2013)

Sorumlu Olunan Boliimler/Sayfalar; 1-417
sayfalar

CS5

" (Flash CSS Mavell)

siis e

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma L.istesi

www.adobegunlugu.com
www.photoshopmagazin.com
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HIT 238 Girisimcilik

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Ozkan Al

Oda Numarasi

206

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

ozkan.al@gop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

120

Dersin Amaci

Ogrenciler girisimcilik kiiltiiriine sahip olacaklardir. Az bir sermayeye ile
kiigiik bir isletmeyi nasil kuracaklarini 6grenir. Isletme islevlerinin kii¢iik
isletmelerde 6nemini ve etkinligini 6gretmek amaclanmaktadir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Girisimcilik kavram, ortaya cikisi ve genel bilgiler

Girisimcim ve girigsimcilik kavramini tanimlayabilir.

Kimlerin girisimci olarak ifade edilebilecegi konusunda bilgi sahibidir.

Girisimciligin ortaya ¢ikis siireci ve gelisimini agiklayabilir.

Girisimciligin 6nemi ve Tiirkiye’de girisimci olma sekilleri

Girigimciligin gelisme ve kalkinmadaki dnemini kavramistir.

Istihdam saglama ve issizligi azaltma konusundaki katkisini anlanustir.

[thalat1 azaltic1 ve ihracati artirici roliinii ifade edebilir.

Girisimci olma ve iilkemizde girisimei olma sekilleri konusunda bilgi
sahibi olmustur.

Girisimcilerin basari ve basarisizlik nedenleri

Basarili girisimcide yer alacak 6zellikleri kavramistir.

Girisimcinin basarisizlik nedenlerini ifade edebilir.

Basarisizliga neden olan sorunlarin ¢dziimiine 6neri sunabilecektir.

Risk sermayesi ve Tiirkiye’deki uygulamalari

Risk sermayesini ifade edebilir ve dzeliklerini anlatabilir.

Risk sermayesi fonlarini kimlerin olusturacagini ve risk sermayesinin
kimlere yarar saglayacagini bilir.

Risk sermayesinin uygulama siirelerini ve sona erdirilme sekillerini bilir.

Risk sermayesi sisteminin isleyisini anlamistir. Risk sermayesi uygulama
yontemlerini anlamistir.

is fikirleri iiretmenin 6nemi ve girisimcilik politikalari

Girisimei ve iilke i¢in ig fikri {iretmenin 6nemini kavramstir.

Kisisel harekat plani yapabilecek fikri donanima sahiptir.

Ulke igin girisimcilik politikalar1 olusturmanin énemini kavramistir.

Girisimcinin rekabet giiclinii artirabilecek unsurlart kesfedebilecek
donanima sahip olmustur.

Is plam hazirlama

Is fikrini tarif edebilir ve is kurma dosyasi hazirlayabilir.

Is fikrinin gerceklestirebilmek icin gerekli hususlar bilir.

Kisa orta ve uzun hedefli is planlar1 yapabilir.

Ornek is plan1 hazirlayabilir.

Girisimcilik kiiltiirii

Is yapabilme yetenegini kazandiran ve tesvik eden cevresel unsurlart
kavramistir.

Egitim dgretimin ve uygulamanin girigimcilik icin katti§1 degeri bilir.

Ozellikle kamu kurum ve kuruluslarin girisimcilik kiiltiirii olusmasina
etkisini bilmektedir.

Ozel sektor isletmelerinin ve kar amagsiz kuruluslarin girisimcilik
kiiltlirliniin olugmasina olan etkisini bilir.

Kiiciik isletmeler ve ekonomik ve sosyal sisteme katkilari

Kiigiik Isletmelerin Ekonomik sistem igerisindeki yerlerini ve rollerini
kavramistir.

Ihracata katkilarini, biiyiik isletmelerin faaliyetlerine olan destegi bilir.
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Toplam isletmeleri igerisindeki payini ve istihdama olan katkilarim

Olcebilir.

Yenilik siireci

Arastirma gelistirme (AR-GE) uygulamalart hakkinda bilgi edinir.

Inovasyon siirecinin uygulanmasini 6grenir.

Yeni mal ve hizmetin ticarilestirilmesi siirecini dgrenir.

Kiiciik isletmelerin kurulus siireci

Is kurma ile ilgili temel faktorlerin neler oldugunu bilir.

Is kurma siirecini cok yonlii ¢alismalarla adim adim yiiriitebilir.

Isletme kurulus siirecini yiiriitiirken fizibilite (yapilabilirlik)

arastirmalarini ayrintili olarak gerceklestirebilir.

Alternatif is kurma imkanlar1 arasinda karsilagtirma yaparak se¢imde

bulunabilir.

Kiiciik isletmelerde finans, iiretim, yonetim ve pazarlama stratejileri

Kiiciik isletmelerde kaynak bulma ve kullanma yollarini1 6grenmistir.

Uriin fiyatlandirma, maliyet hesaplama ve pazarlama icin dagitim

kanallar1 hakkinda fikir sahibi olmustur.

Modern finans teknikleri hakkinda fikir sahibidir.

Personel yonetimi ile ilgili yeterince bilgiye sahiptir.

Personel bulma, ise alma, alistirma ve yénetme konusunda bilgi sahibidir.

Kiigiik isletmelerin sorunlari ve ¢oziim yollari

Uretim sorunlar1 igin ¢oziim yollar1 gelistirebilir.

Pazarlama sorunlari i¢in ¢6ziim yollar1 gelistirebilir.

Yonetim ve Finansman sorunlart i¢in ¢dziim yollar1 gelistirebilir.

Girisimcilik yapilabilecek is fikirleri ve destekleyen kuruluslar

Hangi kurum ve kurulusun girisimcileri destekledigi hakkinda bilgi

sahibidir.

Desteklerin kredi veya hibe seklinde olup olmadigini bilir.

Sektorlere gore destek tiirlerini ve 6deme planlarini bilir.

Girisimcilik ve isletme kurulus ornekleri

Imalat sektorii icin isletme kurulus 6rnek sunumlari yapabilir.

Ticaret sektorii igin isletme kurulus 6rnek sunumlan yapabilir.

Hizmet sektorii igin isletme kurulus 6rnek sunumlar1 yapabilir.

Hafta-Tarih Ders Konulari Tlgiti Pro.gvr.am
Yeterligi

1 |12-16.02.2024 Girigimcilik kavrami, ortaya c¢ikisi ve genel PY4-PY5-PY7
bilgiler

2 |19-23.02.2024 Girigimciligin 6nemi ve Tirkiye’de girisimci PY4-PY5-PY7
olma sekilleri

3 |26-01.02-03.2024  |Girisimcilerin basar1 ve basarisizlik nedenleri PY4-PY5-PY7

4 |04-08.03.2024 Risk sermayesi ve Tiirkiye’deki uygulamalari PY4-PY5-PY7

5 |11-15.03.2024 Is fikirleri iiretmenin &nemi ve girisimcilik PY4-PY5-PY7
politikalari

6 |18-22.03.2024 Is plani hazirlama PY4-PY5-PY7

7 |25-29.03.2024 Girigimcilik kiiltiirii PY4-PY5-PY7

8 |01-05.04.2024 Kiigiik isletmeler ve ekonomik ve sosyal sisteme PY4-PY5-PY7
katkilart

13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav

9 |22-26.04.2024 Yenilik siireci PY4-PY5-PY7

10(29-03.04.05.2024  |Kigiik isletmelerin kurulus siireci PY4-PY5-PY7

11|06-10.05.2024 Kiigiik isletmelerde finans, iiretim, yonetim ve PY4-PY5-PY7
pazarlama stratejileri

12(13-17.05.2024 Kiigiik isletmelerin sorunlari ve ¢6ziim yollari PY4-PY5-PY7

13 {20-24.05.2024 Girisimcilik  yapilabilecek is fikirleri ve PY4-PY5-PY7
destekleyen kuruluslar

14127-31.05.2024 Girisimcilik ve isletme kurulus 6rnekleri PY4-PY5-PY7

3-14 Haziran 2024

Doénem Sonu Sinavi
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24 Haziran-

Biitiinleme Simavi

5 Temmuz 2024
Bu dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar ve derste yiiriitiilen tartismalar
esas alinarak hazirlanacak simav dncesi 6grenciye test ya da klasik sinav
Degerlendirme yapilip yapilmayacagi duyurularak bir vize ve bir final aracilifiyla

yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 %40 finalinki ise %60’tir. Gegme
notu 100 iizerinden 60°tir.

Ornek Sorular

1-Girisimci olma nedenleri icerisinde asagidakilerden hangisi yer
almaz.

a-Kar elde etme istegi b-Bagimsiz ¢alisma istegi
c-Kisisel tatmin etme istegi d-Mutsuz olma istegi

2-Girisimciligin bashca kolayliklarindan s6z edecek olursak; giinliik
yiiksek tempoda calisma, mal varhgimin risk altina ahinmasi, uzun
siire mali sikinti cekebilme gibi karsilasilabilecek bircok sorunun
bulunmasidir.

a-Dogru b-Yanlis

3-“Kii¢iik ihtimalle biiyiik kazan biiyiik ihtimallede kiiciik kayip*
mantigina gore uygulanan ve girisimci icin 6nemli bir sermaye destegi
saglayan yontem asagidakilerden hangisidir.

a-Kartel b-Centilmenlik Anlasmasi c-Trost d-Risk
sermayesi

4-Risk sermayesi fonunu olusturanlar icerisinde hangisi yer almaz.
a-Sahislar b-Sirketler c-Bankalar d-Tiiketiciler

5- Hangisi isletme biiyiikliigiinde niteliksel bir dl¢ii sayilir.
a-Sermaye miktari b-Calisan sayis1 c-Satislar miktar1 d- Pazarhik
glicii

6-Calisma siiresi isletmenin kapasitesinin belirlenmesinde 6nemli
etkenlerden birisi olup; vardiya sayisimin artirilmasi kapasite
kullammini  artirirken  tersi  durum  kapasite kullanimim
azaltmaktadir.

a-Dogru b-Yanlis

Cevap Anahtari 1-d 2-b 3-d 4d 5-d 6-a
?}5}3?.‘ \C\H{ {,K. Girisimcilik ve Kiiciik Isletme Yéneticiligi;
[ ey O i Mahmut TEKIN 5.Bask1 2006; Konya
: L 2
Kaynak Kitap/lar
GIRISIMCILIK
’ Girisimcilik; Dog¢. Dr. Mehmet MARANGOZ
Prof.Or. Nehmet MARANGOZ Beta Yaynﬂan

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi
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HIT 244 Halkla iliskilerde Kampanya Planlamasi

Ogretim Uyesi Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar
Oda Numarasi 125
Ofis Saatleri Ders programi belirlendiginde girilecektir.
E-posta serhat.bekar@gop.edu.tr
Ders Zamam Ders programi belirlendiginde girilecektir.
Derslik 120
Bu dersin amaci halkla iligkiler kampanyalari ve sponsorluk konusunda
Dersin Amaci ogrencileri bilgilendirmek ve halkla iligkiler kampanyalari ve sponsorluk

faaliyetlerini yiirlitebilme becerilerini gelistirmektir.

Halkla iliskilerin tanim ve tarihsel gelisimi

Halkla iligkiler kavramini tanimlar.

Halkla iligkilerin iglevlerini agiklar.

Halkla iligkilerin fonksiyonlarini bilir.

Halkla iliskilerin tarihsel gelisimini agiklar.

Halkla iliskilerin igletmeler agisindan 6énemini bilir.

Halkla iliskiler ve reklam iligkisini analiz eder.

Halkla iliskiler ve iliskili kavramlar

Pazarlama ve pazarlamanin amacini tanimlar.

Halkla iliskiler ve propagandayi karsilastirir.

Kisisel satis ve kigisel satigin amacini bilir.

Halkla iligkilerin temel ilke ve amaglarini bilir.

Sponsorluk kavram ve tarihsel gelisimi

Sponsorluk kavramini tanimlar.

Sponsorlugun tarihi gelisimini bilir.

Sponsorlugun iligkili oldugu alanlari bilir.

Sponsorluk cesitleri

Sponsorlugun ¢esitleri hakkinda bilgi sahibi olur.

Sponsorlugun tiiriiniin uygulamasini yapar.

Halkla iliskiler kampanya siireci

Halkla iligkiler siirecindeki kampanya ve taktikleri bilir.

Konu ve Iigili Halkla iligkiler siirecindeki asamalan bilir.

Kazanimlar :
Kampanya denemeleri 1

Halkla iligkiler kampanya siirecini kavrar.

Halkla iligkiler kampanyasinin nasil olmasi gerektigini 6grenir.

Kampanya denemeleri 2

Halkla iliskiler kampanya siirecini kavrar.

Halkla iliskiler kampanyasinin nasil olmasi gerektigini 6grenir.

Kampanya denemeleri 3

Halkla iliskiler kampanya siirecini kavrar.

Halkla iliskiler kampanyasinin nasil olmasi gerektigini 6grenir.

Kampanya denemeleri 4

Halkla iligkiler kampanya siirecini kavrar.

Halkla iligkiler kampanyasinin nasil olmasi gerektigini 6grenir.

Kampanya denemeleri 5

Halkla iligkiler kampanya siirecini kavrar.

Halkla iligkiler kampanyasinin nasil olmasi gerektigini 6grenir.

Kampanya denemeleri 6

Halkla iligkiler kampanya siirecini kavrar.

Halkla iligkiler kampanyasinin nasil olmasi gerektigini 6grenir.

Kampanya denemeleri 7

Halkla iligkiler kampanya siirecini kavrar.

Halkla iligkiler kampanyasinin nasil olmasi gerektigini 6grenir.
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Kampanya denemeleri 8

Halkla iligkiler kampanya siirecini kavrar.

Halkla iligkiler kampanyasinin nasil olmasi gerektigini 6grenir.

Kampanya denemeleri 9

Halkla iligkiler kampanya siirecini kavrar.

Halkla iligkiler kampanyasinin nasil olmasi gerektigini 6grenir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.gj‘.am
Yeterligi
1 |12-16.02.2024 Halkla iligkilerin tanimi1 ve tarihsel gelisimi PY1-PY2
2 |19-23.02.2024 Halkla iligkiler ve iligkili kavramlar PY1-PY2
3 126-02.1-03.2024 Sponsorluk kavrami ve tarihsel geligimi PY1-PY2
4 104-08.03.2024 Sponsorluk cesitleri PY1-PY2
5 |11-15.03.2024 Halkla iligkiler kampanya siireci PY1-PY2
6 |18-22.03.2024 Kampanya denemeleri 1 PY3-PY6-PY7-PY9-
PY10
7 125-29.03.2024 Kampanya denemeleri 2 PY3-PY6-PY7-PY9-
PY10
8 |01-05.04.2024 Kampanya denemeleri 3 PY3-PY6-PY7-PY9-
PY10

13-21 Nisan 2024

Ara Simav

9 [22-26.04.2024

Kampanya denemeleri 4 PY3-PY6-PY7-PY9-

10 {29-03.04.05.2024 Kampanya denemeleri 5 PYS-P\fG\f;S(FPYQ-

11 {06-10.05.2024 Kampanya denemeleri 6 PYS-PYFES\-(F}\ON-PYQ-

12 {13-17.05.2024 Kampanya denemeleri 7 PY3—P\E€:;$(7—PY9—

13 {20-24.05.2024 Kampanya denemeleri 8 PY3—PYP6\-(F1’$(7—PY9—

14 {27-31.05.2024 Kampanya denemeleri 9 PY3—PYP6\-(F1’\Z(7—PY9—
PY1

3-14 Haziran 2024

Doénem Sonu Sinavi

24-30 Haziran 2024

Biitiinleme Sinavi

Degerlendirme

Dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar, makaleler ve derste yiiriitiilen
tartismalar esas alinarak hazirlanacak olan agik ug¢lu soru formatinda bir
vize ve bir final aracilifiyla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 % 40
finalinki ise % 60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60°tir.

Ornek Sorular

1. Halkla iliskilerin islevini agiklayiniz.

2. Halkla iliskilerin toplumsal agidan amaglar nelerdir agiklayiniz.
3. SWOT analizi nedir agiklayiniz.

4. Sponsorluk kavramini tanimlayiniz.

5. Sponsorluk ve halkla iliskiler iliskisini aciklayiniz.

Cevap Anahtari

1. Halkla iliskilerin isleyisinde temel olarak iki yon vardir. [lki
halkla iligkiler temeline gore olusturulmus bir yoOnetim
felsefesinin geregi olarak, kamuoyunun tutum ve davraniglarinin
belirlenmesi, taleplerin 6grenilmesi ve bunlarin orgiit eylem
planlarina yansitilmasidir. Jfkinci olarak da orgiitiin karar ve
politikalarim  kamuoyuna  agiklayarak istenilen ydnde
degisikliklerin gerceklestirildigini gormek, oOrgiitii bir biitiin
olarak kamuoyuna anlatmak ve boylece karsilikli anlayis, iyi
niyet, onaylama ve benimsenme sonucuna ulagmaktir.

Toplumsal agidan halkla iliskilerin amaglan sdyle agiklanabilir:
Halkla iliskiler halki aydinlatmak ve onlara g¢aligmalari
benimsetmek,

v

123




YV V VVYVYV

Halkm yonetimle olan iliskilerinde islerini kolaylastirmak,
Kararlarin isabet derecesini artirmak i¢in halktan bilgi almak,
Halkta yonetime karsi olumlu davraniglar yaratmak,

Kanun ve kurallara uyulmasim saglamak i¢in bunlar hakkinda
halka aydinlatici bilgi vermek,

Halkla isbirligi saglayarak hizmetlerin daha c¢abuk ve kolay
goriilmesini saglamak,

Halkin istek, dilek, tavsiye, telkin ve sikayetlerinden yapilan
calismalarda, hazirlanan yasa, tiiziik ve diger tasarilardan
yararlanmak, aksakliklarin giderilmesi igin yapilan ¢aligmalarda
bunlar1 degerlendirmektir.

Kurumsal strateji ve konumlanma agisindan bagvurulan bir
yontem olan SWOT analizi; firma, kurum, Orgiit gibi bir
organizasyonun i¢ ve dis durumunun etraflica incelenip
degerlendirildigi bir analiz uygulamasidir. SWOT kelimesinin
acilimu ise Ingilizce olarak;
» S- Strenght (Kurumun olumlu ve giiglii olan 6zelliklerinin
belirlenmesi),
» W- Weakness (Kurumun olumsuz veya zayif olan
6zelliklerinin belirlenmesi),
» O- Opportunity (Kurumun igte ve dista sahip oldugu
firsatlar1 belirtmektedir),
» T- Threat (Kurumun etrafindaki olasi tehlike, risk ve piyasa
tehditlerini belirtmektedir.)
Kisaca SWOT analizi, i¢ ve dis durum degerlendirmesini iceren
ve yonetim acisindan su an ki konumu ve Oniinii gorebilme
acilarindan biiyiikk kolaylik saglayan stratejik bir ydnetim
uygulamasidir.
Ustiinliikler: Cevreden gelen firsatlarin degerlendirilmesi ancak
isletmelerin {istiinliiklerinin bilinmesiyle gergeklesir. Ustiinliik
bir isletmede Ozellikle basariyla uygulanan faaliyetlerdir. Bu
durum ise o isletmeyi rakiplerine gore daha etkili ve verimli hale
getirir.
Zayifliklar: Bir isletme igin zayiflik, rakiplere gore daha az
verimli veya etkili olma durumudur. Bir isletme igin zayif]
yonlerinin belirlenmesi ve bilinmesi {istiin yonlerinin bilinmesi
kadar 6nemlidir. Uzun dénemli stratejiler ve planlamalarda dogru
adimlarin atilmasinda yanlis kararlarin alinmasina yardimci
olacaktir. Bir isletme zayifliklarin1 etkili bir sekilde ortadan
kaldirarak stratejileri gelistirmek zorundadir.
Firsatlar: Bir isletmenin gelecekte yararlanacagi, kazang
saglayabilecegi ekonomik, sosyal, politik, teknolojik ve rekabetci
egilimlerdir. Toplumun her alaninda biiyiikk degisiklikler|
yasanmaktadir; bilgisayar devrimi, iletisim teknolojileri, niifus
hareketleri gibi. Bu ¢evresel egilimlere ek olarak, firsatlar ise bir
seferlik olaylar olarak isletmelerin karsisina ¢ikmaktadir. Yeni
bir yasanin yliriirlige girmesi, bir rakip tarafindan piyasaya
stirlilen yeni iiriin karari, teknolojik bir yenilik veya gelisme
igletmeleri firsatlarla karsi karstya birakabilir.
Tehditler: isletmenin amaglarin1 gerceklestirmesini zorlastiran
veya imkansiz hale getiren yeni bir durum demektir. Bir
isletmede basariy1 engelleyebilecek veya zarara sebep olabilecek
her sey, bir tehdit unsurudur. Tehditler, “ekonomik, sosyal,
teknolojik ve rekabet egilimleri olup, potansiyel olarak
isletmenin suan ki ve gelecekteki rekabet durumuna zarar verecek
olaylardir. Tehditler ise firsatlar gibi 6nceden arastirilarak ortaya
cikarilabilir. Basarili yonetimler bunu Onceden sezinleyerek
tehditleri gizli bir firsat haline doniistiirebilir.
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Bir kurulusun kurumsal pazarlama ve iletisim hedeflerine
ulagsmak amaciyla baglantili olan spor, kiiltiir-sanat, ¢evre ve
sosyal alanlar gibi gelistirilmeye ihtiya¢ duyulan alanlardaki kisi,
kurulus veya organizasyonlara maddi, malzeme, teghizat ve
baska tiirlii desteklerle yapilan tiim faaliyetlerin planlanmasi,
uygulanmasi ve kontrol edilmesi siireclerini kapsayan, taraflar
arasinda belirli bir siire boyunca karsilikli olarak birbirine fayda
saglamaya yonelik olarak yapilan bir is anlagmasi olarak
tanimlamaktadir.

Sponsorluk, belirlenen hedefleri gergeklestirmek amaciyla
sponsor ile sponsorlugu yapilan (kurum-kisi) arasinda karsilikli
olarak birbirine yarar saglayan bir anlagsmadir. Halkla iligkiler,
genel olarak “bir kurulusla hedef kitlesi (grubu) arasindaki
karsiliklr iletisimi, anlayisi, kabulii ve igbirligini olusturmaya ve
stirdiirmeye yardimci olan ayricalikli bir yonetim fonksiyonu”
seklinde tamimlandigi gibi, kurulusla hedef kitle arasindaki
iletisim yonetimi seklinde de tanimlanmaktadir. Her iki kavrami
aciklayan tanimlar degerlendirildiginde kurulus, hedef grup,
iletisim ve yonetim gibi unsurlarin dikkati ¢ektigi goriilmektedir.
Sponsorluk ve halkla iliskiler uygulamalarina bakildiginda her iki
alandaki faaliyetlerin ortak Ozellikleri oldugu goriilecektir.
Ornegin her iki faaliyet de hedef gruplarina yonelik olarak uzun
vadede (bazi faaliyetler kisa siireli olmasina ragmen) kurulus
amagclarint gerceklestirmek igin yapilmaktadir. Sponsorluk ve
halkla iliskiler faaliyetlerinin secilmesi ve segilen alanlarda
faaliyette  bulunulmasina  karar verilmesinde toplumun
ihtiyaglarinin kargilanmasi diisiincesi de yer alarak kuruluslarin
sosyal sorumluluklar1 6n plana ¢ikmaktadir. Ayrica sponsorluk
faaliyetlerinin ~ yapilmasi sirasinda da  halkla iliskiler
calismalarindan  olduk¢a  faydalanilmaktadir.  Sponsorluk
faaliyetleri sirasinda yapilan sponsorlugun 6zelligine gore bazi
etkinliklerde sergiler, basin konferanslari, cesitli odiillerin
verilmesi, seminer diizenlenmesi gibi halkla iliskiler ¢alismalar
sponsorluk faaliyetinin bir kismini olusturmaktadir.

Kaynak Kitap/lar

HAKA USKLER VEKMPAAR N yrat SEZGIN, Polat CAN, Halkla Iliskiler ve

Kuguk Otlcehll Xampanya Denemelerl

Kampanyalar, Kriter Yayinevi (2017)
Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1 ve 2.
boliimler arast

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma L.istesi

Prof. Dr. Aydemir OKAY, Sponsorluk, Der Yaymlari (2012)
Sorumlu Olunan Boliimler/Sayfalar; 1 ve 6. boliimler arasi.
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HIT 246 Tiketici Davranislari

Ogretim Elemam

Ogr. Gor. Dr. Pakize Kazanci

Oda Numarasi

208

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

pakize.kazanci@gop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

Derslik

120

Dersin Amaci

Pazarlama iletisimi elementlerini ve tiiketici davranisini anlamak,
cevaplamak ve-veya degistirmek i¢in biitiinlestirmeyi anlamalarini Pazar
boliimlemesi, hedef kitle secimi ve pozisyon olusturma stratejileri
gelistirmeyi 6grenmeleri beklenmektedir.

Konu ve Tlgili
Kazammlar

Tiiketici davramslar kavrami ve pazarlama

Tiiketici, miisteri, alici, pazarlama kavramlarini &grenir.

Tiiketici davranislarinin boyutlarini 6grenir.

Tiiketici davraniglarinin diger sosyal bilimlerle iligkisini dgrenir.

Pazarlama stratejileri hakkinda bilgi sahibi olur.

Tiiketici davrams modelleri

Klasik modelleri 6grenir.

Modern modelleri bilir.

Aliskanlik halinde karar verme hakkinda fikir sahibi olur.

ihtiyaclar ve tiiketim

Thtiya¢ kavramini 6grenir.

Istek kavramini 6grenir.

Uriine anlam yiikleme hakkinda fikir sahibi olur.

Faydaci, kutsal, hazci, sosyal anlamlari Ggrenir.

Motivasyon ve ilgilenim

Giidii ve giidillenme kavramlarini bilir.

Giidiilerin 6zelliklerini 6grenir.

Giidiilerin pazarlama stratejilerine nasil uygulandig hk. fikir sahibi olur.

Algilama

Algilama kavramini 6grenir.

Algilama siirecini 6grenir.

Algida orgiitlemeyi bilir.

Bilingalt1 algilama hakkinda bilgi sahibi olur.

Ogrenme

Ogrenme kavramim dgrenir.

Ogrenmeye yonelik teorilerden haberdar olur.

Ogrenme teorilerinin pazarlama stratejilerinde nasil kullamldig: hk fikir
sahibi olur.

Tutumlar

Tutum kavramini bilir.

Fonksiyonlarini 6grenir.

Tutum degisikligi hakkinda fikir sahibi olur.

Kisilik ve kendini tammlama

Kisilik kavramini bilir.

Kisilik 6zellikleri hakkinda yorum yapar.

Kisilik kuramlar1 hakkinda fikir sahibi olur.

Kisilik 6zelliklerinin pazarlama stratejilerine uygulanmasi hakkinda fikir
sahibi olur.

Yasam tarzi

Yasam tarzi konusunu kavrar.

Yasam tarz1 belirleyicileri hakkinda fikir sahibi olur.

Pazarlama stratejilerine uygulanmasini 6grenir.
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Kiiltiir

Kiltiir kavramim bilir.

Kiltiirtin 6zelliklerini bilir.

Kiiltiiriin fonksiyonlarini bilir.

Alt kiiltiir kavramini Ggrenir.

Pazarlama stratejileri i¢in dnemini kavrar.

Sosyal simiflar ve gruplar

Sosyal smiflarin 6zelliklerini 6grenir.

Satin alma kararinda siniflarin ve ailenin roliini kavrar.

Yeniliklerin yayirlmasi

Yenilik kavramini dgrenir.

Yeniliklerin nasil kabul edildigini siirecleriyle kavrar.

Yenilige direnme hakkinda yorum yapar.

iletisim

Agizdan agza iletisim siirecini 6grenir.

Pazarlama agisindan 6nemini kavrar.

Faydaci ve hedonik tiiketim

Farkl1 tiiketim motivasyonlarini kavrar.

ilgili Program

Hafta-Tarih Ders Konulari o
Yeterligi
1 [12-16.02.2024 Tiiketici davranislari kavrami ve pazarlama PY2-PY4
2 |19-23.02.2024 Tiiketici davranis modelleri PY?2
3 126-02.1-03.2024 Thtiyaclar ve tiikketim PY2-PY4
4 104-08.03.2024 Motivasyon ve ilgilenim PY2-PY11
5 [11-15.03.2024 Algilama PY2-PY11
6 [18-22.03.2024 Ogrenme PY2-PY4-PY11
7 |25-29.03.2024 Tutumlar PY2-PY4
8 ]01-05.04.2024 Kisilik ve kendini tanimlama PY2-PY4
13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav
9 122-26.04.2024 Yasam tarzi PY2-PY4
1029-03.04.05.2024  |Kiiltiir PY2-PY4-PY11
11]06-10.05.2024 Sosyal siniflar ve gruplar PY2-PY4-PY11
12(13-17.05.2024 Yeniliklerin yayilmasi PY2-PY4
1320-24.05.2024 Tletisim PY2-PY11
14127-31.05.2024 Faydaci ve hedonik tiiketim PY2-PY4-PY11
3-14 Haziran 2024 |Doénem Sonu Sinavi
24-30 Haziran 2024 |Biitiinleme Sinavi
Bu dersin degerlendirilmesi, kaynak kitaplar ve 6gretim gorevlisinin ders
o . notlar1 esas alinarak hazirlanacak bir vize ve bir final araciligiyla
Degerlendirme

yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 %40 finalinki ise %60’tir. Gegme
notu 100 iizerinden 60’tir.

Ornek Sorular

1-Bir seyin yaninda ya da karsisinda olma haline ne ad verilir?
a) alg b) tutum c¢)bilis d)ilgi  d) nesne

2-Toplumun dikey olarak katmanlagsmasina verilen ad asagidakilerden
hangisidir?

a) Katman b)Yasam tarzi c)Sosyal kulip  d)Sosyal simf
3-Yasam bi¢imini etkileyen 6geler nelerdir?

4-Asagidakilerden hangisi birincil giidiilerdendir?
a) Gii¢ b)Basar1 c)Giiven d)Beslenme giidiisii e)statii

5-Tiiketici davramslarimt bilmenin pazarlamacilara ne gibi faydalan
vardir?

Cevap Anahtari

1-a (Bu soru 5 puandir)

2-d (Bu soru 5 puandir)

3-Kiiltiirel 6ge, demografik 6ge, ekonomik 6ge, psikolojik 6ge (Bu soru
20 puan her 6ge 5 puandir.)
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4-d (Bu soru 5 puandir)

5-Insan karmagik bir yapidir. Bilissel, duygusal kararlar verebilir.
Kararlarim birgok degisken etkileyebilir. Insan davramglari ancak
kestirilmeye calisilabilir. Pozitif bilimlerdeki gibi Ornegin matematik
bilimindeki gibi net bir sonuca varilamaz. Su davranisin sonucu sudur
denilemeyecegi gibi bir davranisin sonucunda ¢ok farkli bir tepkiye de
rastlanilabilir. Bu yiizden insani1 hangi etkiye hangi tepkiyi verecegi tam
olarak bilinemeyen bir kara kutu olarak diisiinebiliriz. insan davranislar
ancak genellestirilebilir, tahmin edilebilir. Tiiketici davranmislar1 bilimi
insan davranislarini tahmin etmeye, bu davraniglar1 kategorize edebilmeye
yardimct olur. Tiiketici davraniglarini bilmek; tiiketicilerin beklentilerinin
bilinmesinde, bu beklentilerin olusum siirecini ve beklentilerin
sekillenmesinde rol oynayan faktorleri belirlemede pazarlamacilara katki
saglar (Bu soru 25 puandir. Ogrencinin 6zgiir ifadesi desteklendiginden

Kaynak Kitap/lar

ayni anlama gelecek kendine 6zgii cevaplarin hepsi kabul edilecektir.)

1 Ly T

Tiiketici Davraniglari, Prof.Dr.Ahmet
H.islamoglu-DogDr.Remzi Altunisik, Beta
yayinevi/2008

1,2,3.,4,5,6,7,8,9,10,11,13,15 Boliimler 1-239,
253-262, 297-317 sayfalar

Yardimc1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

Tiiketici davranisi, Prof. Dr. Yavuz Odabasi, Mediacat Yaycilik, 2009.
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HIT 248 Pazarlama

Ogretim Uyesi

Dr. Ogr. Uyesi Serhat Bekar

Oda Numarasi

125

Ofis Saatleri

Ders programi belirlendiginde girilecektir.

E-posta

serhat.bekar@gop.edu.tr

Ders Zamam

Ders programui belirlendiginde girilecektir.

Derslik

120

Dersin Amaci

Pazarlamanin temel kavramlari, pazarlama yontem ve stratejileri hakkinda

bilgi sahibi olmasi amag¢lanmaktadir.

Konu ve Ilgili
Kazammlar

Pazarlama kavrami ve tanimi

Pazarlama konusu ve kapsamini agiklayabilir.

Pazarlama diisiincesinin gelisim siire¢lerini bilir.

Pazarlama karmasi ve yonetimi

Pazarlama karmasi elemanlarini agiklayabilir.

Deger kavramini agiklar.

Modern pazarlama anlayisi

Modern pazarlama anlayisinin 6gelerini bilir.

Sosyal pazarlama anlayisini agiklar.

Biitiinsel (holistik) pazarlama anlayisi

Biitiinsel pazarlama anlayiginin boyutlar: arasindaki iligkiyi bilir.

I¢sel pazarlamay bilir.

Sosyal sorumluluk pazarlamasini bilir.

Pazarlama cevresi ve bilgi sistemi

Makro ¢evre faktorlerini bilir.

Mikro ¢evre faktorlerini bilir.

Pazar arastirmasi

Pazar arastirmasi siirecini bilir.

Tiiketici pazarlar ve tiiketici davranislari

Tiiketici satin alma davranisi ve etkileyen faktorleri bilir

Tiiketici satin alma karar siirecini bilir.

Satin alma karar tiplerini bilir.

Endiistriyel pazarlar ve satin alma davramsi

Endiistriyel pazarin 6zelliklerini bilir.

Endiistriyel pazar tiirleri bilir.

Endiistriyel alic1 kararlarim etkileyen faktorleri bilir.

Endiistriyel alic1 satin alma karar siirecini bilir.

Pazarlama yonetim siireci

Pazarlama yoOnetim siireci agamalarini bilir.

Stratejik pazarlama planlamasini agiklayabilir.

Uriin yonetimi

Uriin ile ilgili temel kavramlar bilir.

Uriinlerin siniflandirilmasini bilir.

Uriin karmasi kararlarin bilir.

Uriin yasam siireci kavramin1 bilir.

Uriinlerle ilgili kararlarda marka, ambalajlama ve etiketlemeyi bilir.

Fiyat ve fiyat kararlarimin yonetimi

Pazarlama karmasinda fiyatin yeri ve dnemini bilir.

Piyasa tiirleri ve fiyatlamayi bilir.

Fiyatlandirma amaclarini bilir.

Fiyatlandirma kararlarini etkileyen c¢ikar gruplarini bilir.

Fiyatlama y6ntemlerini bilir.

Dagitim kanallar ve lojistik

Pazarlama kanallarini bilir.
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Dagitim kanali tiirlerini bilir.

Kanal yonetimiyle ilgili temel konularini bilir.

Pazarlama lojistigini agiklar.

Pazarlama iletisimi yonetimi

Iletisim ve iletisim siirecini bilir.

Pazarlama iletisimi ve biitiinlesik pazarlama iletigimi siireglerini bilir.

Pazarlama siirecinde halkla iliskiler

Pazarlama iletisimi ve halkla iligkiler arasindaki iligkiyi agiklar.

Halkla iligkilerin pazarlama siirecindeki roliinii bilir.

Pazarlama yonlii halkla iligkileri bilir.

Hafta-Tarih Ders Konular: Tlgili Pro.gf'.am
Yeterligi
1 |12-16.02.2024 Pazarlama kavrami ve tanimi PY3
2 |19-23.02.2024 Pazarlama karmasi ve yonetimi PY3
3 ]26-02.1-03.2024 Modern pazarlama anlayist PY7
4 104-08.03.2024 Biitiinsel (holistik) pazarlama anlayigi PY7
5 |11-15.03.2024 Pazarlama cevresi ve bilgi sistemi PY7
6 |18-22.03.2024 Pazar arastirmast PY7
7 125-29.03.2024 Tiiketici pazarlari ve tiiketici davranislar PY7
8 ]01-05.04.2024 Endiistriyel pazarlar ve satin alma davranisi PY7
13-21 Nisan 2024  |Ara Sinav
9 |22-26.04.2024 Pazarlama yonetim siireci PY7
10(29-03.04.05.2024  |Uriin yonetimi PY7
11 |06-10.05.2024 Fiyat ve fiyat kararlarmin yonetimi PY7
12 |13-17.05.2024 Dagitim kanallar1 ve lojistik PY7
13 |20-24.05.2024 Pazarlama iletisimi yonetimi PY7
14127-31.05.2024 Pazarlama siirecinde halkla iliskiler PY7
3-14 Haziran 2024 |Dénem Sonu Sinavi
24-30 Haziran 2024 |Biitiinleme Sinavi
Dersin degerlendirmesi, kaynak kitaplar, makaleler ve derste yiiriitiilen
< . tartismalar esas alinarak hazirlanacak olan acik u¢lu soru formatinda bir
Degerlendirme

vize ve bir final aracilifiyla yapilacaktir. Vizenin ortalamaya katkis1 % 40
finalinki ise % 60’tir. Gegme notu 100 iizerinden 60°tir.

Ornek Sorular

1. Pazarlama kavramini tanimlayiniz.

2. Pazarlamanin saglamis oldugu faydalari maddeler halinde yaziniz.

3. Pazarlamanin gelisim doneminin ilk agamasini olusturan iiretim
doénemini aciklayniz.

4. Pazarlama karmasi elemanlarini yaziniz.

5. Makro ¢evre unsurlarini yaziniz.

Cevap Anahtari

1. Bireylerin ve oOrgiitlerin amaglaria uygun degisimi saglamak, {izere
mallarin, hizmetlerin ve fikirlerin olusturulmasini; fiyatlandirilmasin;
dagitimim ve tutundurma ¢abalarini planlama ve uygulama siirecidir.

2. Pazarlamanin sagladig1 faydalar:
e Insanlarin istek ve ihtiyaglarimin tatminine y&neliktir.
Mallar, hizmetler ve fikirler ile ilgilidir.
Degisimi kolaylastirir ve gerceklestirir.
Cok cesitli eylemler biitiiniidiir.
Bu eylemler insanlar ve orgiitler tarafindan yapilir.
Bu eylemler degisken ¢evre kosullar1 altinda gergeklestirilir.
Bu eylemleri planlanmali, uygulanmali ve kontrol edilmelidir.

3. Uretim Yaklasimi (1880-1950): Uretim yaklasimi igerisinde, isletmeler
odak olarak daha ¢ok tiretimi benimsemislerdir. Bu agidan isletmeler,
tretim hattin1 gelistirmeye ve trettikleri {iriinlerin dagitimint arttirmaya
yonelmislerdir. Ozellikle tiiketicilerin talebinin, arzin {izerine ¢iktig1
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donemlerde, isletmeler bu talebi karsilamak {izere Tretimlerini
arttirmislardir. Ayrica fiyat konusunda maliyetleri diisiirmenin ¢aresini de
iretimi daha fazla arttirmakta bulmuslardir. Bu yaklasimin hakim oldugu
donemi 6zetleyen s6z “ne tiretirsem satarim” dir.

4. Uriin, fiyat, dagitim ve tutundurmadir.

5. Makro ¢evreyi olusturan elemanlar:
e Demografik Cevre

Kaynak Kitap/lar

e Dogal Cevre

e Teknolojik Cevre

e Politik ve Yasal Cevre

e Kiiltiirel Cevre.
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Iletisim, Istanbul Universitesi Agik ve Uzaktan
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Sorumlu Olunan Béliimler/Sayfalar; 1 ve 14.
boliimler arasi

Yardime1 Kaynaklar
ve Okuma Listesi

Hamdi ISLAMOGLU, Pazarlama Yonetimi (Stratejik Yaklasim), Beta
(2020).
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131



